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ролизин - его применяют при крово­
излияниях в мозг.

Дети садик 
подожгли

На территории детского сада 
№  138 по улице Мира, что в Мурман­
ске, загорелся битум, а через два дня 
запылала крыша другого дошкольно­
го учреждения - яслей-сада № 135 
по проезду Связи. В обоих случаях 
пожарные приехали вовремя, огонь 
не успел причинить особого вреда. 
Причиной возгораний оказалась де­
тская шалость.

Великодушные
. . альвы

На днях мурманский клуб мило­
сердия “Лайонс" своим решением 
выделил детскому саду №  13, где 
воспитываются умственно отсталые 
дети, 180 тысяч рублей на изготовле­
ние мебели. Добралась милосердная 
помощь и до клуба “Надежда" - со­
трудниками клуба многодетных се­
мей получено 250 тысяч рублей на 
лечение одного ребенка в детском са­
натории курорта Евпатория. Помог­
ли великодушные “львы “ и одинокой 
пенсионерке - бабушка получила 25 
тысяч рублей на ремонт своей квар­
тиры.

В отпуск - 

во всеоружии
В линейном отделе внутренних 

дел аэропорта Мурмаши “Вечерке" 
сообщили о том, что только за минув­
шие выходные у авиапассажиров при 
досмотре было изъято более сорока 
газовых баллончиков и пистолетов. 
Экспроприированные предметы 
можно получить в милиции аэропор­
та по возвращении из отпуска.

М узыка со льдом
Двое нигде не работающих мурман­

чан решили поправить свое финансо­
вое положение. С этой целью они 
залезли в открытое окно на первом 
этаже дома на улице Полухина. Воз­
вращались похитители уже с изряд­
ным “уловом" - холодильником и 
акустическими колонками - всего на 
сумму около двухсот пяти тысяч. Зло­
умышленники задержаны работника­
ми милиции.

Следы 

сталинизма?
Во время путешествия по Мурман­

ской области члены шведской эколо­
гической организации “Сеть 
спасения тайги “ наткнулись в районе 
Колвицкого озера на остатки бараков 
в районе лесозаготовок. Думается, это 
следы одного из островов необъятного 
“архипелага ГУЛАГ", так как в пя­
тидесятые годы вырубкой лесов в об­
ласти занимались в основном 
заключенные.

Предприятию требуются на 
работу главный бухгалтер и во­

дитель с категорией "Е". 
Справки по телефону 

2-31-50.

ПОГОДА
Сегодня в М урм анске о ж и ­

дается облачная погода, 
временами дож дь, ветер се­
веро-восточный, северный, 6~
10 м /с е к . Температура 
воздуха + 6 . . .+  8.

В последую щ ие сутки ветер 
северо-восточный, 4-9
м /с е к .,  временами дож дь. 
Температура воздуха ночью 
+ 3 . . .+  5, днем + 6 . . .+ 8 .
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Стабилизируют 

комплекс
Главой администрации Мурман­

ской области подписано постановле­
ние “О дополнительных мерах по 
стабилизации агропромышленного 
комплекса в 1993 году“ . Документ 
обязывает, в частности, комитет по 
управлению госимуществом предус­
мотреть в программе приватизации 
на этот год обязательное акциониро­
вание предприятий по первичной пе­
реработке сельскохозяйственной 
продукции, рыбы, морепродуктов, а 
также предприятий по производст­
венно-техническому обеспечению 
агропромышленного комплекса. 
Предусматривается, что акциониро­
вание таких предприятий должно 
осуществляться по первому и треть­
ему вариантам.

Из толкучки - 

в суперм аркет
По предварительным данным, 

один из мурманских бизнесменов, 
владелец фирмы “Инсайд" Юрий 
Лысенко, планирует возвести на ме­
сте нынешнего рынка возле киноте­
атра "Мурманск" первый в нашем 
городе, а может, и в стране супер­
маркет. Нулевой цикл строительных 
работ предполагается начать уже в 
феврале следующего года, а на все 
строительство должно уйти два с по­
ловиной года.

Трагедия 

на дороге
Трагично закончилась поездка на 

автомобиле для Н. и его попутчиков. 
Владелец машины на 4-м километре 
автодороги Кандалакша - Полярные 
Зори не справился с управлением: 
его импортный автомобиль выехал на 
полосу встречного движения и стол­
кнулся с микроавтобусом. Водитель 
автомобиля госпитализирован с тя­
желой черепно-мозговой травмой, а 
его пассажиры - молодой человек и 
три пятнадцатилетние девушки - 
скончались на месте происшествия. 
Причем оба водителя были трезвые.

Совместная 
инициатива

В настоящее время в Москве и в 
областной администрации рассмат­
ривается совместная инициатива 
Мурманского государственного пе­
дагогического института и правле­
ния областной организации Союза

журналистов России об открытии на 
базе нашего вуза специального ф а­
культета по подготовке журнали­
стов. На новый факультет 
предполагается принимать тех, кто 
пройдет творческий конкурс, из чис­
ла уже имеющих высшее, но не жур­
налистское образование. Плани­
руется, что обучение на таком ф а­
культете будет платным.

Автобусов на всех 

не хватит
Жители девятого микрорайона не­

однократно жаловались в Первомай­
ский райсовет на работу автобусов 
33-го маршрута. В ответ на обраще­
ние председателя райсовета Вячес­
лава Миколюка, заместитель главы 
городской администрации Геннадий 
Гурьянов сообщил, что сейчас авто­
колонна №  1118 не может увеличить 
число автобусов на этом маршруте 
из-за отсутствия свободного подвиж­
ного состава. По этой же причине, а 
также в связи с тяжелым профилем 
дорог не представляется возможным 
организовать автобусное движение к 
зданию новой больницы “Севрыбы“ , 
где работают около восьмиста чело­
век.

"Горячий" 

телевизор
Сразу три пожара в один день воз­

никли в Мурманске из-за возгора­
ния цветных телевизоров. 
Сотрудники пожарной охраны объ­
ясняют это недостатками в конст­
рукции аппаратуры. А хозяева 
злополучных телевизоров лишаются 
мебели, ковров и других предметов 
быта.

Не быть 

полковнику 
генералом?

Начальник отдела по борьбе с 
экономическими преступлениями 
УВД администрации Мурманской 
области полковник милиции Вале­
рий Кондаков, будучи во хмелю, 
стал “качать права" в одном из ма­
газинов Мурманска. Но, видимо, 
прошли те времена, когда одно имя 
начальника бывшего ОБХСС приво­
дило в трепет работников торговли. 
Заместитель заведующего магази­
ном храбро изъяла удостоверение у 
Кондакова и вызвала наряд мили­
ции. Сотрудники Октябрьского 
РОВД доставили нетрезвого полков­
ника в дежурную часть милиции.

Приказом по УВД полковник от­
странен от занимаемой должности.

Приватизация и 

ценные бумаги
Этой теме будет посвящен очеред­

ной семинар, который организует се­
годня Комитет по управлению 
госимуществом области совместно с 
группой консультантов Европейско­
го банка реконструкции и развития. 
На семинаре планируется обсудить 
вопросы о создании региональных 
фондовых бирж на территории нашей 
области.

"Вечный огонь" 

не вечен?
Многие мурманчане обратили 

внимание на то, что погас “Вечный 
огонь “ у памятника Защитникам Со­
ветского Заполярья. Как сообщили 
“Вечерке" в городском отделе ком­
мунального хозяйства, “Вечный 
огонь" потушен в связи с плановым 
ремонтом газовой горелки и подводя­
щих труб. Заказ на изготовление но­
вого газового оборудования принял 
мурманский завод “Севморпуть". 
Однако сроки ремонта пока не уточ­
нены.

Утвердят и 
дополнят

Сегодня должно состояться оче­
редное заседание малого Совета 
Мурманского горсовета. На нем пла­
нируется рассмотреть вопросы об ут­
верждении временного положения о 
продаже муниципального имущест­
ва, а также о внесении изменений и 
дополнений в Положение о привати­
зации муниципальных предприятий 
Мурманска на этот год. Депутаты 
предполагают обсудить целый ряд 
других важных вопросов.

Валютное 

здоровье
Продолжается поступление в 

Мурманск медикаментов, закуплен­
ных на валютные средства. На днях 
прибыла партия остродефицитных 
лекарств из Москвы. В основном пре­
параты предназначены для инъекций 
больным в стационарах. Среди по­
ступивших к нам в город медикамен­
тов очень много противо­
аллергических, психотропных 
средств, два вида лекарств для лече­
ния онкозаболеваний, а также цереб-
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РУССКИЙ riOM
селенга

МЫ ЗАЩИЩАЕМ СВОЕГО КЛИЕНТА 
ОТ НЕВЗГОД ИНФЛЯЦИИ
Правлением "РД С" принято решение провести ин­

дексацию вкладов граждан в связи с нарастающими 

темпами инфляции.
На 30% индексируются взносы клиентов по догово­

рам гражданского селенга, заключенным до 9 апреля 
1993 года и с уплаченными контрольно-целевыми 

взносами.
Оф ормление индексации производится в наших 

представительствах. По расторгнутым договорам ин­

дексация не производится.

Гражданский селенг - это:
- не только сохранение ваших денег в условиях ин­

фляции, но и преумножение их за три года в 14-27 

раз;
- 90% годовых за каждый год действия договора да­

ж е в случае его досрочного расторжения;
- минимальный взнос в 500 руб., максимальный - не 

ограничен.

Текущий селенг - это:
- увеличение каждой вложенной вами тысячи на 2 

руб. 50 коп. ежедневно;
- право получения доходов от вложенной вами сум ­

мы каждый день;
- возможность в любое удобное время пополнить 

или изъять свой взнос, полностью или частично;
- совершение операций с вкладом в любом из 72 

представительств "РДС”  на всей территории России.
Ж дем  вас в представительствах "РДС":
г. М урманск, просп. Ленина, 27 (гарнизонный Дом 

офицеров);
ул. Баумана, 5 (общежитие, 1-й этаж).

Для оформления договора селенга не за­
будьте взять паспорт.

150 рэ - и головка 
чеснока - твоя

Несмотря на наконец-то установившуюся летнюю погоду, це­
ны на солнцезащитные очки на рынке не изменились. Как 
подешевели на прошлой неделе на 1,5-2 тыс. рублей, так и 
остались на уровне 5-6 тысяч. Видимо, завезли их немало. 
Приметил характерную особенность: цены на дверные замки на 
толкучке значительно ниже, чем в муниципальных магазинах. 
К  примеру, врезной стоит всего лишь 2 тыс. рублей, накладной 
- 3. В госторговле и тот, и другой “тянут" на четыре с лишним. 
Это же можно сказать и о кофе растворимом (бразильском): 
если в городе его (банка 200 граммов) меньше чем за 2 тысячи 
не купить, то на рынке он по 1800.

А в остальном, конечно, счет на рынке идет “штуками11:
- туфли мужские ( “Ленвест") - 25 тысяч руб.;
- пылесос (отечественный) - 45 тысяч;
- плащ женский (кожаный) - 200 тысяч;
- куртка мужская (кожаная) - 160 тысяч;
- босоножки - 8 тысяч;
- ветровки мужские - 13 тысяч;
- колготки - от 400 до 700 рублей;
- шубка детская (цигейковая) - 40 тысяч;
- шорты (джинсовые) - 18 тыс;
- плейер (импортный) - 12 тысяч;
- пистолет-зажигалка - 5,5 тысячи;
- шашлык - 1 тысяча за порцию;
- “хот-дог11 - 300 рублей;
- бутерброд с красной икрой - 500 руб.;
- вобла - 300 рублей 1 штука.
Вот такие цены на некоторые товары. Так что если вы при 

деньгах, смело можете идти на рынок.
н Владимир КИКИНОВ.

"Квартирный вопрос11
Каждому, кто начинал собственный бизнес, известно, что едва 

ли не главная трудность заключается в том, чтобы подыскать - 
чаще всего через аренду - подходящее помещение. Под мага­

зин, мастерскую или офис.
Для сведения непосвященных: арендодателем муниципально­

го нежилого фонда, насчитывающего несколько тысяч помещ е­
ний и строений, является Комитет по управлению 

муниципальным имуществом.
О проблемах, связанных с арендными отношениями в 

Мурманске, рассказывает начальник отдела комитета Андрей 
СЕРЯКОВ.

- Разработка единой политики в 
вопросах арендных отношений потре­
бовала от городских властей серьез­
ных усилий и кропотливой работы. 
Дело в том, что в Мурманске, как и 
повсеместно, эти отношения не были 
упорядочены вследствие отсутствия 
необходимой нормативной базы пра­
вового регулирования. Фактически в 
арендных отношениях до начала про­
шлого года царил хаос. Как и всякий 
хаос, он кое-кого устраивал - к этому 
вопросу мы еще вернемся.

Положение стало выправляться в 
результате предоставления Комите­
ту по управлению муниципальным 
имуществом решением малого Сове­
та Мурманского горсовета от 3 апре­
ля 1992 года права на формирование 
единой политики в арендных отноше­
ниях и с принятием малым Советом 
временного положения “О порядке 
учета и предоставления и оформле­
ния прав на аренду помещений муни­
ципального нежилого фонда в г. 
Мурманске11. Хотя этот документ 
был недостаточно совершенен (с его 
помощью трудно было добиться необ­
ходимого порядка в арендных отно­
шениях) , тем не менее начало работе 
было положено.

Так что ко времени выхода Указа 
Президента РФ от 14 октября 1992 
года “О регулировании арендных от­
ношений и приватизации имущества 
государственных и муниципальных 
предприятий, сданного в аренду11 Ко­
митетом уже было многое сделано по 
наведению порядка в аренде.

- Что именно?
- Работа прежде всего заключа­

лась в приемке дел по арендным до­
говорам - их насчитывалось около 
полутора тысяч - от жилищно-экс­
плуатационных предприятий Перво­
майского, Октябрьского и 
Ленинского районов. Процесс прием­
ки-передачи проходил непросто, со­
провождался проволочками со 
стороны передающих организаций, 
доходило даже до конфликтных ситу­
аций.

Одновременно мы приступили к 
переоформлению арендных догово­
ров. Забегая вперед, отмечу, что к 
настоящему времени нашими специ­
алистами переоформлено более ты­
сячи договоров, что составляет 
примерно три четверти общего объе­

ма работы по городу. Подчеркну - 
всего три четверти, тогда как ему 
работу необходимо было уже завер­
шить в соответствии с указом Прези­
дента РФ и решением малого Совета 
Мурманского горсовета. Причина за­
ключается в недобросовестности зна­
чительной части арендаторов, 
которые просто не являются к нам, 
хотя извещены - и через средства 
массовой информации, и письмами -
о необходимости переоформления. В 
результате городской бюджет недо­
получает значительные суммы, и Ко­
митету ничего не остается, как 
расторгнуть договоры с такими арен­
даторами.

- Да, это серьезная проблема. Что 
касается жилищных производствен­
но-эксплуатационных трестов, то они, 
по-ввдимому, неохотно расставались с 
правами арендодателей?

- Это вполне понятно, поскольку 
лишало их части распределительных 
функций, то есть власти. Ведь поме­
щения всегда были в большом дефи­
ците, а с развитием рыночных 
отношений и частного предпринима­
тельства дефицит обострился. И в 
ходе проверок договоров, заключен­
ных эксплуатирующими организаци­
ями с коммерческими структурами, 
выявилось много любопытного. Так, 
для иных частных предприятий были 
установлены необоснованно зани­
женные ставки арендной платы, дру­
гие вовсе освобождались от ее 
внесения. Причем торг велся в от­
крытую, и в так называемых “особых 
условиях" арендных договоров мож­
но встретить формулировки, обязы­
вающие арендаторов, например, 
изготовить мебель или паркет по се­
бестоимости, обеспечить поставки 
товаров по льготным ценам и даже 
пошив норковых шапок для руковод­
ства организации-арендодателя. В 
ответ на подобного рода услуги и за­
нижались ставки, что наносило 
ущерб интересам города - бюджет 
недополучал значительные суммы. 
Только по ЖПЭТ-1 Первомайского 
района с ряда коммерческих струк­
тур в прошлом году недополучено 
около миллиона рублей.

Между тем Указ Президента РФ 
“О регулировании арендных отноше­
ний...11 обязывал нас при переоформ­
лении договоров не допускать 
изменения их условий. С одной сто­

роны, это правильное решение, ры­
ночное, и это - Указ. Но с другой... 
Как быть, если в арендном договоре 
грубо ущемлены интересы города? В 
таких случаях приходилось прибе­
гать к увещеванию арендаторов, 
ссылаться на принятое малым Сове­
том временное положение... Как пра­
вило, взаимопонимания удавалось 
достичь. Ну, а  частью ранее заклю­
ченных договоров заинтересовались 
правоохранительные органы.

- Но где гарантии, что подобные 
действия в ущерб интересам города 
невозможны с передачей прав арендо­
дателя Комитету по управлению му­
ниципальным имуществом?

- Такие гарантии заложены в са­
мом Положении “О порядке учета и 
предоставления в аренду помещений 
муниципального нежилого фонда в г. 
Мурманске11. Положением установ­
лен базовый уровень арендной пла­
ты, который не может быть изменен 
произвольно, по прихоти или исходя 
из корыстных интересов кого-либо. 
Для коммерческих структур размер 
арендной платы составляет от 160 до 
320 рублей за один квадратный метр, 
в зависимости исключительно от ме­
стонахождения помещения. Созданы 
рыночные, а не административно­
распределительные механизмы пре­
доставления помещений в аренду: 
аукцион и конкурс, победителем в 
котором становится соискатель, 
предложивший наилучшие условия. 
Позитивным является и тот фактор, 
что взамен нескольких арендодате­
лей появился один - в лице Комитета. 
Такой “монополизм11 идет на пользу 
делу: контролировать деятельность 
одной структуры легче, чем несколь­
ких.

А главное достоинство положения 
“О порядке учета и предоставления 
в аренду...11 заключается в том, что 
наконец-то создан механизм воздей­
ствия на недобросовестных аренда­
торов, предусматривающий 
применение штрафных санкций и 
даже досрочные расторжения догово­
ра (в арбитражном порядке).

Между тем анализ заключенных 
ранее, до принятия положения, дого­
воров показал, что руководство 
ЖПЭТ нередко игнорировало распо­
ряжения главы администрации горо­
да и Комитета по управлению 
муниципальным имуществом. Так, 1 
июля 1990 года между Мурманским 
горпромторгом и Октябрьским 
ЖПЭТ был заключен договор арен­
ды на помещение по адресу: улица 
Самойловой, 8 сроком на три года для 
использования под магазин. Затем 
без ведома и согласия основного 
арендатора - горпромторга ЖПЭТ 
заключил договор субаренды на 
часть этого торгового помещения с 
кооперативом “Ф еникс11. Несмотря 
на указания, руководство ЖПЭТ мер 
к расторжению незаконно заключен­
ного договора не принимало.

Организация продает:
- гладильные машины бытовые марки МГН 650 

"Ульяна", бязевый чехол валика. Габариты валика 150 х 

650 мм. Цена 78000 руб.;
- бытовые электрогрили ЭГРЗ - 1 ,2 5 /2 2 0 , предназ­

наченные для приготовления в домашних условиях раз­
личных мясных и рыбных изделий. Площадь жарочной 

решетки 7,5 д м 3. Цена 40000 руб.;
- электрокофемолки по цене 4000 руб.

О б р а з ц ы  вы ста вл е н ы  в м а га з и н е  по  а д р е с у : ул. 
К н и п о в и ч а , 39, тел. 4 -6 3 -9 7 , 6 -2 7 -4 9 , 6 -1 7 -1 9 , 

6 -4 7 -7 3 .

Птицефабрика
"М урманская"  

реализует
яйцо свежее за наличный 
расчет по цене 180 руб­
лей за десяток организа­
циям и частным лицам.

Телефон 
для справок 

в пос. Молочное 
91-2-22.

ПОДПИСНАЯ ЦЕНА НА "ВЕЧЕРНИЙ МУРМАНСК" С АВГУСТА ПО ДЕКАБРЬ - 370 руб.
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для предприятий
- А что, нельзя было власть употре­

бить?
- В тогдашней правовой неразбе­

рихе вокруг арендных отношений 
сделать это было крайне трудно. Се­
годня, когда арендодателем является 
Комитет, подобная ситуация невоз­
можна. И Комитет действует строго 
в правовых рамках, что в необходи­
мых случаях предполагает арбит­
ражное, судебное регулирование 
споров.

Например, недавно арбитражный 
суд удовлетворил наш иск о выселе­
нии кооператива “Лейко“ из здания 
по адресу: улица Радищева, 38, кото­
рое кооператив незаконно пытался 
прибрать к рукам. Несомненно, ма­
лый бизнес нуждается в поддержке, 
и Комитет ее оказывает, но... Все 
попытки “прихватизации“ будут 
пресекаться.

Или другой случай, который ши­
роко освещался в местных органах 
массовой информации. Под демаго­
гический шумок об экономической 
свободе и демократии руководители 
одного из подразделений управления 
механизации строительства, муни­
ципального треста “Спецдорстрой" 
“прихватизировали" муниципаль­
ное имущество, передав его частной 
структуре.

Арбитражно-судебная тяжба про­
должалась несколько месяцев, но в 
результате законность была восста­
новлена, собственность возвращена 
владельцу-городу.

Что скрывать, судебное решение 
споров требует много времени и сил. 
Поэтому гораздо предпочтительнее в 
отдельных случаях добиться доар- 
битражного урегулирования спорно­
го вопроса на основе разумного 
компромисса. Подобного рода приме­
ров из практики работы Комитета 
можно привести немало.

- Каким образом сегодня произво­
дится распределение нежилых поме­
щений? Вокруг этой проблемы много 
ходит разного рода слухов - о лоббиз­
ме, протекционизме...

- Распределение нежилых поме­
щений целевым назначением - а речь 
идет, видимо, об этом - осуществля­
ется под определенный вид деятель­
ности и в порядке выполнения 
распоряжения главы администрации, 
приказа Комитета, согласованного с 
районной администрацией. В каждом 
конкретном случае заявление на 
аренду тщательно рассматривается в 
одном аспекте: что это даст городу, 
его населению? Безо всяких проблем 
и в первую очередь выделяются по­
мещения предприятиям-производи- 
телям для торговли своей 
продукцией, что облегчает жизнь 
мурманчанам в наше трудное время. 
И горожане знают, что в магазинах 
молокозавода, птицефабрики 
“Снежная", совхоза (ныне акцио­
нерного общества) “Пригородный" 
цены ниже, чем в других торговых

предприятиях. Несколько помеще­
ний передано в аренду рыбодобыва­
ющим предприятиям - опять-таки на 
тех условиях, чтобы горожане могли 
приобрести их продукцию по ценам 
ниже свободных, рыночных.

Кроме того, при передаче помеще­
ния целевым назначением учитыва­
ется и такой фактор, как 
экономическое состояние предприя­
тия. Ведь чем прибыльнее предприя­
тие, тем больше налогов поступает в 
бюджет. К тому же имеются факты, 
когда арендованное помещение ...не 
используется, хотя арендаторы его 
исправно оплачивают.

- Зайдешь в какое-нибудь муници­
пальное предприятие бытового обслу­
живания и видишь: в этом же 
помещении вдет торговля разными 
товарами, не имеющими никакого от­
ношения к профилю деятельности 
данного предприятия... Многих посе­
тителей, как приходилось видеть все 
это возмущает...

- Действительно, картина для 
многих непривычная и, возможно, 
неприятная. Но реалии таковы, что, 
во-первых, потребительский рынок 
товарами не насыщен. Во-вторых, 
муниципальные предприятия, в том 
числе бытового обслуживания, нуж~ 
даются в укреплении своего финан­
сового состояния. В-третьих, для 
городского бюджета доходы от сдачи 
в аренду свободных площадей муни­
ципальных предприятий тоже не яв­
ляются лишними. Вот 
муниципальные предприятия с раз­
решения Комитета и осуществляют 
деятельность по рациональному ис­
пользованию этих временно свобод­
ных площадей. Другое дело, что 
необходим контроль за тем, чтобы 
такая деятельность не мешала основ­
ной, профильной. Имеются примеры, 
когда частные предприятия переда­
ют без разрешения комитета арендо­
ванные у нас помещения своим 
“собратьям “ . И в каждом конкрет­
ном случае приходится разбираться. 
А вообще-то эта проблема носит об­
щий характер, характерна не только 
для муниципальной собственности. 
Правдами и неправдами обзаводятся 
“ квартирантами “ ведомства и уч­
реждения, относящиеся к федераль­
ной и областной собственности... И 
все исходя из сегодняшней экономи­
ческой целесообразности.

В заключение добавлю, что сейчас 
Комитет заканчивает формирование 
базы данных по нежилому муници­
пальному фонду и учету высвобож­
даемых помещений. Для лучшей 
организации этого учета, распреде­
ления и проведения всех операций по 
аренде нежилого фонда с- одной из 
фирм заключен договор на разработ­
ку компьютерной программы.

Беседовал 
Юрий КОЛОСОВ.

...... Фирма "Ваша" осуществляет прямые поставки
автобусов среднего класса ПАЗ-3205.

Мы работаем быстро, качественно и без посредников. 
Тел. 7-36-16 (с 9. 00 до 17. 00)
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ВЗЯЛ БЫ ВЗАЙМЫ 
У МУРМАНЧАН

Из множества дел, с которыми необходимо управ­
ляться главе городской власти, я прежде всего выбрал 
бы такое, которое принесло бы очевидную и, как гово­
рят, сиюминутную пользу населению города. Таким 
делом я посчитал бы улучшение снабжения города 
продовольствием. А если конкретнее, то выделил бы 
из этого наиболее значимую, насущную часть его - 
обеспечение мурманчан в весенне-летний период ово­
щами и картофелем, особенно - последним. И по воз­
можности в таком количестве, чтобы “второй хлеб“ не 
стоил в наших магазинах дороже (до 85 рублей за 
килограмм) первого.

Вместе с соответствующими службами при город­
ской администрации я не стал бы откладывать это дело 
на конец лета и на осень, а приступил бы к нему уже 
с первыми лучами весеннего солнца. Да, уже в это 
время начал бы подготовку к закупке картофеля на 
остаток весны и на лето.

Понимаю, легко сказать: начать подготовку. А где 
взять деньги на закупку самого картофеля, на его 
транспортировку, на то, чтобы сохранить его в доро­
ге?.. Тем более, что теперь все продается с предвари­
тельной оплатой. А средства из этой статьи 
муниципальных расходов “съедены*1 еще осенью. Зна­
чит, нужны кредиты, получить которые не так-то про­
сто. Впрочем, - пожалуйста, но под 80-100 процентов 
годовых. Таких возможностей в бюджете города нет... 
Это - во-первых. Во-вторых, стоимость картофеля, 
закупленного за счет банковских кредитов, возрастет 
почти вдвое...

Справедливые рассуждения. Но от них, как говорит­
ся, мурманчанину не легче.

Как же все-таки сделать так, чтобы и картофель 
вовремя закупить, и избежать его удорожания? И не 
только за счет кредитов, но и в силу продолжающейся 
инфляции.

Правильно говорят: кто ищет, тот найдет. Есть ре­
шение этого вопроса! И не очень дорогой ценой.

Подобно мельнику Ермилу Гирину из поэмы Некра­
сова “Кому на Руси жить хорошо“ я обратился бы к 
населению города с просьбой дать мне, мэру (городу), 
взаймы деньги на покупку картофеля, пообещав рас­
считаться не деньгами, а свежим, нового урожая, кар­
тофелем.

Уверен: дело “выгорело11 бы. Потому что выгода тут 
- обоюдная: в муниципальных магазинах раньше обыч­
ного появился бы свежий картофель, а те, кто дал мне 
деньги взаймы (кредиторы), смогли бы покупать его 
в этих магазинах по более низкой цене, поскольку в 
нее не входила бы стоимость кредитов.

Кроме того, деньги кредиторов (кстати, не требую­
щих никаких процентов), превратившиеся в карто­
фель, были бы застрахованы от инфляции на все время 
проводимой акции. Единственным минусом в этой ак­
ции могло бы стать лишь сезонное снижение цен на 
картофель (что маловероятно). Но даже и этого можно 
избежать, если производить закупки товара “мелки­
ми" партиями. Это значит, что сбор средств можно 
проводить в несколько этапов, по мере необходимости. 
Скажем так: на первом, опытном этапе ограничиться 
суммой, достаточной для закупки количества карто­
феля из расчета 30 килограммов на семью из трех 
человек. Этого количества хватит для нее примерно на 
месяц.

Если исходить из покупной цены раннего картофеля 
в 100 рублей, то покупка 30 килограммов каждому 
кредитору обойдется в 3 тысячи рублей.

Реально ли это мероприятие? Не останутся ли мур­
манчане к нему равнодушными? Имеющиеся факты 
убеждают: реально.

Вспомним подобную акцию и активность мурман­
чан, когда фирма “ Сириус “ собирала деньги на покуп­
ку сахарного песка. Или акцию фирмы “АстроВАЗ “ в 
ноябре 1991 года...

Тогда горком профсоюза работников образования и 
дошкольных учреждений при взносе каждого желаю­
щего в 2 тысячи рублей собрал для покупки промтова­
ров около 8 миллионов рублей. Стало быть, в акции 
участвовало около 41 тысячи жителей Мурманска. 
Кстати, взнос был того же порядка, что предлагается 
мною для решения “картофельного“ вопроса.

Мне могут возразить, мол, обе акции до сих пор не 
закончены. Что правда, то правда. Но это уже факт из 
области обязательности или необязательности, поря­
дочности или непорядочности инициаторов тех акций. 
Самой же возможности добровольного и активного уча­

стия мурманчан в каком-то широкомасштабном сто­
ящем деле он не отрицает. А раз так, раз фактор 
заинтересованности и активности горожан налицо, 
грех было бы не использовать его на благо города и 
горожан, кстати, не давая им повода ни для малейших 
сомнений. То есть хочу сказать, что я, как мэр города, 
как официальное лицо, взамен перечисленных городу 
денег сразу же выдал бы каждому горожанину-креди- 
тору удостоверение потребителя на право получения в 
любом муниципальном овощном магазине определен­
ного количества картофеля по льготной цене.

Механизм реализации данной акции в пределах го­
рода, то есть сбор средств и компенсация кредиторам, 
мне видится довольно простым. Сбор средств от насе­
ления можно организовать через сберкассы. Конечно, 
по договоренности с ними и за определенную плату со 
стороны городской администрации... Целевые взносы 
от населения поступают на единый счет последней. 
Сберкассы выдают квитанции каждому кредитору с 
обозначением переведенной им суммы на проведение 
рассматриваемой нами акции. Эту квитанцию креди­
тор должен будет обменять в соответствующем отделе 
(очевидно, в торговом) городской администрации на 

удостоверение (может, отрывной талон) потребителя, 
о котором говорилось выше. И как только поступит 
картофель, получить причитающееся ему количество. 
И, может быть, несколько раньше тех, кто в акции не 
участвовал.

Чтобы увидеть хотя бы примерные размеры этой 
операции, сделаем ориентировочную прикидку только 
для весенней кампании, когда средства собираются из 
расчета закупки 30 килограммов картофеля на семью.

Итак, численность взрослого населения нашего го­
рода принимаем за 300 тысяч человек. Допустим, в 
нашей акции примет участие всего лишь 10 процентов 
населения, то есть 30 тысяч человек. Каждый из них 
внесет на интересующее его дело по 3 тысячи рублей. 
Таким образом, будет собрано 90 миллионов рублей, 
что даст возможность при закупочной цене 100 рублей 
за килограмм поставить в Мурманск 900 тонн (около 
18 вагонов) картофеля. И это возможно тогда, когда он 
в наших магазинах или на исходе, или его вовсе уже 
нет.

Есть недовольные хоть у одной из сторон? Нет. Всем 
хорошо.

Так выглядит весенне-летний этап предлагаемой 
мной акции.

Летне-осенний должен выглядеть еще выгоднее. С 
одной стороны, глава городской администрации убе­
дился в целесообразности и надежности начатого пред­
приятия. У него не болит голова, где взять деньги на 
обеспечение города картофелем, он знает: граждане 
города выручат. А с другой стороны, добровольных 
кредиторов - горожан сейчас ждет прямая выгода от их 
участия в большом и нужном деле. Ведь в это время, 
на зиму глядя, стоимость картофеля будет не снижать­
ся, а  постоянно расти. Только кредиторов - обладате­
лей потребительской гарантии это не пугает. Они 
будут по-прежнему получать картофель по закупоч­
ной цене. Конечно, с учетом затрат на его хранение, 
внутригородскую транспортировку и неизбежные от­
ходы.

Ну, а те мурманчане, что не были причастны к этой 
акции, будут покупать “второй хлеб“ по все возраста­
ющим “свободным" ценам.

И последнее соображение. Но уже не столько для 
мэра, сколько для будущих кредиторов-горожан, кото­
рые могут усомниться, а выгодна ли им эта акция 
теперь, когда Сбербанк повысил ставку по срочным 
вкладам до 100 процентов годовых. В связи с этим 
хочется напомнить, что 100 процентов годовых - это 
прирост всего лишь на 8,33 процента в месяц. А инф­
ляция приблизилась к гиперинфляции, то есть к обес­
цениванию денег в 50 процентов ежемесячно. Вот и 
судите, выгодно вам мое картофельно-кредитное пред­
приятие или нет.

Каждому должно быть понятно, что предлагаемое 
мною - всего лишь идея, схема. Для реализации ее на 
практике потребуется разработка определенного ме­
ханизма, что вполне реально и возможно. Получи 
предлагаемое здесь практическое решение, как все мы 
лишний раз убедимся в справедливости утверждения, 
что многое зависит от каждого из нас, но от руководи­
теля - в особенности.

М. МАЛЫШЕВ.

ПО Д ПИ СН АЯ  ЦЕНА НА "ВЕЧЕРНИЙ М У Р М А Н С К " С АВГУСТА ПО ДЕКАБРЬ 370 руб.
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КНИЛ К Б И М
Бизнес сейчас- делают или пыта­

ются делать на всем. Взять, напри­
мер, книги. Книжных ларьков и 
магазинов в Мурманске много, а 
книг в них и вовсе неописуемое ко­
личество.

Однако посмотрите на книжные 
прилавки. В каждой точке, тор­
гующей книжками, мы встречаем 
один и тот же “джентльменский на­
бор": “Анжелика", “Богатые тоже 
плачут“ , “Марианна11... С витрин 
ларьков, где приторговывают также 
спиртным и сигаретами, взирают на 
нас два оскаленных в американской 
улыбке лица, хорошо знакомых по 
сериалу “Возвращение в Эдем“. 
Конечно, если “народу нравится", 
рынок просто обязан отреагировать, 
предложив подобного рода литера­
туру. Но, как мне кажется, бедный 
наш рынок-базар давным-давно 
уже перенасыщен таким чтивом.

В книжных магазинах дела обсто­
ят получше. Здесь встречается не­
плохая американская фантастика, 
русская и зарубежная классика, 
произведения русских эмигрантов и 
советских диссидентов, наконец, 
хорошие детские книжки. Я обрати­
ла внимание на большие и красоч­
ные “Сказки" Г. X. Андерсена, на 
обучающие иностранным языкам 
детские словари. Здесь и раскраски 
на английском языке, и немецкие 
сказки, и испанские загадки. А це­
ны? Конечно, как на того же Стиве­
на Кинга. Но кто захочет, чтобы его 
ребенок “знал язык", тот на это де­
нег не пожалеет. Еще красочней 
картина у букинистов. Несмотря на 
то, что зачастую издания изрядно 
потрепаны, истинный ценитель 
книги может найти здесь очень ин­
тересные вещи, например, “Сло­
варь Уолта Диснея". Цену 
назначает, естественно, человек, 
решивший продать книгу, но если 
цена слишком завышена, специали­
сты магазина сразу предупрежда­
ют, что книгу вряд ли купят. Тот же 
“Словарь Уолта Диснея" стоит ни 
много ни мало - пять тысяч рублей, 
стало быть, для него это - самая 
“красная" цена.

Поэтому человек, решивший за­
няться книжным бизнесом, должен 
не только изучить книжный рынок, 
уметь самолично разбираться в том, 
что такое хорошо и что такое плохо, 
не только обогащаться на книгах, но 
и воспитывать вкус покупателя.

Справляется ли с этой задачей 
Виктор ДВОЕГЛАЗОВ, заместитель 
директора фирмы “Вехи" по ком­
мерческой части, - судить вам, ува­
жаемые читатели и покупатели.

- Фирма "Вехи", - рассказывает 
Виктор Николаевич, - это товари­
щество с ограниченной ответствен­
ностью, коим мы стали в 1991 году. 
Оно представляет собой магазин, 
специализирующийся на книгах. 
Кроме того, у нас договор еще с дву­
мя книжными магазинами. Все мы 
работаем в основном на себя.

- Ваш бизнес - прибыльный?
- Ну, книги - это ведь не водка, а 

товар, так скажем, индивидуаль­
ный... Но вообще - да, прибыльный. 
Мы можем этим похвастаться, а вот 
“Мурманкнига", например, - нет. 
Но это в общем-то их дело - каждый 
зарабатывает деньги, как умеет.

- И как же их зарабатываете вы?
- Ну, прежде чем продать что-ни- 

будь, надо сначала купить, как го­
варивал Дядя Федор из 
Простоквашино. Именно этим зани­
маюсь я. Довольно часто приходится 
ездить в командировки. Или, допу­
стим, привезут контейнер книг в 
Мурманск. Если позволяют финан­
сы и если это хорошее издание, - я 
стараюсь купить весь контейнер,

чтобы ни у кого в Мурманске - я 
имею в виду, конечно, книжные ма­
газины - этой книги не было. Кон­
куренция. Сейчас мы начинаем 
выходить непосредственно на изда­
тельства. Это и проще, и дешевле, 
ведь посредников в такой ситуации 
нет.

- На какую литературу вы делаете 
основную ставку?

- Естественно, на ту, которая 
пользуется наибольшим спросом, 
активнее всего раскупается. Это 
фантастика, детективы, англий­
ский для детей. В последнее время 
очень хорошо покупают словари, не 
только английские, но и, из-за бли­
зости Скандинавии, шведские, 
финские, норвежские. Народ тянет­
ся к знаниям.

- Магазин “Вехи" расположен в 
самом центре города и популярен на­
верняка не только среди местных жи­
телей. У вас бывают иностранцы. Что 
чаще всего покупают они?

- Да, иностранцы охотно заходят 
в наш магазин и делают достаточно 
много покупок. Ну, в первую оче­
редь берут карту Мурманской обла­
сти, хорошо идут плакаты, 
политическая карта мира, календа­
ри.

Вот, например, сейчас у нас про­
дается огромный настенный кален­
дарь “Династия Романовых" - 
иностранцам он очень нравится. По­
купают детские книжки, а также 
русскую классику. Для них ведь на­
ши цены - символические в полном 
смысле слова. У них томик Пушки­
на стоит по меньшей мере раз в де­
сять дороже.

- Принимаете ли вы книги на ко­
миссию?

- Очень мало. Нам это невыгодно. 
Разве что если принесут книгу, ко­
торая пользуется бешеным спросом 
и которой нет на нашем прилавке. 
Это опять же фантастика, истори­
ческие романы, импортные катало­
ги товаров народного потребления.

- Я смотрю, у вас тут есть совсем не 
книжный отдел. Обувь, одежда, же­
вательная резинка...

- Мы продаем товары, купленные 
партиями у различных малых пред­
приятий. Это все-таки какое-ника­
кое финансовое подспорье.

- Виктор Николаевич, а по большо­
му счету - богатый ли в вашем мага­
зине выбор литературы? Есть ли, 
скажем, книги, рассчитанные не на 
любителя “чтива", а на интеллектуа­
ла?

- Есть, конечно. Я уверен, что та­
кой читатель, зайдя к нам в “Вехи “ , 
сможет выбрать что-нибудь для ду­
ши. Кроме того, “Вехи“ - это ведь 
бывший магазин “Политическая 
книга", и мы стараемся сохранить, 
так сказать, постоянных клиентов. 
В нашем магазине довольно много 
хорошей литературы по экономике - 
например, бизнес-карты и книги по 
бухгалтерскому учету. Эти издания 
к нам приходят прямо из Москвы.

- И последнее. Есть ли на вашем 
прилавке книги, брошюры, которых 
нет в других мурманских книжных 
магазинах?

- Я не могу ответить на этот воп­
рос со 100-процентной уверенно­
стью, но, насколько я осведомлен, 
таких, как у нас, книг по дрессиров­
ке служебных собак, по искусству 
самозащиты без оружия нет нигде. 
Может быть, что-то похожее, но 
чтобы точь-в-точь...

- Ну, что ж, спасибо за беседу и - 
успехов!

Ирина ИВАНОВА.

Тюлени на суше,
11 июля, в воскресенье, в День рыбака на Семе­

новском озере должно состояться красочное шоу, 
организуемое акционерным обществом “Океана­
риум" совместно со своими спонсорами и учреди­
телями: флотами Северного бассейна, городской 
администрацией, банками, Морским биологиче­
ским институтом. В программе будут представле­
ны дрессированные тюлени и тепловой аэростат 
(монгольфьер, или по-простому - воздушный 

ш ар), который в случае подходящей погоды подни­
мет в небо эмблемы Дня рыбака и “Океанариума" 
(симпатичного тюленя на фоне земного ш ара).

Мне удалось встретиться и побеседовать с гене­
ральным директором АО “Океанариум" Геннади­
ем Степахно, и он рассказал о своем детище.

Идея создания океанариума давно витала в воз­
духе. Года два-три назад попытка его открытия на 
озере Глубоком окончилась неудачей: не нашли 
спонсоров, не заинтересовали “нужных" людей. 
Дело известное. Но 12 июля 1992 года открытие и 
торжественное представление океанариума состо­
ялось на небольшой акватории Семеновского озера 
рядом с бывшим Дворцом пионеров. Помощь ока­
зала в этом администрация г. Мурманска. Из Даль­
них Зеленцов, где Морской Биологический 
институт имеет специальный бассейн, привезли 
серых тюленей, которых Геннадий Васильевич 
убедительно просил не называть котиками. Мне, 
кстати, будучи курсантом “вышки", довелось вме­
сте с друзьями бывать в Дальних Зеленцах. Было 
это в 1990 году. Мы - взрослые двухметровые лбы, 
презрев все дела и заботы и радуясь, словно паца­
ны, добрых полчаса наблюдали за игрой этих бес­
хитростных ластоногих дитятей природы в 
специальном бассейне.

Сейчас серые тюлени и тюленихи Филя, Герда, 
Валя, Даша и морская зайчиха Роза, а также но­
венькие - каспийские нерпы - под руководством 
опытных тренеров во главе с Александром Кали­
ниным готовятся к празднованию Дня рыбака (и их 
профессиональному празднику тоже, учитывая 
пристрастие ластоногих к рыбе). Герда, например, 
умеет даже петь, и если у нее будет хорошее 
настроение, даст концерт, который, несомненно, 
многим понравится.

Один из тюленей - Кай,- следуя духу времени, 
подался по контракту служить в ВМФ. В обязан­
ности его входит обнаружение и маркировка раз­
личных плавающих и подводных объектов. 
Вообще-то тюлени оказались довольно понятливы­
ми - как дельфины. Хотя, подобно и людям, среди 
них встречаются и вундеркинды, и “дубы".

В последнее время появились идеи использова­
ния тюленей в газо- и нефтедобывающей промыш­
ленности. Нет, разумеется, не бурильщиками и 
монтажниками - квалификация не та. Они должны 
будут занять должности водолазов с окладом в 
несколько килограммов рыбы. В их обязанности 
будут входить разведка и маркировка специальны-

Овощи выращивает... 
компьютер

I Лишенные нитратов и червоточин свежие ово­
щи круглый год гарантирует компьютеризован­
ная система, которую разработали специалисты 
японской электроэнергетической компании "Кю­
сю дэнриоку". Она сама выращивает овощи, уби­
рает урожай и даже пакует готовую продукцию.

I Овощам, выращиваемым на такой фабрике, не 
страшны ни мороз, ни град, ни засуха, ни насеко­
мые-паразиты, поскольку весь сельскохозяйст­
венный процесс протекает в помещении. Умная 
машина высаживает семена или рассаду в урета

I - новый заменитель почвы, увеличивая интерва­
лы между растениями по мере того, как они вы­
растают, обеспечивает 12-часовое освещение в 
сутки и регулярное орошение при полном отсут­
ствии пестицидов. Остается вопрос, какими будут 
вкусовые качества овощей, выращенных без зем-

| ли, солнечного света и по сути дела без прямого 
вмешательства человека.

Изменения

| в питании японцев
Привычки японцев в питании за последнее де­

сятилетие значительно изменились, и главным 
социальным фактором этого стало увеличение 
числа работающих женщин, у которых теперь

I меньше времени для приготовления семейного 
обеда, который лет десять назад состоял обычно 
из четырех-пяти блюд. Японские покупатели не 
забыли о своих национальных деликатесах, но 
становятся более гибкими в пристрастиях и охот- 

.  но пользуются западной и азиатской кухней, на- 
I пример, не брезгуют гамбургерами от 
I Макдональдса и замороженными пищевыми про- 
I  дуктами.

Другой важной особенностью стало увеличение 
I  потребления мяса, которое в 1990 году составило
I в среднем 28,6 кг на душу населения и выросло

на 6 кг по сравнению с тем, что было десять лет 
назад.

Премии имени Демидова
О возрождении ежегодных демидовских пре­

мий, вручавшихся в России с 1831 года по иници­
ативе известного уральского промышленника 
Петра Демидова, объявил Демидовский фонд в 
Екатеринбурге. Фонд был учрежден в 1992 г. 
уральским отделением Российской академии на­
ук, акционерным обществом “Новая гильдия" и 
инвестиционно-промышленной корпорацией 
“Акме" и является соучредителем международ­
ного Демидовского фонда.

Лауреатом премии может стать только гражда­
нин России за достижения в естественных и гума­
нитарных науках, а также в области экономики и 
предпринимательства. Комитет по премиям Де­
мидовского фонда возглавил академик Геннадий 
Месяц.

В ноябре будут вручены первые пять премий по
2 млн. рублей. В дальнейшем их размер будет 
равен стоимости хорошей квартиры в Екатерин­
бурге.

Примите аспирин, потом 
вызывайте "скорую"

Именно в такой последовательности австрий­
ский врач советует поступать людям при подозре­
нии на инфаркт миокарда. Вице-президент 
Медицинской ассоциации Австралии Брендан 
Нелсон говорит, что при инфаркте миокарда при­
ем аспирина в первые 4 часа может спасти жизнь 
и уменьшить поражение сердечной мышцы.

Б. Нельсон также рекомендует прием неболь­
ших доз аспирина тем, кто перенес инфаркт ми­
окарда или у кого, по мнению лечащего врача, 
имеется предрасположенность к нему. Рекомен­
дации австралийского специалиста основаны на 
многолетнем изучении действия аспирина на 
больных с заболеваниями сердца в ряде городов 
страны.

ПОДПИСНАЯ ЦЕНА НА "ВЕЧЕРНИЙ МУРМАНСК" С АВГУСТА ПО ДЕКАБРЬ 370 руб.
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КОРОТКО 
О РАЗНОМи в... воздухе

ДЛЯ СОБСТВЕННИКА ВАЖНА НЕ СТОЛЬКО 
КВАРТИРА, СКОЛЬКО ЗЕМЛЯ У ДОМА

РИГА. Кражи цветных метал­
лов составляют половину преступ­
лений, совершаемых на железной 
дороге, сообщил начальник транс­
портной полиции юрмальского 
участка, отвечающей за правопо­
рядок на железной дороге. Говоря 
о причинах происшествий, он свя­
зал их с повышенным спросом на 
цветные металлы. По мнению на­
чальника транспортной полиции, в 
республике должна быть запреще­
на скупка от населения лома цвет­
ных металлов.

Транспортной полицией аресто­
вана группа расхитителей цветных 
металлов, только за март этого года 
нанесших ущерб железной дороге 
на 330 тысяч рублей. Сотрудники 
полиции дежурят у автоматизиро­
ванных пультов, сообщающих о 
выходе оборудования из строя, и 
немедленно выезжают на место 
происшествия.

Борются с хищениями и сами 
железнодорожники. В последнее 
время они начали покрывать со­
держащую медь аппаратуру слоем 
битума.

ВОРОНЕЖ. Малярийный ко­
мар зарегистрирован в Воронеже.

Уже несколько лет на хорошо 
прогреваемых мелких водоемах го­
рода отмечается появление маля­
рийного комара. “Малярийный 
бум“ начался в 1989 году, когда в 
Воронеже появились рабочие из 
стран юго-восточной Азии. Кроме 
них носителями малярии стали во­
еннослужащие, выполнявшие свой 
интернациональный долг в Афга­
нистане, и так называемые “чел­
ноки “ , совершающие ком­
мерческие поездки в южные стра­
ны.

Два года назад горисполком при­
нял решение, обязывающее пред­
приятия очищать прилегающие к 
ним водоемы. Однако сегодня для 
этого нет специальной техники и 
средств. Вместе с тем, в последнее 
время в целях выявления источни­
ков инфекции человека с высокой 
температурой проверяют на при­
сутствие в организме малярийной 
инфекции.

но море
ми буйками мест утечки газа на разрабатываемом 
сейчас Штокмановском месторождении.

Что и говорить, - замечательные и весьма цен­
ные кадры появились бы у газовиков в случае 
реализации проекта. Не пьют, не курят, не требу­
ют СКВ и квартир и согласны вкалывать за пайку 
в несколько рыбин в день. О таком приобретении 
можно лишь мечтать.

Сейчас тюленям по 5-6 лет, а вообще-то они 
живут до 25-30. Так что все они еще “пацаны". 
Трудный возраст. Может быть, этим, а возможно, 
плохой погодой или социальной напряженностью в 
стране объясняется тот факт, что обучение пока 
идет с трудом. Тренеры с ног сбились. Но ничего, 
будем надеяться. Не боги горшки обжигают.

24-го мая завезли еще двух каспийских нерпо- 
чек пяти лет с именами Хусейн и Борис (почему 
не Джордж?!). Правда, мурманским специали­
стам имена эти почему-то не понравились и они 
дали им новые, благо для этого не было необходи­
мости идти в загс и заполнять миллионы анкет. 
Кроме научно-практического и развлекательного, 
значение океанариума важно вот еще по какой 
причине. Ее можно было бы назвать отвлекающе- 
воспитательной.

Геннадий Васильевич рассказал, что водолазы, 
проводя обычную очистку дна озера в районе 
“жилплощади11 тюленей, обнаружили порази­
тельную вещь. Количество пустых бутылок, кон­
сервных банок и прочих признаков 
цивилизованности и следов человека разумного 
отдыхающего по сравнению с прошлыми годами 
резко уменьшилось. Меньше стало мусора и в 
окрестных сопках. Отчасти (а может быть - и в 
основном) это можно объяснить тем, что когда 
люди приходят в район океанариума, у них наряду 
с обычными, рядовыми желаниями человека (сви­
нячить и загаживать все вокруг) появляются и 
другие интересы - например, посмотреть, как лов­
ко резвятся в воде эти несуразные на суше живо­
тные. Особенно это касается детей. Я убежден и 
уверен, что меня поддержит большинство психо­
логов, что если каждый ребенок хотя бы раз в день 
случайно будет заглядывать в эти смышленые

круглые беззащитные глаза, он вряд ли сможет 
потом поднять руку на что-нибудь живое. Да это в 
конце концов и интересно - наблюдать за игрой 
тюленей в воде.

В Киле (Германия) уже давно создан подобный 
океанариум, и рыбаки и моряки постоянно, прохо­
дя мимо, останавливаются и смотрят на них, как и 
все жители и гости города. Ни на минуту Кильский 
океанариум не остается без людского внимания, 
хотя и находится где-то у черта на куличках.

И вот теперь такой океанариум появляется и у 
нас. Даже еще лучше. На рисунках вы видите, как 
он должен выглядеть в ближайшем будущем. Каж­
дый такой купол обойдется в 25 млн. рублей, 
фундамент под один из них уже заложен. В них 
предполагается разместить всех животных, раз­

личные тренажеры для их обучения, небольшой 
плавательный бассейн. Так что в перспективе - 
создание целого комплекса вроде небольшого на­
ционального аквапарка областного значения (по­
к а ! ) , где мурманчане и гости города могли бы 
вместе с детьми проводить свои выходные.

Что и говорить, идеи и планы замечательные, и 
на бумаге все выглядит очень заманчиво. Для того, 
чтобы все это воплотилось в жизнь, требуется 
постоянная помощь флотов, банков, МБИ, город­
ской администрации. В конце концов это вопрос их 
престижа, а значит - престижа города Мурманска.

Сергей ТИМОФЕЕВ.
Фото Сергея ЕЩЕНКО.

Лето урезало длинные очереди в агентствах, занимающ ихся привати­

зацией ж илья. Сейчас заявления на оф орм ление докум ентов подают в 

основном  лишь те, кто предпочитает пустые коридоры  офисов и улыба­
ющ ихся работников. А  неиздерганные довольные клиенты чувствуют 

себя ком ф ортно, на вопросы чиновников отвечают охотно и сами без 

стеснения и не боясь окрика спраш ивают обо всем, что им непонятно.
Например, м ногих интересует пункт 11-й Договора на передачу квар­

тиры в собственность граждан. Дословно он выглядит так: "Д оля граждан 

в совместном пользовании земельным участком дома составляет... кв. 

м етров".
О какой земле идет речь и какие права на нее получают владельцы 

приватизированных квартир, рассказывает Анатолий КОЛЕСНИКОВ, ди­
ректор М урм анского областного предприятия технической инвентариза­
ции.

- Частная собственность на землю
- это то, о чем большинство населе­
ния знает понаслышке. До сих пор 
существование всякой собственно­
сти на земле представлялось так: 
главная ценность - это строение, а уж 
потом земля, на которой стоит дом. К 
счастью, времена и взгляды меняют­
ся! И самые дотошные, внимательно 

' вчитавшись в текст договора о прива­
тизации, уже начинают выяснять, 
где же находится этот приходящийся 
на собственника квартиры кусок 
земли. Удивление вызывает и то, что 
участки эти у собственников все раз­
ные, они существенно отличаются по

размерам. Не говоря уже о том, в 
каких районах города - престижных 
или нет - они находятся.

Естественно, все мы хотим, если 
уж нам положено, да к тому же “за 
бесплатно", получить как можно 
больший и как можно лучший кусо­
чек земли. При этом перед ценно­
стью клочка у многих меркнет даже 
ценность того, что на нем находится. 
Например, меняется отношение к до­
му, который до этого казался “золо­
тым".

Если говорить о том, какие и по 
какому принципу достаются нам 
участки, нужно заглянуть в историю,

когда застраивался Мурманск. С не­
запамятных времен от построенного 
дома чиновники отмеряли по 7,5 м2 в 
каждую сторону и получали террито­
рию, которую следовало убирать. 
Другого способа распределения при­
мыкающей к домам территории не 
существовало. Если говорить образ­
но, то город был похож на распоротое 
лоскутное одеяло. Образовавшиеся 
дыры никому не принадлежали, их 
никто не убирал, и именно это неу­
добство заставило искать иное реше­
ние.

Долго не думали. Жилищники до­
вольно быстро поделили всю терри­
торию между домами так, чтобы не 
было никаких пробелов. Так чисто 
прозаическая причина - забота о чи­
стоте города - и определила рамки 
существующих ныне домовых терри­
торий. Именно эти участки земли 
числятся в документах нашего пред­
приятия.

Люди, получив договор на владе­
ние квартирой, начинают, естест­
венно, соображать: “Раз - моя земля, 
значит, могу с ней поступить как 
угодно!" Что ж, разумно. Только

ведь разговор идет не о единоличном 
владении квадратными метрами, а о 
совладении ими. Это значит, что 
вместе с вами на этой же земле “си­
дят" и все ваши соседи по дому.

Поэтому только коллективно вы и 
можете владеть указанным клочком.

Такую же возможность предус­
матривает и Закон о приватизации 
жилья, а уж в какое товарищество 
объединятся собственники - это их 
дело.

Пока еще трудно представить, что 
кто-то кроме городской администра­
ции сможет распоряжаться городской 
землей.

Ведь она, администрация, нас, 
мурманчан, не очень-то спрашивает, 
где и что строить. Именно потому 
вопрос о земле становится, на мой 
взгляд, самым главным, он подталки­
вает дальновидных мурманчан к ско­
рейшей приватизации своих 
квартир.

Люди, которых наравне с жильем 
интересует земля, весьма отличают­
ся от многих из тех, которые, желая 
стать собственниками квартир, шли 
к нам в прошлом году: нынешние в

большинстве своем ищут перспекти­
ву для жизни здесь, а не в другом 
районе страны.

Я уже говорил, что первыми были 
в большинстве своем те, кто в основ­
ном приватизировал квартиры, что­
бы их продать. Благодаря им в 
Мурманске сложился неплохой ры­
нок жилья. Правда, цены на нем ре­
гулирует не спрос и предложение, а 
растущий курс доллара. Однако на 
жилищном рынке ни продавцов, ни 
покупателей не становится меньше. 
Среди продавцов львиная доля - уез­
жающие, среди покупателей - ком­
мерсанты. Причем последние 
прикупают жилье, как правило, к 
уже имеющемуся и в основном вла­
деют двумя, а то и тремя квартирами.

Людей безденежных к приватиза­
ции квартир во многом подталкивает 
нестабильность политической ситуа­
ции в стране. Мы ведь все живем 
сегодня по принципу, “раз дают - 
значит, бери“. А свое - оно ведь и 
греет, и сердцу милее.

Записала 
Наталия МОРОЗОВА.

ПОДПИСНАЯ ЦЕНА НА "ВЕЧЕРНИЙ МУРМАНСК" С АВГУСТА ПО ДЕКАБРЬ
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М есяц должен пройти довольно 
спокойно. По 25 цюпя велика веро­
ятность просчетов и недооценки си­
туации. Обстоятельства будут 
принуждать нас то и дело возвра­
щаться к незаконченным делам и ра­
нее принятым решениям. Июль, 
особенно 14, весьма неблагоприятен 
для сердечников и гипертоников. В 
повседневной жизни вторая половина 
месяца выглядит удачнее первой, 
улучшатся здоровье и активность, 
многое удастся сделать. В общении 
нужно сдерживать свои негативные 
эмоции 26, 27. Опасность дорож но- 
транспортных происшествий и непри­
ятных случайностей, особенно на 
воде, повышена 7-13, и 25-31. Пол­
нолуние 4, новолуние 19. Луна в вос­
ходящ ем узле 1 и 29, в нисходящем
16, в перигее 2 2 .

ОВЕН
(21 .3 -20 .4 )

Июль - удобное время для занятий домаш­
ним хозяйством. На работе в первой половине 
месяца осложнения. Наиболее продуктивные 
полосы 26-31. В любви возможны неприятно­
сти 16-22. Счастливый случай может подвер­
нуться 21-26. Травмоопасный день 7. 
Благоприятные дни: 9, 13, 20, 28, неблагоп­
риятные - 7, 8, 12, 16, 22, 25, 29.

ТЕЛЕЦ
(21 .4 -21 .5 )

Есть возможность укрепить свое матери­
альное положение.

У многих вероятны далекие поездки. Наи­
более продуктивный период для всех дел 10- 
14 и 31. Поводы для раздражения найдутся 7. 
Травмоопасный период 15-22. В первой поло­
вине месяца возможно ухудшение здоровья 
ревматиков и гипертоников. Успешные дни 9, 
13, 18, 22, 27, 31. Затруднения могут возник­
нуть 12, 16, 21, 25, 29.

БЛИЗНЕЦЫ
(22.5 - 21.6)

Хозяйственные операции пойдут хорошо 
14-19, 23-25 и 30-31. Ни в чем не следует 
проявлять спешку, вероятность просчета ве­
лика 7-25, что может неблагоприятно отра­
зиться на финансах, особенно 25-31. Поездки 
лучше планировать на первую половину ме­
сяца, травмоопасный период 18-31. Задержки 
во всех делах будут особенно заметны 7 и 
16-22. Эмоциональная неустойчивость веро­
ятна 15, 16. Ухудшение самочувствия воз­
можно 7, 16-22. Наиболее удачная полоса
10-14. Обстоятельства вам благоприятствуют
9, 10, 20, 24, 27. Нарушение планов вероятно 
8, 16, 22, 25, 29.

РАК
(22.6 - 23.7)

Вас ждет удачный месяц, активная личная 
жизнь. В целом положительных эмоций набе­
рется больше, чем отрицательных. В расходах 
нужно быть экономным. Свои эмоции реко­
мендуется держать в узде 26 и 27. Повезти 
может 9, 10, 14, 17, 20, 23, 24, 27. Особенно 
осторожным во всех отношениях надо быть 7,
8, 12, 16, 19, 21, 22, 25, 26, 31.

ЛЕВ
(24.7 - 23.8)

Не рекомендуется ввязываться в интриги, 
тайные предприятия и всякие аферы. Краткое 
романтическое приключение может кончить­
ся плачевно. Хорошо заработать можно 11-17, 
21-24 и 31. Неожиданности, скорее неприят­
ного свойства, подстерегают 8-13. Ухудшение 
здоровья возможно 7 и 26-31. Важнейшие со­
бытия месяца произойдут в рабочем коллек­
тиве или на отдыхе. Для умственного труда 
хорош интервал 12-18, для физического - 11-
17. Поберечь позвоночник следует 7, а сердце 
26-31. Хорошие дни 9, 11, 15, 20, 24, 28, 31. 
Невезение возможно 12, 14, 19, 21, 26.

ДЕВА
(24.8 - 23.9)

Напряженный месяц: ранее составленные 
планы придется корректировать. Вероятна 
повышенная нервозность. В первую очередь 
это почувствуют дети и друзья: и с теми, и с

другими могут испортиться отношения. Для 
дел неблагоприятны 7,9-12. Успехи вероятны 
13-18 и 30-31. Активность 23-25 поможет 
сдвинуть с мертвой точки давно волнующее 
вас дело. Неприятности вероятны 18-31. Пе­
риод 7-25 неблагоприятен для долгосрочного 
планирования и новых знакомств. Должно по­
везти 9, 13, 14, 18, 27. 31. Осложнения могут 
возникнуть 7, 8, 12, 16, 22, 25, 29.

ВЕСЫ
(24.9 -  23.10)

Успех прогнозируется в командировках, 
контактах с партнерами. Затруднения веро­
ятны на рабочем месте. По 25 лучше ничего 
не менять в стиле и направлении работы. 
Травмоопасные периоды 18-31 и особенно 21- 
27. Отпуск, проведенный в уединенном месте, 
доставит большое удовлетворение. Наиболее 
продуктивный период 10-14. Размолвка с лю­
бимым человеком угрожает 16-22. Удачные 
дни 15, 24, 25, 28, 29, неудачные - 8, 11, 12,
18, 19, 22, 31.

СКОРПИОН
(24 .10-22.11)

Июль - месяц оживленных контактов. 
Нужно проявлять осторожность в общении: 
часть полученной информации окажется лож­
ной. С официальными лицами и государст­
венными учреждениями плодотворное 
взаимодействие 10-14. Наиболее продуктив­
ные периоды 11-19 и 26-31. Для творчества 
хороши 14-19. До 25 больших прибылей не 
ожидается. Поберечь себя следует 7 и 26-31. 
Благоприятные дни: 9, 13, 18, 22. Неблагоп­
риятные - 7, 8, 14. 21, 26, 29.

СТРЕЛЕЦ
(23.11 - 21.12)

Месяц везения, однако при неблагоразум­
ном поведении угрожают санкции правоохра­
нительных органов, инспекций, ГАИ и всех, 
кто имеет право налагать штрафы. 10-14 - 
отличный период для любви и установления 
выгодных деловых связей. Хорошие заработки 
возможны 25-31, немалую помощь в этом мо­
гут оказать друзья. В период 7-25 лучше из­
бегать контактов с официальными, особенно 
бюрократическими, инстанциями. Можете

рассчитывать на удачу 11, 20, 24, 28, 31. 
Препятствия придется преодолевать 8 ,16,22, 
29.

КОЗЕРОГ
(22 .12-20 .1)

Чтобы свести концы с концами, придется 
усердно потрудиться. Возможны сбои и за­
держки в деловом партнерстве 7-25. Ослож­
нения на работе вероятны 7. Повышенную 
нервозность в общении с окружением придет­
ся преодолевать 8-16. Опасность приболеть 
высока 20-22. Наиболее яркой и успешной 
будет последняя неделя июля. Шансы на уда­
чу высоки 21-26. Наиболее травмоопасный 
период 8-13. Фортуна к вам благосклонна 9, 
13, 22, 27. Осложнения вероятны 11, 12, 16,
19, 21, 24, 30.

ВОДОЛЕЙ
(21.1 - 19.2)

Этот месяц лучше всего использовать для 
приведения в порядок нервной системы. Сле­
дует избегать перегрузки на работе и полно­
стью использовать для отдыха выходные дни. 
Наибольшие затруднения могут возникнуть у 
руководителей, особенно 9-17. Для творче­
ских работников июль - удачный месяц с 
наиболее продуктивными периодами 10-14 и 
21-25. Травматизма и неприятных происше­
ствий следует опасаться 8-13 и 25-31. Счаст­
ливый случай может подвернуться 10,11,15, 
24, 25, 28. Возможно, не повезет 14, 21, 26.

РЫБЫ
(20.2 - 20.3)

В июле ожидается творческий спад, веро­
ятны ошибочные решения, особенно 10-24. 
Самая продуктивная - последняя неделя. На­
илучший период для гармонизации любовных 
и домашних отношений 10-14. Ссорами чре­
ваты 26 и 27. Доходы наиболее вероятны 21-
26. Недоразумения с партнерами возможны 
9-12. Травмоопасны 12, 20, 23. Отдых наибо­
лее плодотворен в лесистых районах (дубняк, 
березняк) или на садовом участке. Благопри­
ятные дни 9 ,1 3 ,1 4 , 18, 27, 31, неблагоприят­
ные - 8, 12, 16, 20, 22, 23, 25, 29.

Ш ИШ 1 НЕЧЕГО
После опубликования в нашей газете 

22 июня с. г. статьи “Надо ли каждого 
иностранца водить в баню и тереть ему 
спину" в редакцию и в учебно-спор- 
тивный центр г. Мурманска стали по­
ступать звонки посетителей этого 
бассейна и просто жителей города. Воп­
рос задавали один: что случилось с бас­
сейном и какую инфекцию там 
обнаружили?

Сообщаем, что с бассейном все в по­
рядке, и инфекции нет. Ежедневно со­
став воды проверяется городской 
санэпидемстанцией и химикобактерио- 
логической лабораторией бассейна, 
что, собственно, и является гарантом 
требуемого ГОСТом качества питьевой 
воды. Так что для волнений нет причи­
ны. Тем более что из фразы “А у нас - 
один бассейн на весь город. Но и туда 
иностранец вряд ли пойдет из боязни 
заразу подхватить" вовсе не следует, 
что речь идет о бассейне на ул. Челю­
скинцев и что именно в нем обнаружена 
какая-то инфекция.

Бассейн этот в нашем городе все же 
не один. Смысл фразы в том, что в 
Мурманске, да и не только в нем,

столько неблагоприятных в экологиче­
ском и гигиеническом плане мест, о 
которых мы сами порой не знаем, что 
можно запросто отравиться или по­
крыться “чешуей". При этом все ГОС­
Ты и стандарты вроде бы соблюдаются. 
Но наша российская халатность, на­
плевательское отношение к обязатель­
ным для иностранцев элементам 
культуры поведения и соблюдения пра­
вил гигиены хорошо известны всему 
миру. В том числе и иностранцам, ко­
торые приезжают в Мурманск. Но одно 
дело знать, смотреть по телевизору или 
слушать по радио о катастрофе в Чер­
нобыле или о том, как в Башкирии лю­
ди пьют отравленную фенолом воду, и 
совсем другое самим ее выпить. Этой 
непредсказуемости иностранцы, как 
выяснилось
из многочисленных бесед с ними, брят- 
ся.

Ну а мы? Нам бояться нечего, мы ко 
всему готовы, так что удовольствия вам 
и здоровья, любители плавания.

Вячеслав ОВЧИННИКОВ.

БЕЗУМНЫЕ ЗАПРЕТЫ
Пониманию простого человека не поддаются по­

рой новые российские законы, распоряжения, в том 
числе и принятые местными властями.

...Умер сосед, хоронить его приехали родственни­
ки с Украины. В Мурманске они впервые, города и 
его порядков, естественно, не знают. Вызвалась я им 
помочь.

Сначала, как водится, поехали в спецбюро на 
Комсомольской. Очередь к инспектору загса, кото­
рый оформляет свидетельства о смерти, громадная, 
и просят уже не занимать, хотя до конца рабочего 
дня еще часа два. На следующий день приезжаем к 
десяти, а там помимо очереди еще и список тех, кто 
стоял вчера, но не попал к инспектору. Полдня по­
трачены лишь на получение свидетельства о смерти. 
Уже с ним на руках поспешили к нотариусу, чтобы 
снять и заверить копию, благо нотариальная контора
- недалеко, в здании Октябрьского народного суда, 
что рядом с “Аметистом".

В нотариальном бюро, конечно же, тоже очередь. 
Отсидели два с половиной часа, но принимать нас 
нотариус отказалась, узнав, что покойник проживал 
не в Октябрьском, а в Первомайском районе.

Растерянные вышли мы на улицу. Мало того, что 
гости с Украины понять ничего не могут, так и я тоже 
разъяснить им ничего не могу: почему нельзя снять 
и заверить копию с документа не по месту житель­
ства? А если бы, предположим, я приехала в Мур­

манск из другого города, Москвы, Питера... и мне 
понадобились копии свидетельства о смерти, то меня 
бы послали за ними обратно в Москву?

Глупость, она и есть глупость, понять и принять 
ее нормальному человеку трудно.

Нотариальное бюро Первомайского района распо­
лагается аж на Достоевского. Когда мы туда наконец 
добрались, оказалось, что нотариус в тот день при­
нимал утром. Мы опоздали.

И лишь на третий день закончились наши походы 
по различным конторам, пройти которые нам при­
шлось, чтобы достойно похоронить человека.

Правда, когда оформляли последние документы в 
спецбюро, пришлось опять потерять время, потому 
что парни, которые стояли перед нами, никак не 
могли понять, почему им нельзя самим рыть могилу. 
За рытье могилы они конторе, конечно же, заплати­
ли, но сделать это ребята хотели сами, чтобы этой 
малостью почтить память умершего друга. Куда 
только не звонили парни, с кем только не разгова­
ривали - все без толку, пока один из них не махнул 
рукой: “О чем с ними говорить?! Заплатим могиль­
щикам, чтобы они... отдохнули, а сделаем все сами “ .

Да что же это за город у нас такой? И что за страна 
Россия, которую умом не понять...

Тамара АЛЕШИНА, 
мурманчанка.

ПОДПИСНАЯ ЦЕНА НА "ВЕЧЕРНИЙ МУРМАНСК" С АВГУСТА ПО ДЕКАБРЬ - 370 руб.
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Зак. 2441.

Сказка - ложь, 
да в ней намек...

Каждому из нас хочется верить в сказки. А еще лучше, ес­
ли эта сказка превратилась бы вдруг в быль. А  вы верите 
в то, что сказка может стать реальностью? Тогда ответьте на 
вопросы предлагаемого теста. Вспомните известные сказки.

1. “Красная Шапочка". Почему Волк перехитрил Красную Шапочку?
а) Волк был очень умный;
б) Красная Шапочка была дурой;
в) так уж получилось;
г) еще почему-нибудь.
2. “Колобок". Почему укатился Колобок от дедушки с бабушкой?
а) погулять захотел;
б) боялся, что дедушка съест;
в) сорвался с подоконника;
г) еще почему-нибудь.
3. “Теремок". Почему разрушился теремок?
а) был сделан без единого гвоздя;
б) от перенаселения;
в) время пришло;
г) еще почему-нибудь.
4. “Новое платье Короля". Почему Король был голым?
а) было жарко;
б) из принципа;
в) в связи с дефицитом мануфактуры;
г) еще почему-нибудь.
5. “Муха-Цокотуха". Почему Муха вышла замуж за Комара?
а) из чувства благодарности;
б) по любви;
в) больше никто не брал;
г) еще почему-нибудь.
6. “Дюймовочка". Почему Дюймовочка носила такое имя?
а) имела рост 24,5 мм, то есть один дюйм;
б) родители оригинальничали;
в) в честь трехдюймового орудия;
г) еще почему-нибудь.
7. “Курочка Ряба“. Почему Курочка обещала снести яичко не золотое, а 

простое?
а) сейчас простое дороже;
б) перестала золото клевать;
в) боялась, что опять мышка разобьет;
г) еще почему-нибудь.
8. “Репка“. Почему Дед не смог сам вытащить репку?
а) мало каши ел;
б) внедрял бригадный подряд;
в) в репке был перегруз нитратов;
г) еще почему-нибудь.
9. “Сказка о рыбаке и рыбке“. Почему Старуха осталась у разбитого 

корыта?
а) от жадности;
б) по глупости;
в) потому что Пушкина не читала;
г) еще почему-нибудь.
10. “Синяя борода". Почему маркиз убивал своих жен?
а) из ревности;
б) по привычке;
в) просто был нехороший человек;
г) еще почему-нибудь.

Результаты

ОТВЕТЫ в о п р о с ы
1 г 3 4 S в 1 8 0 ю

а 4 4 4 4 4 4 4 4 4 4

б 3 3 3 3 3 3 3 3 3 3

в 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2
г 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1

10 и менее. Вы уже живете как в сказке, но стоило ли для этого родиться?
11-24. Читайте хотя бы сказки.
25-40. Вы рождены, но сказку не придумаете.
41 и более. Вы рождены, чтоб сказку сделать былью.

У гадай-ка!
ВИЛЬГЕЛЬМ ТЕЛЛЬ

На рисунке показан Вильгельм Телль, который собирается показать 
свое умение стрелять в яблоки, что держит Томми Загадочник. Не могли 
бы вы сказать, в какие яблоки Вильгельм Телль должен попасть, чтобы 
выбить 100 очков?

В одно и то же яблоко можно попадать неоднократно.

Ответ на головоломку, 
"Цепочка дяди Сэма", 

опубликованную 
в № за 6 июля

Математики и знатоки головоло­
мок, коим ведомы тайны перестано­
вок, подсчитали, что из четырех 
монет и брелока в виде орла можно 
сделать не менее 92160 различных 
цепочек так, чтобы никакие две из 
них не оказались полностью одина­
ковыми.

Очевидно, что большую монету 
можно зацепить за любую из пяти 
дырок и повернуть к нам любой 
стороной, что дает 10 комбинаций.

Поскольку следующая монета мо­
жет быть соединена восемью спосо­
бами, то общее число комбинаций 
из двух первых монет равно 80. Ес­
ли это умножить на 6 комбинаций 
следующей по размеру монеты, на 
4 комбинации последней монеты и 
на 2 положения орла, то, располагая 
монеты, как показано на рисунке, 
по уменьшающимся размерам мы 
получим 3840 комбинаций. По­
скольку мы можем переставить 
между собой 4 монеты 24 способа­
ми, то общее число всевозможных 
комбинаций равно, как и утвержда­
лось, 92160.

Уважаемые мурманчане 
и гости нашего города!

Наши юные друзья!
Мурманский океанариум приглашает вас на Семенов­

ское озеро 10 и 11 июля на свою годовщину и “День 
рыбака"!

Вас ждут обитатели северных морей серые тюлени 
Филипп, Дарья, Варвара, морская зайчиха Роза, кас­
пийские нерпы Джек и Гоша.

В честь главных учредителей Мурманского океанари­
ума - рыбаков впервые в Мурманске состоится запуск 
теплового аэростата.

Начало представлений 10 и 11 июля в 13.00.
Вход свободный.

гг

ПО ГОРИЗОНТАЛИ: 1. Медный духовой инструмент. 3. Сорт яблок.
5. Положение, принимаемое без доказательств. 7. Речное судно. 8. 
Повествование, ведущееся от лица рассказчика. 10. Растение семейства

гвоздичных. 15. Окружение войсками места с целью захвата. 16. Спортив­
ный бег. 18. Австрийский футбольный клуб. 19. Оперетта И. Кальмана. 20. 
Крупное войсковое соединение. 22. Способ бега лошади. 23. Герой балета 
“Ледяная дева". 24. Непоседа. 26. Документ, удостоверяющий личность. 29. 
Древнегреческий баснописец. 31. Порицание. 32. Город в Италии. 33. Вьюч­
ное животное из семейства верблюдов. 34. В народной поэзии - возлюблен-

ПО ВЕРТИКАЛИ: 1. Представитель европейской национальности. 2. Город 
на реке Амударья. 3. В старину у крестьян - кафтан из толстого сукна. 4. 
Изобретатель духового инструмента. 6. Атом химического элемента. 7. Вид 
искусства. 9. Прибор для исследований внутренностей организма. 11. Гер­
метически закрытое вместилище. 12. Грузинский народный танец. 13. Трой­
ная спектральная линия. 14. В христианской мифологии - ученик Христа.
16. Река в Архангельской области. 17. Вертикальный брус, служащий опорой 
для чего-нибудь. 21. Бальный танец, распространенный во Франции в XVII- 
XVIII вв. 22. Комнатное лекарственное растение. 25. Бухгалтерский термин.
27. Ящерица, распространенная в Средней Азии. 28. Легендарный основа­
тель Рима. 30. Жемчуг. 31. Часть конской сбруи.

Ответы на кроссворд, 
опубликованный 6 июля

По горизонтали: 7. Суриков. 8. Голубев. 9. Электрум. 11. Апельсин. 15. |  
Верн. 17. Аксис. 20. Кеды. 21. Фурор. 22. “Смена“. 24. Звено. 25. Сепия.
26. Брусчатка. 29. Спиноза. 30. Станция. 31. Дефекат. 32. Училище. 34. |  
“Доброта". 35. “Валентина11. 39. Атами. 40. “Ермак“ . 41. Ягуар. 42. Арайя.
43. Кипу. 45. Иртыш. 46. Смит. 49. “Басурман". 51. Эвкалипт. 53. Когорта.
54. Антарес.

По вертикали: 1 Дублон. 2. Шипка. 3. Кофр. 4. Хозе. 5. Пульт. 6. Мениск.
10. Урарту. 12. Пассат. 13. ...первопечатник. 14. Администрация. 16. Труба.
18. Спич. 19. Пегас. 21. Фототипия. 23. Ассамблея. 27. Суфле. 28. Аскет.
33. Евнух. 34. “Даная". 36. Лирика. 37. Нант. 38. Ивашов. 44. Ушаков. 46. 
Септет. 47. Духов. 48. Алтай. 50. Мате. 52. Конь.
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КВАРТИРЫ 
В РАССРОЧКУ ЗА 5 ЛЕТ 

ПО ЦЕНАМ 
НИЖЕ РЫНОЧНЫХ

в С.-Петербурге, Москве, Твери и других городах
Для заключения договоров обращайтесь 

в Мурманский филиал АО "Невский Простор",

ул. К. Маркса, 19, тел.5-76-28,5-57-26, 
в центральные отделения связи 

г. Мурманска и Мурманской области

Фирма "Анко" вновь предла­
гает музыкальные инструменты.

Пианино "Рондо" светлой и 
темной полировки, необычайно­
го дизайна украсят любую 
квартиру. Имея такой инстру­
мент, невозможно не занимать­
ся музыкой.

Тел. 6-63-41 (в рабочее вре­
мя). ____________________

15 июля - аукцион
Ф онд имущества Мурманской области объявляет 

о проведении 15 июля 1993 года специализирован­
ного чекового аукциона по продаже за приватиза­
ционные чеки акций пяти акционерных обществ: 
"М урманский домостроительный комбинат", "О л е­
негорский ГОК (О ЛКО Н)", "Кандалакшский алюми­
ниевый завод (К А З)", "Апатитстрой", 
"М урм анскстройтранс".

К уча сти ю  в аукционе  д о п уска ю тся  ф и­
зические и ю ри д и чески е  лица, ко то р ы е  
в соответствии со ст. 9 З акона  РФ  О 
прива тизац ии  го суд а р ств е н н ы х  и м уни­
ципальны х п ре дп риятий" м о гу т  быть 
призн аны  покупателям и. А укц и о н  n p o z 
водится по п р о ц е д ур е , установл енно й  
П олож ением  " О  специал изированны х 
чековы х а укц и о н а х", утверж де нны м  
р а сп о р я ж е н и е м  Госком им ущ ества.

Д ля участия в аукционе н е о б хо д и м о  
подать з а я в к у -д о го в о р  по о д н о м у  из 
д в у х  типов.

Тип пер вы й  - ука зы ва е тся  количество  
п р ива тизац ионн ы х чеков, п р е д л а га е ­
м ы х для оплаты  акций.

Тип в то р о й  - назы вается  число п р и в а ­
тизационны х чеков, п ре дл а гае м ы х для 
оплаты  акций, и м иним а льн ое  количест­
во  акций ном и на л ьно й  стоим ости, у ка ­
за н н о й  в и н ф о р м а ц и о н н о м  сообщ ении, 
к о то р о е  он согласен п р и о б р е сти  на 
один п рива тизац ионн ы й  чек, в ы р а ж е н ­
ное целым числом.

Прием заявок осуществляется по 12 
июля с 9 до 16 часов по адресам:

г. М урманск, ул. Профсоюзов, 1, тел. 5-33-38;
г. Апатиты, просп. Ленина, 1, комн. 304, тел.

3-29-78, 3-05-31;
г. М ончегорск, ул. Металлургов, 37, каб. 405, 

тел. 2 -24-00, 2 -2 3 -9 8 ;
184700, пос. Умба, ул. Дзержинского, 42, тел. 

6-96-14.
184600, г. Североморск, ул. Ломоносова, 4, каб. 

30, тел. 7-74-54;
г. Полярный, ул. Советская, 8, комн. 10, тел.

4-18-36;
184140, г. Ковдор, пл. Ленина, 1;
184230, г. Кировск, ул. Ю билейная, 5, (1-й этаж), 

тел. 2-15-38;
184040, г. Кандалакша, ул. Первомайская, 34, каб. 

29, тел. 2 -48-92;
г. Москва, Универсальная биржа в Лужниках. Тел. 

245-29-21.

Ваш ваучер - ваш ш анс!

ЭТО КОМПЕТЕНТНОСТЬ, НАДЕЖНОСТЬ 
И БЛАГОПОЛУЧИЕ

М ы осознаем, что без вашей постоянной поддержки, уважаемые кли- 
нты и вкладчики, этого бы не произошло - руководство и персонал

>анка выражают Вам искреннюю
Б Л А Г О Д А Р Н О С Т Ь .

Если же Вы еще не пользовались услугами POLAR-BANK -
ДОБРО ПОЖАЛОВАТЬ!

Предлагаем населению 
с 1 июля 1993 года:
- срочные вклады сроком на 1 год с выплатой 150 % годовых.
На срочные вклады принимается сумма не менее 10000 рублей. 
Депозитные вклады с выплатой 130 % годовых после 3-х месяцев 

ранения.
На депозитные вклады принимается сумма не менее 100000 рублей. 
При досрочном востребовании вкладов доход выплачивается из рас- 

1ета 80% годовых.

В НАШЕЙ НАДЕЖНОСТИ ВЫ МОЖЕТЕ 
УБЕДИТЬСЯ САМИ

P0LAR-BANK
РАБО ТАЕТ ДЛЯ ВАС  
И ВМ ЕСТЕ С  ВАМИ

НАШ АДРЕС: ул. ЧУМБАЮВА-ЛУЧИНСКОГО, д.14

ТЕЛЕФОН: 31-36-39 ФАКС: 31-44-15

АВРОРА
(автоответчик 33-81-02) 

НОЧЬ ДЛИННЫХ НО­
Ж ЕЙ - 7 июля в 17.00,
19.00, 21.00.

АТЛАНТИКА
(автоответчик 9-65-18) 

ОТДЫХ ПО РАЗДЕЛЬ­
НОСТИ - 7 июля в 14.00,
16.00, 18.00, 19.40, 21.30.

М И Р

ПОТАСКУШКА - 7 
июля в 14.00, 16.00, 18.00,
20.00 , 22.00 .

М УРМ АН СК

(автоответчик 4-52-88) 
ЗАТЕРЯННЫЙ В СИ­

БИРИ - 7 июля в 10.00,
12.00, 14.00, 16.00, 18.00,
20.00 , 22.00 .

РО ДИ Н А

(автоответчик 5-25-47) 
УДАР В СПИНУ 

(США) - 7 июля в 12.00, 
15.40, 19.20, 21.10; АББА - 
7 июля в 13.50, 17.30.

СЕВЕРНОЕ
СИЯНИЕ

(автоответчик 6-22-37) 
ОТЕЛЬ “ЭДЕМ“ - 7 

июля в 12.00, 13.50, 15.40, 
17.30, 19.20, 21.10.

Организации требуется водитель, имеющий катего­
рию "Д ", для работы и обслуживания автобуса марки 
ЛАЗ в режиме "Экспресс-каф е".

Справки по тел. 6-27-49, 6-47-73, 6-17-19, 6-27-58.

НОМЕР ТЕЛЕФОНА 
ОТДЕЛА ОБЪЯВЛЕНИЙ 

5-60 -17

ОБМЕНЯЮТ
313S. Две 1-ком н. кв. на 2 -ко м н . 

кв. (центр, тел.).
Тел. 2 -65-93  (после 19.00).
3182. 1-ком н. кв. в Окт. р -не  на 

2 -ко м н . кв. (желат. в Окт. р-не). 
Доплата в СКВ.

Тел. посреди.: 5 -54-20.
3183.2 -ком н . кв. (ком н. раздель­

ные, 35 кв. м, высокие потолки, 2 -й  
этаж) на 3 -4 -ком н . кв. по д огово­
ренности.

О бращ аться: ул. Сафонова, 
2 0 /2 ,  кв. 57.

3188. 1 -ком н . кв. в Перв. р -не  и 
комнату 17 кв. м в Лен. р -не  на 2 -  
ком н. кв.

Тел. 5 -17-26  (в лю бое время).

КУПЯТ
3134. 1-ком н. кв. или комнату в 

Окт. р-не.
Тел. 2 -65-93  (после 19.00).
3164. Купим им портную  аудио- и 

видеотехнику (новую ) за СКВ.
Тел. 6-69-46.
3165. 2 -ком н . кв. с тел., 1 этаж, в 

центре за СКВ и рубли.
Д ом. тел. 2 -5 2 -6 9 , раб. тел. 4 -8 2 - 

90.

ПРОДАДУТ
2043. Телевизор "Р екорд  ВЦ 

381Д " (новый в упаков.), м ягкий уго ­
лок (велюровая обивка кирпичного 
цвета, совместное пр-во), 6 состав­
ных кресел, кинескопы 61 ЛК4Ц, 35 
ЛК4Б.

Тел. 3 3 -8 2 -3 2 .
3076. М я гкую  мебель (диван, два 

стула, б /у ,  в хор. сост.), журнальный 
столик ( б /у ) .  Н едорого.

Тел. 3 3 -8 2 -3 2 .
3145. Компью теры "ZX -S pectrum " 

в полном комплекте с гарантией, с 
подклю чением  к лю бом у телевизо- 

РУ-
Тел. 3 3 -8 2 -3 2 .
3146. Отличных щенков моек, 

сторож евой с родословной.
Тел. 2 -6 2 -8 5  (в лю бое время, без 

серьезных намерений не звонить).
3153. А / м  ГА З -24 (двигатель д и­

зель "М е р се д е с") за СКВ. Возм ож ­
ны варианты.

Тел. 31-55-18 (в лю бое время).
3169. С рочно 2 -ко м н . приват, кв. 

(5-этаж н. дом  возле р-на "Белые но­
чи"). Ф орм а оплаты любая.

Тел. 2 -5 1 -3 0  (с 14.00 до 17.00, кр о ­
ме выходных).

3177. 2 -ко м н . кв. (общ ая пло­
щадь 62 кв. м, в доме, где кассы 
"А эр о ф л о та ") за 25 тыс. долл. 
С Ш А .

Писать: М урм анск-32 , а /я  426.
3185. Д /м  гараж.
Тел. 6-11-72 (в рабочее время).
3186. Н едорого цветной телеви­

зор "Витязь", б /у .
Тел. 31-94-74.
3191. ВАЗ-07 (1986 г., эксп.) за 

2,700 долларов.
Тел. 33-68-44, 31-25-69.

ОБСЛУЖАТ
1439. Срочный рем онт цветных 

телевизоров. Есть все детали. Уста­
навливаю декодеры  П А Л /С Е К А М . 
Подклю чаю  видеомагнитоф оны. 
Все работы с гарантией.

Тел. 9 -24 -56  (строго с 9.00 до 
11.00}.

2014. Ремонт цв. имп, и отечеств, 
телевизоров; имп. а / м и  в /м ;  под­
ключение ком пью теров, с гаран­
тией.

Тел. 6-47-08.
2044. Устанавливаю устройство 

защиты кинескопов (продлевает 
срок служ бы в 3-4  раза) в телевизо­
рах 2 -4  поколений.

Тел. 3 3 -8 2 -3 2 .
3042. Восстанавливаю кинескопы 

цветных и ч /б  телевизоров. Под­
клю чаю  ком пью теры к лю бы м  теле­
визорам. П одклю чаю  ДУ, декодеры 
П АЛ -С ЕКАМ , НЧ-вход к телевизо­
рам 3 -го  и 4 -го  поколений.

Тел. 3 3 -8 2 -3 2 .

РАЗНОЕ
3069. 100000 рублей вознаграж ­

дения! За инф орм ацию  о местона­
хождении собаки породы 
доберм ан. О крас коричневый, сука 
Пропала 4 мая у автопарка.

Тел. 6-94-62 .
3176. П редсказываю будущ ее по 

руке, планетам, ясновидящ им и пла­
нетным картам. Снимаю порчу, кол­
довство и сглаз.

Тел. 33-49-04.
3184. О сущ ествляю  грузовые пе 

ревозки по СНГ. Куплю бортовой 
прицеп для "К а м А З а "

Тел. 9-46-01.
3190. Наш едш его водительские 

права на имя Баканова В. С., прош у 
вернуть за вознаграждение.

О бращ аться: ул. Гаджиева, 2 /4 7  
кв. 96.


