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Министр обещал 
цены не повышать

П овыш ения цен на железнодорожные 
билеты в 2002 году больш е не будет. Об 
этом заявил министр путей сообщ ения 
Геннадий Ф адеев, П о его словам, желез­
ные дороги  будут заниматься своим пря­
мым делом —  перевозками пассаж иров и 
грузов, не отвлекаясь на “побочны е про­
екты ” и инвестиции в них. К ром е того, 
министр пообещ ал до конца 2002 года 
поднять зарплату ж елезнодорож никам в 
полтора раза. Он такж е заявил, что ны ­
нешнее повыш ение тариф ов на проезд в 
поездах дальнего следования будет пос­
ледним в текущем году, так как, по его 
оценке, стоимость билета уже покры вает 
80 процентов расходов на перевозку пас­
сажиров. “Э то немало, —  отметил м и­
нистр, —  и без дотаций пассажирские пе­
ревозки нигде не обходятся” .

Кто займет 
вакантные места

И збирательная комиссия М урманской 
области начала прием документов для 
регистрации кандидатов в депутаты  об­
ластной  Д ум ы . Д овы боры  пройдут в 
М урманске 24 марта. Ж ителям Л енин­
ского округа (избирательный округ №  1) 
предстоит вы брать двух депутатов. А  го­
рож анам , проживаю щ им в Октябрьском 
округе (избирательный округ №  2), -  
трех депутатов. Последний день приема 
документов 16 февраля.

Следователи идут 
вглубь “Курска”

В минувшие выходные дни следовате­
ли, которы е работаю т в отсеках атомной 
подводной лодки “Курск” в доке судоре­
м онтного завода поселка Росляково, из­
влекли из третьего отсека субмарины те­
ло еще одного погибш его моряка. Н а се­
годня из “К урска” поднято 80 погибш их 
подводников, 75 м оряков опознаны. П о 
словам  военного прокурора Северного 
ф лота полковника юстиции Владимира 
М улова, пока нельзя точно сказать, как 
долго будут работать  на “Курске” след­
ственные группы. Работы  продлятся до 
конца января и, скорее всего, продол­
жатся в феврале.

Крещенская ночь 
в ледяной проруби

118 м урманчан провели крещенскую 
ночь на Семеновском озере в М урманске.

П о мнению давних любителей зимнего 
плавания, в нынешнем году на Крещение 
(в ночь на 19 января) на озере были заме­
чены многочисленные новички. Среди 
реш ивш их окунуться в ледяную  воду 
впервые было 45 женщин и 11 детей в воз­
расте от 6 до 13 лет. Кстати, в ночь на 19 
января температура воздуха в областном 
центре понизилась до минус 26 градусов, 
температура воды в Семеновском озере 
составляла ноль градусов. М ороз не от­
пугнул мурманчан: очередь из желающих 
поплавать в крещенской воде растяну­
лась на несколько десятков метров.

Есть работа
Редакции газеты  “ Вечерний М ур­

м анск” требуются на работу разносчики 
газет, проживаю щ ие по адресам: улицы 
Седова, Кильдинская, С таростина (дома 
№  30-101), Х лобы стова (дома №  23-39), 
Свердлова (дома №  66-82), П олярный 
Круг, Ивченко, Верхнеростинское ш ос­
се, проспект Героев-североморцев (дома 
№  57, 59, 61/21, 65-83), Кольский про­
спект (дома №  30-49), Речной и Лы жный 
проезды. О бязательное условие —  нали­
чие домаш него телефона. О плата труда 
сдельная. С правки  по телеф онам  
45-45-27 и 45-54-72 с 10 до 14 часов.

В типографии 
искали бомбу

Вчера около десяти часов утра в мили­
цию позвонил неизвестный мужчина и 
сообщ ил, что в М урманске в здании на 
улице К ар л а  М аркса, 18 залож ено 
взрывное устройство. В доме №  18 рас­
положены типограф ия “Север” и редак­
ции газеты “П олярная правда” . Н а мес­
то происшествия выехали все “тревож ­
ные” службы города. Сотрудников типо­
графии и редакции эвакуировали, поме­
щение обследовали. Взрывчатки не об­
наружено. Вчера же около полудня во 
втором подъезде здания администрации 
М урманской области в электрическом 
щите и з-за  короткого замы кания загоре­
лась электропроводка. Сотрудники по­
ж арной охраны быстро потуш или тлею ­
щие провода при помощ и огнетушителя.

Жена ревновать 
не должна

В минувшем году в мурманский кризис­
ный центр для женщин “П рию т” обрати­
лись 1120 мурманчан. 55 жительниц обла­
стного центра пожаловались на физичес­
кое насилие в семье, а  60 —  на эмоцио­
нальное одиночество. Обращ ались в жен­

ский кризисный центр и мужчины. Так, 
один житель областного центра расска­
зал психологам о том, как он натерпелся 
от двух своих жен. И  первая, и вторая су­
пруги измучили мужчину необоснован­
ной ревностью. Специалистам кризисно­
го центра пришлось убеждать его в том, 
что ревность присуща далеко не всем 
женщинам и он еще может быть счастлив 
в третьем браке.

Финский гражданин 
вез патроны

Днем на международном автом обиль­
ном пропускном пункте “Л о тта” сотруд­
ники российской там ож ни задерж али 
42-летнего граж данина Ф инляндии. Во 
время осм отра в салоне его автомобиля 
было обнаружено 17 патронов для нарез­
ного оружия. Боеприпасы  не были внесе­
ны в таможенную  декларацию . Ф инский 
граж данин сослался на свою забы вчи­
вость, но это объяснение не удовлетво­
рило сотрудников тамож ни. Забы вчиво­
го иностранца отправили восвояси.

Ремонт завершен
Н а следующей неделе в М урманском 

областном наркологическом диспансере 
начнут принимать на плановое лечение 
детей и подростков. Н апомним, почти 
полгода дети и подростки, страдающ ие 
наркотической зависимостью, проходи­
ли стационарное лечение в других меди­
цинских учреждениях и з-за  рем онта 
палат для подростков в наркодиспансе­
ре. П о словам заместителя главного вра­
ча наркодиспансера Алексея М аслацова, 
ремонт в этих палатах практически за­
вершен. Теперь наркологическую  по­
мощь в диспансере смогут получить од­
новременно 8-10 подростков. Скорее все­
го, для работы  с подросткам и-нарком а- 
нами в диспансер пригласят детского 
нарколога.

Два мужика 
и бочка спирта

В К андалакш е во время проведения 
оперативно-розы скны х м ероприятий 
стражи порядка задержали двух безра­
ботных мужчин. Злоумышленники пы та­
лись продать пять тонн этилового спирта 
одной из местных коммерческих фирм. 
Н икаких документов на продукцию у них 
не было. Д иректор фирмы решил не рис­
ковать и обратился в милицию. П о пред­
варительным данным, продавцы алкого­
ля похитили цистерну спирта с местного 
ликеро-водочного завода.

ХРОНИКА
В Башкортостане при воен­

ных комиссариатах создаются 
новые общественные объеди­
нения — комитеты содейст­
вия. Их цель — объединение 
усилий всех участников в пла­
не социальной защиты и ока­
зания помощи бывшим воен­
нослужащим, улучшение воен­
но-патриотической работы с 
допризывной молодежью, 
воспитание подрастающего 
поколения в духе служения 
Отечеству.

В результате проверок, про­
веденных Генеральной проку­
ратурой России в Северо-За­
падном таможенном управле­
нии, возбуждено 11 уголовных 
дел, внесено 19 представле­
ний и 11 протестов по фактам 
выявленных нарушений. По 
словам заместителя генераль­
ного прокурора РФ в Севе­
ро-Западном федеральном ок­
руге Владимира Зубрина, уго­
ловные дела в отношении та­
моженных чиновников различ­
ного ранга возбуждены проку­
рорами Карелии, Мурманской 
и Псковской областей.

В конце 2002 года в Красно­
даре будет введена повремен­
ная оплата за телефон. Для 
этого требуется дополнитель­
но оснастить аппаратурой по­
временного учета несколько 
городских АТС. Всю работу 
планируется завершить до 1 
июля 2002 года. После будет 
проведена проверка работы 
всей системы с выставлением 
пробных счетов населению за 
городские разговоры.

В Волгограде была отмене­
на 50-процентная скидка для 
пенсионеров на проезд в об­
щественном транспорте в буд­
ние дни. Руководство “Волго- 
градэлектотранса” объяснило 
свое решение не “катать” пен­
сионеров за полцены тем, что 
льгота предоставлялась на ос­
новании постановления обла­
стной Думы восьмилетней 
давности. А в нынешнем году 
из-за недостаточного финан­
сирования действие докумен­
та было приостановлено.

По сообщениям 
информагентств.
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Вчера в Мурманске совер­
шенно неожиданно рас­

пространились слухи об от­
ставке генерального директо­
ра ОАО “М урманское мор­
ское пароходство” .

Источники в деловых кру­
гах, близких к “ЛУКойлу”, а 
именно эта структура имеет 
контрольный пакет акций 
мурманской судоходной ком­
пании, утверждали, что Кисе­
лев намерен уйти в отставку 
по состоянию здоровья.

Сразу же после известия 
“об отставке” гене­

рального директора родилось 
несколько версий произошед­
шего.

Одни утверждали, что Сер­
гея Киселева решили снять 
перед тем, как структуры 
“ЛУ Койла” купят акции М ур­
манского морского торгового 
порта. Продажа акций порта, 
кстати, запланирована Рос­
сийским фондом федерально­
го имущества на 24 января.

Другие посчитали, что кан­
дидатура нынешнего гене­
рального директора М урман­
ского пароходства Сергея 
Киселева по каким-то причи­
нам перестала устраивать 
“ЛУКойл” . Н а место господи­
на Киселева сразу же стали 
прочить его заместителей.

Мурманское морское па­
роходство — акцио­

нерное общество открытого 
типа, владеющее собственны­
ми транспортными судами и 
оперирующее уникальным в 
мире ледокольным флотом, 
находящимся в федеральной 
собственности.

Смена первого руководителя на таком 
стабильном предприятии, каким является 

морское пароходство, по сути, ничего изменить 
не может. Поэтому слухи об отставке 

Сергея Киселева никакого общественного 
всплеска не вызвали.

Учредителем компании яв­
ляется трудовой коллектив, в 
котором на 1 января 2000 го­
да насчитывалось 4653 работ­
ника.

Основными видами дея­
тельности пароходства явля­
ются морские перевозки гене­
ральных грузов и пассажи­
ров собственным флотом, 
флотом дочерних компаний и 
привлеченным флотом; м ор­
ские перевозки углеводород­
ного сырья танкерным флотом 
с месторождений Севера РФ; 
ледокольная проводка судов 
по трассе Северного морского

пути и в замерзающие порты 
России.

В состав флота Мурманско­
го морского пароходства вхо­
дят восемь атомных и два ди- 
зель-электрических ледокола, 
а также лихтеровоз-контейне- 
ровоз “Севморпуть” с ядерной 
энергетической установкой, 
способный самостоятельно пе­
редвигаться в определенном 
диапазоне льдов.

В составе транспортного 
флота — 13 судов усиленного 
ледового класса типа “Дмит­
рий Донской” и пять судов ти­
па "Михаил Стрекаловский”,

четыре многоцелевых ледо­
кольно-транспортных судна.

В соответствии с планом 
стратегического разви­

тия ОАО “Мурманское мор­
ское пароходство” на период 
до 2015 года предусматривает­
ся обновление сухогрузного 
флота и строительство танке­
ров дедвейтом в несколько де­
сятков тысяч тонн, а также со­
здание новых транспорт­
но-технологических систем по 
транспортировке различных 
грузов, в том числе и транзит­
ных перевозок по трассе Се­
верного морского пути.

Полную ясность в картину 
с “неожиданной отставкой” 
генерального директора смог 
внести начальник пресс- 
службы Мурманского мор­
ского пароходства Влади­
мир Блинов. По его словам, 
никакой отставки не было. 
Просто-напросто с 19 января 
Сергей Киселев ушел в очеред­
ной отпуск. Исполнять обя­
занности генерального дирек­
тора пока будет главный ин­
женер Мурманского морского 
пароходства, директор Депар­
тамента технической эксплуа­
тации флота Александр Мед­
ведев.

Кстати, смена первого ру­
ководителя на таком 

стабильном предприятии, ка­
ким является морское паро­
ходство, по сути, ничего изме­
нить не может. Поэтому слухи 
об отставке Сергея Киселева 
никакого общественного 
всплеска не вызвали.

Екатерина ИВАНОВА.

Кипа не шатай средств
На прошлой неделе продолжала 

работу комиссия по оперативному 
распределению денежных средств, 
поступающих в казну города.

“Вечерний М урм анск” уже сооб­
щал о том , что такая рабочая комис­
сия создана по реш ению м эра М ур­
манска О лега Н айденова для того, 
чтобы наиболее оптим ально и береж­
но использовать малочисленные на­
логовы е поступления в бюджет горо­
да. В кабинете мэра члены комиссии 
ежедневно распределяю т поступив­
шие средства, по возмож ности учи­
ты вая городские потребности и нуж- • 
ды в условиях нынеш него январского 
безденежья.

В период с 14 по 18 января 50,2 про­
цента поступивш их средств направ­
лялось на выплату заработной платы 
работникам  бю джетной сферы. О с­
тальны е 49,8 процента шли на самые
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“горячие” нужды города — расчеты с 
теплоснабжаю щ ими предприятиями, 
оплату льгот и субсидий малоиму­
щим граж данам, пособия тем, кто 
опекает детей, на оплату питания в 
больницах, медикаментов и другие 
неотложные нужды.

Главный принцип работы  комис­
сии заклю чается в том, чтобы при 
распределении минимальных средств 
подходить ко всем работникам  бю д­
жетной сферы одинаково. Исключе­
ние в этом смысле составляю т лишь 
сотрудники аппарата городской и 
окружных администраций, заработ­
ная плата которы м выплачивается в 
последнюю очередь.

Совокупная сумма доходов, по­
ступивших в городской бюджет на 
прош лой неделе, составила 50 мил­

лионов 688 тысяч рублей. С оглас­
но решению комиссии на заработ­
ную плату работникам  бюджетной 
сферы из этой суммы было на­
правлено 25 миллионов 428 тысяч 
рублей. Комитет по образованию  го­
рода из этих денег получил 13 мил­
лионов 935 тысяч, комитет по 
здравоохранению  4 миллиона 
263 тысячи, отдел культуры —  736 
тысяч рублей. 6 миллионов 494 
ты сячи рублей бы ло направлено 
прочим  организациям  бю дж етной 
сферы.

В состав комиссии по распределе­
нию городских средств входят, как 
уже сообщ алось, и руководители  
профсоюзных комитетов, объединя­
ющих работников бюджетной сферы. 
Их участие в работе позволяет м ак­
симально полно учитывать интересы 
учителей и медиков М урманска.

БЕРЕГ 
ИЩЕТ ПАРТНЕРОВ
— Нас выставляют едва ли не поби­

рушками, —  с обидой говорит предсе­
датель Союза Мурманского рыбопере­
рабатывающего комплекса, директор 
рыбомукомольного завода Шакир Гу­
сейнов. — Как будто мы отобрали 
спецквоту у рыбаков и оставили их без 
работы. Но это не так. Во-первых, та 
спецквота, которую нам нынче выде­
лили, давно стала нормой у рыбопере- 
работчиков Дальнего Востока. Во-вто­
рых, для лова мойвы, сайки, путассу, 
сельди, скумбрии и другой рыбы, выде­
ленной нам но квоте, мы не собираемся 
нанимать иностранцев, а предпочитаем 
иметь дело со своими рыбаками.

Если в прошлом году переработчи­
кам Мурманской области было выде­
лено лишь пять тысяч тонн квоты, то в 
нынешнем году — 38425 тонн. Это не 
так уж и много, если учесть, что в обла­
сти действуют 37 рыбоперерабатываю­
щих предприятий. Чтобы нормально 
их загрузить, требуются, как считают 
специалисты, 100-120 тонн рыбного 
сырья в год. На предприятиях Мурман­
ского рыбоперерабатывающего комп­
лекса занят о около 1100 работников. В 
2001 году они переработали примерно 
65 процентов рыбного сырья, выделен­
ного заводам области. При этом в бюд­
жеты всех уровней перечислено почти 
30 миллионов рублей.

В нынешнем году Мурманский союз 
переработчиков намерен работать не 
хуже, чем в прошлом году. Но пришла 
пора, считает Шакир Гусейнов, сде­
лать следующий шаг: распределить 
спецквоту по предприятиям и фирмам 
перерабатывающего комплекса. Тогда 
каждый переработчик сможет самосто­
ятельно или с помощью Союза найти 
парт нера по добыче квоты, договорить­
ся о сроках и оплате за поставленное 
сырье. Тем более что в Баренцевом мо­
ре уже началась мойвенная путина.

Особое внимание нужно уделить по­
ставкам свежей охлажденной рыбы. 
Она дешевле и удобнее для переработ­
ки: ее не надо размораживать, тратить 
на это дополнительные энергоресурсы 
и время. К тому же она позволяет по­
высить качество рыбной продукции.

Но для доставки охлажденной рыбы 
в порт требуются специальные сейне­
ры-траулеры. Они есть у “Мурман Си- 
фуда”, ООО “Путина”, колхоза “Ку- 
лонга”. От имени Союза мурманских 
переработчиков вице-губернатору Вя­
чеславу Силину направлено письмо с 
просьбой провести совещание, чтобы 
решить вопросы, связанные с эффек­
тивным использованием судов выше­
названных фирм.

Владимир ТАТУР.

Коллектив информационно-методи­
ческого центра Октябрьского округа вы­
ражает соболезнование сотруднице Ва­
лентине Георгиевне Ганьковской по 
случаю безвременной кончины сына 
Ганьковского Дмитрия Львовича.

Администрация ОАО "Мурманский 
траловый флот”, служба Главного капи­
тана с глубоким прискорбием извеща­
ют, что 16 января 2002 года на 61-м году 
жизни скончался бывший капитан 

ШАНИН 
Геннадий Александрович,

и выражают искреннее соболезнование 
семье и близким покойного.

Панихида состоится в Свято-Николь- 
ской церкви 23 января 2002 года в 11 ча­
сов.



I n  саяннся n  диет*?
Традиционно перед Новым годом многие товары  

общ ественного потребления дорожаю т. Население 
готовится к праздникам, потребительский спрос 
растет, чем и пользуются торговцы. Так было и на 
этот раз. В декабре выросли цены на многие това­
ры. В том числе и на продовольственные. Однако 
торжества прошли, а вот стоимость продуктов не 
уменьшилась.

П о данным М урманского 
областного комитета государ­
ственной статистики, в декабре 
в среднем продовольствие в 
М урманской области подоро­
жало на 1,8 процента. Н епродо­
вольственные товары  стали 
дорож е всего на 1,2 процента, 
а услуги —  на 1 процент.

О днако и среди продоволь­
ствия есть группы товаров, 
где рост цен особенно заме­
тен. К примеру, овощ и. Капус­
та “подскочила” на 16,8 про­
цента, почти не отстает от “ли­
дера” лук —  здесь рост соста­
вил 13 процентов. Следом идет 
картоф ель 11,3 процента. 
Я блоки подорож али на 6,7 про­
цента.

В других группах товаров  
рост цен не столь заметен, но 
все- таки  он есть. М асло подсо­
лнечное подорож ало на 8 про­
центов, сливочное —  на один. 
Сосиски и сардельки друж но 
“приподнялись” на 2,1 процен­
та, ры ба морож еная разделан­
ная —  на 6,4, а неразделанная 
(та, что пользуется н аи б оль­
ш им спросом  у м алоим ущ их 
слоев населения) —  на 5 про­
центов.

М олочны е смеси для дет­
ского питания и сметана ста­
ли дорож е на 1,4 процента, 
кофе растворим ы й натураль­
ный —  на 2,7. П одорож али яй­
ца, консервы, м акаронны е изде­
лия —  список можно продол­
жить.

В областном  комитете стати­
стики предполагаю т, что вско­
ре цены все же чуть-чуть опус­
тятся, но, конечно, не до преж­
него уровня.

П о мнению председателя ко­
митета по политике цен област­
ной администрации Лилии Ко- 
лодеш никовой, есть ряд объек­
тивных причин, и з-за  которых 
произош ел рост цен.

—  Рост цен на плодоовощ ­

ную продукцию  меня ничуть не 
удивляет, —  говорит она. -  
Э то сезонное подорож ание. 
Всегда к Н овому году фрукты и 
овощ и растут в цене. П отому 
что на их себестоимости к это­
му времени начинаю т сказы ­
ваться дополнительны е затра­
ты , к примеру, затраты  на 
хранение в овощ ехранилищ ах. 
Теперь цены на плодоовощ ную  
продукцию  вряд ли существен­
но снизятся до следую щ его 
урожая.

Ч то же касается значи­
тельного подорож ания яиц, 
то  и здесь есть вполне логич­
ное объяснение. У величилась 
стоимость кормов, растут за­
траты  сельхозпредприятий на

различные комм уналь­
ные услуги —  например, 

свет, тепло.
Н о  главны м  ф актором , на 

мой взгляд, стало то, что наш и 
птицефабрики уже не получа­
ют дотаций из бюджета в том 
же объеме, что и раньш е.

По мнению председателя об­
ластного комитета по политике 
цен, свою негативную  роль сы г­
рало  и то, что практически все 
продукты в М урманской облас­
ти привозные.

П роизош ло повыш ение т а ­
рифов на грузоперевозки по же­
лезной  дороге , —  объясняет 
Лилия Колодеш никова. —  Ес­
тественно, продавцы  теперь эти 
увеличившиеся тариф ы  закла­
ды ваю т в стоим ость товара. 
Есть и еще один фактор, ока­

завш ий негативное воздействие 
на рыночную  стоимость продо­
вольствия, — психологический. 
Т ак всегда бывает, когда объяв­
ляю т о повыш ении пенсий и 
зарплат бюджетникам. Даж е 
если фактического повышения 
не произош ло. К ом м ерсанты  
очень быстро реагирую т на 
подобные заявления и подни­
маю т цены.

К ак считает председатель 
комитета по политике цен, 
стоимость продовольствен­
ных товаров теперь вряд ли 
понизится, а может и еще вы­
расти.

Дмитрий ПЕТУХОВ.
Коллаж

Михаила АРУСТАМОВА.

Вместо паспорта -  срок
Лиц. № 1042970, выд. Госком. РФ Мурм. ЦСМ. Лиц. Г735015, выд. ком. по торговле и связям СНГ АМО.

ИНФОРМАЦИЯ ГОРОДСКОГО
Д ! ^ 0 Г0

“МЕРИДИАН-ОТЕЛЬ”
Цены с 22 по 29 января 2002 г.

НОМЕРА БИЗНЕС-КЛАССА  
(реконструкция 2001 г.):
б/класс.......................... 2500 руб.
люкс...............................2400 руб.
одноместн 690 руб.

НОМЕРА ЭКОНОМКЛАССА:
пол./люкс........................ 600 руб.
одноместн 350 руб.
двух-/трехместн. ..150-100 руб.

Подогрев пола, фен, мини-бары, 
Интернет, завтрак; 
автостоянка;
круглосуточное сервисное 
обслуживание.

ДЛЯ НОМЕРОВ 
БИЗНЕС-КЛАССА:
- в выходные дни - СКИДКА 10%,
- 7-й день проживания - 

БЕСПЛАТНО.

Тел.: 288-650 (круглосуточно), 
288-900, факс 288-887.

ГОСТИ О ТЕЛЯ :
актеры 

СТЕБЛОВ, ГОЛУБ, 
ПОГОДИНА, ГЛАДИЛИН 
(участники спектакля 

“ Кукушка” , 
который состоится 

25 и 26 января в 19.00 
в областном ДК 

(ДК им. С. М. Кирова).

Вакантные должности:
АДМИНИСТРАТОР ОТЕЛЯ
- 22-30 лет,

- приятная внешность, |
- знание английского языка, ПК, |
- дневные и ночные смены. |
Тел. 288-900. |
СЕКРЕТАРЬ-РЕФЕРЕНТ s
- до 35 лет, |
- отличное знание ПК,
- знание делопроизводства, |
- англ. яз. (желательно).
Тел.: 288-700, 288-900.

Тел.: 2 8 8 -9 0 0 .

Теперь все мурманчане могут сдать 
документы на оформление нового 

паспорта гражданина России в управле­
ние паспортно-визовой службы УВД 
Мурманской области. Прием граждан не­
зависимо от того, в каком округе област­
ного центра они прописаны, ведется еже­
дневно, кроме выходных.

Напомню, раньше документы на обмен 
паспортов принимались только в учет­
но-расчетных службах по месту жительст­
ва. Однако график их работы не всегда 
подходил работающим горожанам. Для 
удобства именно этой категории граждан 
и решено было организовать прием доку­
ментов в управлении паспортно-визовой 
службы. Теперь работающие мурманчане 
могут в любое удобное для себя время 
прийти по адресу: улица Куйбышева, 12 и 
оформить паспорт.

Однако, по словам заместителя на­
чальника паспортного отдела пас­

портно-визовой службы УВД М урман­
ской области И горя Ф едорова, лучше 
предварительно позвонить по телефону 
56-50-70 и узнать, какие документы необ­
ходимо с собой принести. Выдача паспор­
тов также будет проводиться здесь. Кста­
ти, условия в управлении позволяют при­
нимать большое количество людей без 
очередей.

нынешней недели прием доку­
ментов от граждан осуществляет­

ся и во вторую смену — до 21 часа, — от­
метил Игорь Анатольевич. — Поэтому

мурманчане могут обратиться в паспорт­
ную службу в любое удобное для себя вре­
мя с 9 до 21 часа. Срок оформления пас­
портов —  всего 10 дней с момента поступ­
ления документов в паспортно-визовые 
службы. Однако в некоторых случаях и де­
сять дней — немалый срок. Поэтому в слу­
чае необходимости мы стараемся помочь 
людям и оформляем новые паспорта в бо­
лее короткие сроки. Также мы сотрудни­
чаем с предприятиями и организациями и 
осуществляем прием документов от их ра­
ботников прямо на рабочих местах. Выда­
ча новых паспортов производится также 
на работе. Единственное, что нужно для 
этого сделать, сфотографироваться и 
внести в Сбербанке государственную по­
шлину.

К  слову, всего с 1997 года, с начала 
проведения паспортной реформы, 

паспорта гражданина России получили 
почти 242 тысячи северян. А в минувшем 
году обладателями новых паспортов ста­
ли 137 тысяч человек.

В процессе обмена паспортов сотруд­
ники паспортно-визовых служб нередко 
выявляют северян, числившихся в розы­
ске. Например, в минувшем году при про­
верке документов было выявлено 13 пре­
ступников и 96 человек, находящихся в 
розыске.

Светлана ОСМИНИНА.

^ — 0 0 0  “АНТАЛ-ПРОМ”— ^О
сзкти

ОБЪЯВЛЯЕТ КОНКУРС 
на замещение вакантной 

должности

ИНЖЕНЕР АТС
ТРЕБОВАНИЯ: высшее техническое 
образование, мужчина до 35 лет.
Резюме направлять: 183012, 
просп. Ленина, 93, а/я 96. Тел. 62-62-00.

КОМПЛЕКСНОЕ
МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ

СНАБЖЕНИЕ
ПРЕДПРИЯТИЙ ГОРОДА  

И ОБЛАСТИ.

Тел.: 2 4 -5 4 -2 0 ,4 3 -2 5 -1 9 ‘ J
Уважаемые читатели!

На этом месте каждый вторник будет размещаться новая 
информация от городского центра “Меридиан”.
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Что делать, если в поведении 
несовершеннолетнего ребенка родители стали 

замечать серьезные перемены: после школы он 
допоздна пропадает на улице или, напротив, 

закрывается в своей комнате?
Стал игнорировать своих родителей — на все 
вопросы отвечает односложно и делает вид, 

что не понимает, чего от него хотят.
На тему взаимоотношения детей и родителей 

наш корреспондент побеседовал с мурманским 
психологом Мариной Журавлевой.

И вот какие разъяснения и рекомендации 
она дала читателям "Вечерки".

Ссорьтесь друг с другом 
за закрытой дверью

Барьер отчуждения
— В возрасте примерно 11-12 лет у 

подростков наступает так называемый 
момент разочарования в собственных 
родителях ,:— говорит М арина Ж урав­
лева, —  которы й может длиться до
16-17 лет. Все внимание подростков в 
этот период обращ ено на внеш ний 
мир, в котором  они очень хотят сам о­
утвердиться. П оэтом у в первую оче­
редь откровенничаю т друг с другом, с 
родственниками, спраш иваю т совета у 
учителей и в самую последнюю оче­
редь —  у родителей.

А потому родители в этот период 
долж ны прежде всего понять, что про­
исходит с их чадом.

П остарайтесь забы ть все свои пре­
тензии, обиды  и раздражение. Н апро­
тив, психологи советую т отдавать м а­
ксимум доброй  энергии при общ ении с 
ребенком и минимум энергии злой.

В такой период очень многие роди­
тели испы ты ваю т трудности в общ е­
нии с подростком. Приведу несколько 
рекомендаций, которы е помогут раз­
руш ить барьер непонимания и отчуж­
дения.

Создайте благоприятный 
климат для общения

Если у подростка есть как ая-то  про­
блема, он редко отваж ивается начать 
разговор первым. П оэтому родителям 
нужно постараться создать в семье та­
кую атмосферу, когда разговоры  с ре­

бенком были бы естественными.
Очень эффективный способ —  выде­

лить регулярное время для общения. 
Н апример, чаще выбираться “на лю ­
ди ” —  ходить в музеи, кино, театры, 
просто погулять. Общ аясь, вы каждый 
раз будете узнавать для себя что -то  
новое о своем ребенке, его друзьях, о 
чем он думает и мечтает. Семейный 
обед или ужин —  такж е прекрасная 
возможность провести время вместе, 
хотя родители иногда недооцениваю т 
важности этого.

Овладевайте искусством 
разговора “между делом”

Это так  называемая спонтанная бе­
седа, которая обы чно возникает меж­
ду лю дьми, занятыми каки м -то  об­
щим делом, например, работой по до­
му. Лю ди в это время, как правило, не 
см отрят друг на друга, они больш е со­
средоточены на том, что делаю т, и все 
вопросы  обсуж даю тся и реш аю тся 
ими как бы невзначай. Т акой тип об­
щения особенно подойдет тем родите­
лям, которы е не очень умеют разгова­
ривать с детьми, избегаю т откровен­
ных контактов с ними, чтобы не созда­
вать лиш них конфликтов. Здесь у ро ­
дителей тож е есть выбор. М ожно, на­
пример, обсуждать прочитанные кни­
ги или фильмы. Разговор рано или 
поздно выйдет за рамки заданной те­
м атики, и вы просто и непринужденно 
начнете болтать о жизни, о приятелях 
и событиях в школе.

Не приставайте с советами
П одросток никогда в жизни не пос­

ледует вашему совету, каким бы хоро­
шим он ни был, если он высказан в 
форме прямого указания. Лучше де­
литься с ним собственным опытом, 
рассказы вать о своих ош ибках и пере­
живаниях. Особенно не стоит торо­
питься с советами, если вы знаете, что 
ваш  ребенок соверш ил как у ю -то  
ошибку. К ак правило, он сам прекрас­
но осознает свои промахи, и не стоит 
лиш ний раз ему указы вать на его же 
неудачи, создавая тем самым у него 
впечатление, что все вокруг над ним 
смеются. Э того, к 
слову, подростки 
боятся больш е все­
го на свете. А  по­
пробовав тактично 
обсудить с ним сло­
ж ивш ую ся ситуа­
цию, вы, возможно, 
даже будете п ора­
жены зрелостью су­
ждений своего ре­
бенка.

Давайте ребенку 
возможность уединиться

П одростку необходимо чувствовать 
себя самостоятельным. В больш инстве 
случаев дети согласны  довольство ­
ваться хотя бы иллюзией свободы от 
родительского “ди ктата” . Такое ощ у­
щение независимости приходит к ним,

когда они находятся на своей террито­
рии. Н апример, в своей комнате, в сво­
ем углу.

Не разыгрывайте 
спектакли

Каждый ребенок время от времени 
пы тается п роти вопостави ть  одного 
родителя другому, используя старую 
как мир уловку: “А  м ам а сказала, что 
мне можно туда пойти!” . Дети играю т 
в эту игру, когда видят, что родители 
ссорятся или спорят между собой. Вы­
яснять отнош ения мож но только за за­
крытыми дверями. Выясняя отнош е­
ния при детях, вы оскорбляете не толь­
ко себя, но и их. Если же конфликт 
все-таки произош ел при детях, то и 
примирение долж но состояться у них 
на глазах. И здесь недопустимы спек­
такли, так как ребенок сразу почувст­
вует фальшь.

Напишите ребенку 
письмо или записку

И н огд а бы вает полезно написать 
записку или письмо собственном у ре­
бенку. Ведь лю бая мысль, излож енная 
на бумаге, приобретает особое значе­
ние для того, кому это послание адре­
совано. Т акой  текст, как  правило, со­
держ ит меньше лиш них эм оций, обы ­
чно  доч и ты вается  подростком  до 
конца и надолго отклады вается у не­
го в памяти. Д аж е когда у вас велико­
лепные отнош ения, далеко не на все 
темы  мож но просто взять и п огово ­
рить с подростком, которы й см отрит 
на мир глазам и другого  поколения. 
М ногие родители начинаю т нервни­
чать, дети их перебиваю т, и разговор 
бы стро обры вается. В письменном 

же виде лю бая 
м ы сль им еет чет­
кую  и за к о н ч ен ­
ную форму и д о й ­
дет до  ребенка.

И  еще постарай­
тесь советоваться 
с ребенком , д е­
литься с ним свои­
ми суж дениями, 
взглядам и, приви­
вая ему нравствен­

ные и общечеловеческие ценности. 
Т огда ваш  ребенок, и повзрослев, не 
будет воспринимать вас как чуж ерод­
ный музейный экспонат или как  ино­
планетянина, с “каким и-то  своими 
личными заморочками и дурацкими 
принципам и” .

Андрей АЛЕКСАНДРОВ.
Коллаж Ирины ЛИНОВОЙ.

Если у подростка есть 
какая-то проблема, он 

редко отваживается начать 
разговор первым. Поэтому 

родителям нужно 
постараться создать в семье 

такую атмосферу, 
когда разговоры с ребенком 

были бы естественными.

УБИЙСТВО РАСКРЫЛИ, HD ПРЕСТУПНИКИ В БЕГАХ
4 4 Т )  ечерка” уже рассказыва- 

Т З л а , что 14 января в Мур­
манске из охотничьего ружья был 
ранен 53-летний бизнесмен, ко­
торый через короткое время 
скончался. Преступники, стре­
лявшие в бизнесмена, уже устано­
влены, но еще не задержаны — 
находятся в бегах.

Напомню, события разво­
рачивались так: около пя­

ти часов вечера предпринима­
тель Анатолий Г. вышел из дома 
№ 11 на улице Скальной и на­
правился к своей машине. Когда 
мужчина садился в салон, к нему 
подбеж али двое неизвестных.

Злоумышленники от­
крыли дверь легко­
вушки со стороны ме­
ста для пассажира и 
выстрелили в водите­
ля из охотничьего ру­
жья. После этого они 
наскоро осмотрели 
салон и бросились в 
стоявший неподалеку 
автомобиль “Ж игу­
ли” , на котором по­
пытались скрыться.

Но через несколько 
метров автомобиль

занесло, он наехал на придоро­
жный бордюр и заглох. Выско­
чив из машины, мужчины 
бросились наутек.

Многочисленные свидетели 
случившегося тут же вы­

звали милицию и “Скорую по­
мощь”. Однако помочь постра­
давшему предпринимателю вра­
чи не смогли. В результате полу­
ченных ранений он скончался. В 
это же время стражи порядка пе­
рекрыли район, где предположи­
тельно могли находиться пре­
ступники. Но убийц и след про­
стыл. Вместе с тем во время осмо­
тра места происшествия сотруд­
ники оперативно-следственной

группы нашли обрез охотничьего 
ружья.

Органы следствия отрабатыва­
ли несколько версий случив­

шегося. Не исключалась и возмож­
ность заказного убийства. Однако в 
эту версию не “вписывался” вид ору­
жия, из которого был ранен предпри­
ниматель. Ведь, как правило, наем­
ные убийцы используют для своих 
целей пистолеты или автоматы, но 
никак не обрезы охотничьего ружья. 
Во время проверки номеров брошен­
ного преступниками автомобиля вы­
яснилось, что его владелец отдал 
“Жигули” своим знакомым. А вско­
ре следователи установили и лично­
сти преступников.

По словам старшего следо­
вателя Октябрьской про­

куратуры города М урманска

Максима Лукичева, один из на­
падавших, 25-летний мужчина, 
занимался коммерцией. Для раз­
вития своего бизнеса он занял 
крупную сумму денег. А когда 
понял, что отдать долг вовремя 
не удастся, решил пойти на гра­
беж. Мурманчанин выяснил, что 
Анатолий Г. работает в оптовой 
фирме и перевозит крупные дене­
жные суммы. И действительно, 
во время нападения в автомобиле 
находилось несколько сотен ты­
сяч рублей, но забрать их напа­
давшие не успели. К сожалению, 
все участники этого преступле­
ния пока находятся на свободе. 
По данным милиции, они воору­
жены и крайне опасны. Их по­
иск продолжается.

Максим ИСЛАМОВ.
На этой машине преступники пыта­

лись скрыться.
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MW  и ШШ

"Вечерний Мурманск" уже сообщал, что с 1 января 
нынешнего года во всей России началась 

первоначальная постановка граждан на воинский 
учет. Молодых людей 1985 года рождения 

независимо от здоровья и семейного положения 
ставят на учет в местных военкоматах.

В Мурманске 3159 таких парней.

Отберут 
на профпригодность

Как рассказали в М урман­
ском военном комиссариате, 
постановка на учет продлится с 
1 января по 1 апреля. Н а это 
время согласно постановлению 
администрации Мурманска го­
родской комитет здравоохране­
ния выделит на комиссию воен­
комата врачей и медсестер.
Кроме этого, в течение ближай­
ших трех месяцев молодые лю­
ди, подлежащие учету, при не­
обходимости пройдут медицин­
ские обследования в диагности­
ческом центре и мурманских 
больницах. В ЖЭУ парням бес­
платно выдадут справки о со­
ставе семьи и семейном положе­
нии.

В период первоначальной по­
становки на воинский учет в во­
енкомате на каждого молодого 
мурманчанина заводится лич­
ное дело призывника. Помимо 
этого все юноши проходят про­
ф ессионально-психологичес­
кий отбор. У парней проверяют 
память, особенности развития, 
знания математики и русского 
языка. Это делается для того, 
чтобы заранее знать, в каких 
войсках целесообразнее исполь­
зовать будущих солдат и матро­
сов. Н апример, один может 
быть связистом, другой — во­
дителем.

смог: в июле в военкоматах мед­
комиссии не работают. А в по­
ликлиниках областного центра 
соответствующее заключение 
не дают. В результате медалист 
так и не поступил в вуз и весной 
следующего года отправился 
служить в армию.

Удостоверение ценное, 
как паспорт

Таким образом, к 1 апреля все 
мурманские парни, которым в

нынешнем году исполняется 
17 лет, должны иметь удостове­
рение гражданина, подлежаще­
го призыву. Этот документ не­
обходим так же, как паспорт. 
Без него юноша не сможет вы­
писаться, прописаться, посту­
пить в учебное заведение или 
устроиться на работу.

Бывало, что молодые горо­
жане игнорировали это меро­
приятие, считая, что до 18 лет 
армия от них “никуда не убе­
жит”. А после 1 апреля многие 
сталкивались с большими не­
приятностями. Например, мо­
лодого мурманчанина, окон­
чившего школу с медалью, без 
этого удостоверения не допус­
тили к экзаменам в санкт-пе­
тербургский институт. М оло­
дой человек в срочном порядке 
вернулся в Мурманск, но сразу 
пройти медкомиссию и полу­
чить требуемый документ он не

Еще один пример. 
Как-то в военный ко­
миссариат М урманска 
пришла мама призывни­
ка. Она накануне прода­
ла квартиру, отправила 
вещи контейнером, упа­
ковала чемоданы: собра­
лась переезжать в дру­
гой город. Осталась не­
больш ая формальность 
— выписать сына из 
квартиры. Но паспорти­
сты отказали: потребовали у 
парня удостоверение граждани­
на, подлежащего призыву. 
Этого документа у молодого 
человека не оказалось. А летом 
ради одного недобросовестно­
го призывника комиссию из 
12 врачей и шести медсестер со­
бирать не стали. Его семье при­
шлось вернуть деньги, полу­
ченные за квартиру, и расторг­
нуть сделку.

Инвалида 
посчитали уклонистом

Подлежат воинскому учету и 
все без исключения тяжело­
больные и инвалиды.

— У нас уже были родители 
ребят, которые, например, не 
могут сами ходить, — рассказы­
вает старший офицер второго 
отделения военного комиссари­
ата города Мурманска подпол­
ковник Александр Востриков. 
— Они приносят все необходи­
мые документы, справки. А мы 
заводим на их сыновей личные 
дела призывников. В армии эти 
ребята, конечно, служить не бу­
дут. Но данную процедуру 
пройти обязаны. А когда тако­
му молодому человеку испол­
нится 18 лет, ему или его роди­
телям необходимо будет прийти 
в военкомат еще раз. Н о уже

КСТАТИ

Для получения удостоверения 
гражданина, подлежащего призы­
ву, молодой человек должен при­
нести в военкомат паспорт или 
свидетельство о рождении, четы­
ре фотографии размером 3x4 сан­
тиметра с правым уголком, справ­
ку из ЖЭУ о составе семьи. Также 
необходимо взять с собой харак­
теристику с последнего места уче­
бы или работы.

для того, чтобы получить воен­
ный билет с записями: не годен 
либо ограниченно годен к воен­
ной службе. В народе эти биле­
ты окрестили “белыми” .

Бывали случаи, когда родите­
ли парней, имеющих инвалид­
ность, не спешили ставить сво­
их детей на учет. Некоторые 
считают: все равно не годен, 
значит, вставать на учет не обя­
зательно. Известна история, ко­

гда к 18-летнему юноше — ин­
валиду с детства приехали до­
мой сотрудники военкомата и 
милиции. Вы, дескать, укло­
нист. Собирайтесь, поедем в во­
енкомат на комиссию. Родители 
— в слезы: куда такому в ар­
мию? Оказалось, что ни на од­
ной из комиссий парень ни разу 
не был. И только его близкие 
знали, что молодой человек тя­
жело болен.

Отсрочки на учение 
и лечение

Перед постановкой на перво­
начальный воинский учет все 
мурманские диспансеры предо­
ставили военкомату списки
17-летних горожан, состоящих 
на учете. Согласно официаль­
ным данным из трех с лишним 
тысяч мурманчан этого юного 

возраста 102 — наркома­
ны, 114 имеют отклонения 
в психике. 27 парней боль­
ны гепатитом В и С. А не­
сколько десятков при­
зывников лечатся от си­
филиса и гонореи. В ос­
новном все эти страшные 
болезни “преследуют” так 
называемую неорганизо­
ванную молодежь: пар­
ней, которые не учатся и 
не работают. А к 1 апре­
ля, как правило, этот спи­
сок пополняют больные 
юноши, которых выявля­
ют на медкомиссии в во­
енкомате.

Есть и другая довольно боль­
шая категория молодых людей, 
которые учатся в вузах, занима­
ются спортом, иностранными 
языками и информатикой. Но в 
18 лет эти юноши, скорее всего, 
получат отсрочки для продол­
жения обучения.

Елена НАГАЕВА.
Коллаж

Михаила АРУСТАМОВА.

КРАСОТА И ЗДОРОВЬЕ: 
ПУТИ СОГЛАСИИ!

К ак вы думаете, отчего эффект от 
косметологических процедур ино­

гда не столь выражен, как хотелось 
бы? Взять, к примеру, лечение выпаде­
ния волос. Казалось бы, испробовано 
все, а волосы продолжают выпадать. 
Почему?

Ответ прост. Потому что все исполь­
зованные методы были направлены 
только на улучшение кровоснабжения 
в данной области, а  вот про улучшение 
иннервации кожи и ее структур никто не 
подумал. А совершенно зря. Ведь это ни­
чуть не менее важно, ведь без иннерва­
ции любой орган, и волосяные лукови­
цы в том числе, неминуемо погибает.

А откуда иннервируется волосистая 
часть головы? Правильно, из шей­

ного отдела позвоноч­
ника (через большой 
затылочный нерв). Вот 
и получается, что про­
блемы в верхнешей­
ном отделе позвоноч­
ника, которые, как ни 
прискорбно, есть прак­
тически у всех, не да­
ют нам насладиться

своей роскошной внешностью в пол­
ном объеме.

Кстати, нелишне будет напомнить, 
что организм человека — целостная 
многофункциональная система. За наш 
внешний вид в ответе практически все 
внутренние органы: и эндокринные же­
лезы, и почки, и печень и т. д., и т. п.

Нет уже необходимо­
сти объяснять, что они 
тоже должны получать 
адекватную иннерва­
цию и что вследствие 
любых проблем в по­
звоночнике эти органы 
неминуемо страдают.

Именно потому ки­
тайцы называют позво­

ночник “столбом жизни” и именно в 
этом истинный смысл фразы: “Все болез­
ни — от нервов”.

Самое интересное в том, что боль­
шинство проблем в позвоночнике 

довольно просто решаются. Так как на­
рушения проявляются в 90 процентах 
случаев в виде функциональных блоков 
межпозвонковых суставов, то они эффе­
ктивно устраняются с помощью ману­
альной терапии.

Естественно, что делать это должен 
врач, и лучше всего, если у него есть 
опыт лечения именно в косметологии.

Такой прием ведет врач —  ману­
альный терапевт в медицинском 

центре “Косметология” по адресу: просп. 
Ленина, 20.

Кстати, там же вам предложат лечение 
в комплексе, что, как показывает прак­
тика, намного эффективнее и результа­
тивнее.

Предварительная запись по телефону 
27-97-07.

Д. ПЛОТНИКОВ, 
врач —  мануальный терапевт.

Лиц. А 581853 КПМФД АМО.
Публикуется на правах рекламы.

Организм человека — 
целостная 

многофункциональная 
система. За наш внешний 

вид в ответе 
практически все 

внутренние органы: 
и эндокринные 

железы, и почки, 
и печень и т. д., и т. п.
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"Я ненавижу своих 
молодых коллег всем 
сердцем, — признался 
норвежский писатель 
Пер Петтерсон на пре­
зентации своей книги "В 
Сибирь" в Мурманской 
областной научной биб­
лиотеке. — Терплю 
только тех, кто старше 
меня, но их становится 
все меньше".

Перу Петтерсону — 49 лет. 
Его мать — датчанка, отец — 
швед, они встретились и жили в 
Норвегии, поэтому Пер граж­
данин Норвегии. И по духу 
считает себя норвежцем. В 18 
лет он решил стать писа­
телем. “М не казалось, 
что иначе я буду несчаст­
ным и моя жизнь превра­
тится в пустыню” , — 
сказал Пер Петтерсон.
Но осуществление мечты 
растянулось на 17 лет.

— Почему путь в лите­
ратуру оказался таким 
долгим?

— В молодости я очень 
увлекался творчеством 
Хемингуэя. Тогда я по­
нял, что такое магичес­
кая сила автора. И эту силу 
очень трудно передать через 
книгу. Многие люди пробуют 
себя в литературе, но не у всех 
получается стать писателем.

Я каждый день думал о труде 
писателя, выдумывал разные 
истории, так как хотел стать 
литератором. Когда написал 
свой первый очерк и отдал его 
на конкурс, четыре дня ходил 
подавленным. И стал одним из 
трех победителей!

В 35 лет была издана моя 
первая книга.

С тех пор у Пера Петтерсона

НОРВЕЖСКИЙ ПИСАТЕЛЬ 
МЕЧТАЕТ 0 СИБИРИ

вышло шесть книг. Одна из них 
роман “В Сибирь” — пере­

ведена на русский язык.
— Этот роман автобиографи­

чен?
— Я всегда говорил, что этот 

роман — вымысел. Главная его 
тема —  одиночество. Но сей­
час, пожалуй, могу признаться,

войны в Советский Союз. Но 
постепенно отношения между 
СССР и Норвегией улучши­
лись, и мама в 1954 году поеха­
ла в Сибирь. Она сказала после 
возвращения: “Это было так, 
как я себе и представляла” . А 
мамин брат, как и в моем рома­
не, с детства хотел отправиться 

в Африку. Он сбежал ту­
да в юности, там и по­
гиб.

— Как живут писате­
ли в Норвегии?

— Я живу на хуторе, в 
лесу. Хутор называется 
очень необычно — 
Пуртн, что означает 
“дверь”. Никто из мест­
ных жителей не знает, 
почему такое название,

что роман — о моей ма­
тери. Она в 13 лет прочи­
тала книгу о Сибири и 
всю жизнь мечтала по­
бывать там. Но на пути к 
ее мечте постоянно воз­
никали преграды. Сна­
чала вторая мировая 
война, потом семья — 
мой отец не понимал ее 
стремления. Политика и сама 
послевоенная жизнь мешали 
осуществлению мечты мамы. 
Очень трудно было вырваться 
из маленького норвежского го­
родка в период “холодной”

— В молодости я очень увле­
кался творчеством Хемингуэя.
Тогда я понял, что такое маги­
ческая сила автора. И эту силу 
очень трудно передать через 
книгу. Многие люди пробуют 
себя в литературе, но не у всех 
получается стать писателем.

так как остальные хутора на­
зываются по-обычному.

Очень люблю животных. П о­
этому на хуторе держу овец, ку­
риц, двух поросят, иногда ко­
рову или лошадь. Увлекаюсь

музыкой, особенно рок-н -рол­
лом, играю на гитаре.

Мой день начинается в шесть 
утра. Два часа работаю по до­
му, кормлю животных, отвожу 
сыновей к школьному автобу­
су. Затем до 12 часов пишу. На 
работу, даже писателю, надо 
ходить каждый день. После по­
лудня — только читаю и рабо­
таю по дому. Но самое важное 
делает жена, она мозг семьи.

К слову, Пер Петтерсон же­
нат второй раз. Его жена Пия 
М ария Викант воспитатель 
детского сада. У нее двое маль­
чиков от предыдущего брака, у 
него — две девочки.

— Можно ли прожить в Нор­
вегии на доходы от литератур­
ного труда?

— На доходы писателя 
в Норвегии не прожить. 
Это могут себе позво­
лить только избранные 
именитые писатели. Я 
довольно процветаю ­
щий писатель, но тем не 
менее живу не только за 
счет гонораров.

—  А вы бы хотели, как 
и ваша мать, побывать в 
Сибири?

— Я очень хочу про­
ехать по Транссибу, как не так 
давно корейский лидер Ким 
Чен Ир. И  когда-нибудь я 
осуществлю свою мечту.

Дмитрий СЕРГЕЕВ.

Войсковая часть № 49354 ’
объявляет предварительный отбор 
претендентов на участие в конкурсе 

на право выполнения работ 
на объектах Северного флота:

г. Гаджиево:
• ТЦ-2, капитальный ремонт к/а № 1, ДКВР-10/13;
• ТЦ-2, капитальный ремонт к/а № 3, ДЕИ 6/14;
• Капитальный ремонт комбината питания 

на 2000 человек.

м. Цып-Наволок:
•  Капитальный ремонт технического здания.
п. Спутник:

• Комплексный капитальный ремонт 
санузлов казармы.
п. Ревда-3:

•  310 ТЦ, капитальный ремонт к/а № 2, ДКВР-10/13.
п. Углово:

•  Капитальный ремонт и перевод угольной 
котельной на газ.

Справки по тел. 
в Североморске 7-82-48.

г Мурманская ассоциация 
дерматовенерологов и косметологов.

КОСМЕТОЛОГИЧЕСКИЙ ЦЕНТР
ОЗДОРОВИТЕЛЬНАЯ 

ПРОГРАММА ПО МЕТОДИКЕ
ДРЕВНЕКИТАЙСКОЙ 

МЕДИЦИНЫ -
РЕШЕНИЕ ПРОБЛЕМ 

С ИЗБЫТОЧНЫМ ВЕСОМ.

Е Эффективно! - до 10 кг. 
Индивидуальный подход. 
Врачебный контроль.

У и ут ш н е т ч ео н во  ж изни:

Предварительная запись по тел.; 
45-02-95,27-97-07,23-65-4U
^ жлиие  Лиц. А 580670 БЛМФД АМО. Е П Г П У

Что стоит за словом ”
По каким признакам мы выби­

раем своего мобильного опера­
тора? Сравниваем различные та­
рифы и специальные предложе­
ния, делимся впечатлениями от удачной рекламной кампании? 
Многие полагаются на мнение своих коллег и знакомых, изучают 
данные экспертных опросов в прессе. Но решение ключевого воп­
роса — вопроса о доверии своему оператору — невозможно без 
знания того, что в действительности находится за фасадом извест­
ной телекоммуникационной фирмы или большой корпорации.

ИНДИГО — новая марка на рынке 
мобильной связи России. Что же на 
самом деле стоит за этим названи­
ем? Сегодня мы постараемся отве­
тить на этот вопрос.

v _ ______________   J

Стратегическое лидерство
Критерии лидерства в категории уже 

давно стали неотъемлемой частью под­
хода корпорации ИНДИГО к решению 
любых задач — несмотря на новое имя 
марки, объединяющее все входящие в 
холдинг компании, ни одна из них не яв­
ляется новичком на рынке. Практически 
все операторы ИНДИГО начали свою 
деятельность как первые операторы мо­
бильной связи в своих регионах и к на­
стоящему времени накопили неоцени­
мый опыт работы на переднем крае, ус­
танавливая стандарты качества для всей 
отрасли в целом.

Создание и поддержание уверенного 
стратегического лидерства на рынке ус­
луг мобильной связи рассматривается 
корпорацией ИНДИГО в качестве пер­
воочередной задачи, для реализации ко­
торой, по мнению руководства корпора­
ции, есть все необходимые предпосылки

— возможности роста, ресурсная база, 
передовые западные технологии и проч­
ные партнерские отношения.

Уверенный рост и развитие
Корпорация ИНДИГО придерживает­

ся стратегии последовательного роста и 
расширения, вкладывая средства в раз­
витие своих региональных подразделе­
ний. Недавно компания “Примтелефон” 
(Владивосток) значительно увеличила 
территорию своего лицензионного по­
крытия и готовится в ближайшем буду­
щем предоставлять услуги мобильной 
связи не только по всему Приморскому 
краю, но и по всему Дальнему Востоку и 
Восточной Сибири. Расширяют зоны 
своего покрытия и другие операторы — 
в конце декабря прошлого года компа­
ния “Енисейтелеком” (Красноярский 
край) получила разрешение на эксплуа­
тацию сети на территории Таймырского 
автономного округа и города Нориль­
ска и уже начала продажи оборудования 
и подключение абонентов. Разумеется, 
корпоративная стратегия предусматри­
вает не только географическую экспан­
сию, но и интенсивную борьбу за увели­
чение доли рынка. Так, например, Ниже­
городская Сотовая Связь, лидер нижего­

родского рынка мобильных услуг, в ре­
зультате блестяще проведенной про­
мо-акции в октябре 2001 года в течение 
грех недель увеличила свою абонент­
скую базу более чем на 11000 человек.

Изначально многие операторы, входя­
щие в группу, работали в разных стан­
дартах связи, поэтому в планах И Н ДИ ­
ГО на ближайшее время — создание еди­
ной сети мобильной связи, работающей 
в стандарте GSM. В настоящее время ряд 
компаний-операторов, работающих в 
стандарте DAMPS, начали строительст­
во сетей GSM-1800 в 14 различных реги­
онах России. Завершить создание единой 
сети планируется до конца этого года.

Инновационные технологии
Большое внимание ИНДИГО уделяет 

внедрению самых передовых технологий 
и услуг мобильной связи. Корпорацией 
уже проведены тестовые испытания сис­
тем мобильной связи третьего поколе­
ния, показавшие хорошие результаты. В 
этом году планируется ввести в строй 
новые сети мобильной связи в Москве 
(М осковская Сотовая Связь) и в 
Санкт-Петербурге (Дельта Телеком), ра­
ботающие в новом стандарте цифровой 
связи, который по своим возможностям 
превосходит все существующие в настоя­
щий момент в России системы мобиль­
ной связи.

Партнерские отношения
Одним из ключевых факторов своего 

успеха корпорация ИН ДИ ГО  считает 
прочные и дружеские отношения со сво­
ими деловыми партнерами и клиента­
ми. Бизнес-стратегия развития корпо­
рации строится на создании ориентиро­

ванной на клиентов системы сервиса и 
предоставлении им набора услуг в соот­
ветствии с их индивидуальными требо­
ваниями.

Уникальная марка
С самого начала руководство корпо­

рации приняло решение о необходимо­
сти инвестиций в строительство силь­
ной, уникальной торговой марки. Для 
работы над созданием образа ИНДИГО 
было привлечено известное междуна­
родное рекламное агентство “Лео Бер­
нетт”, предложившее необычную имид­
жевую кампанию.

Телевизионный ролик начинается с 
показа могущественных богов стихий, 
выкликающих имя ИН ДИ ГО  навстречу 
восходящему солнцу, и неожиданно пе­
реносит нас в пространство современ­
ного мегаполиса, связывая воедино об­
разы необъятных просторов России и 
высоких технологий мобильной связи. 
Последовательность пейзажей в ролике 

берег океана, тайга, горы и степь — 
отражает географический охват широ­
ко раскинувшейся сети мобильных опе­
раторов И Н ДИ ГО, поочередно встре­
чающих первые лучи солнца на Д аль­
нем Востоке, в Сибири, на Алтае и У ра­
ле, в Поволжье и на Северо-Западе на­
шей страны.

Начавшаяся на каналах национально­
го телевидения в январе этого года рек­
ламная кампания призвана анонсиро­
вать торговую марку ИНДИГО на всей 
территории России, в Узбекистане и 
Таджикистане — от Приморья и всего 
дальневосточного побережья до М ур­
манска, от юга нашей страны до север­
ных столиц. Исключительные по своей 
красоте пейзажи (все съемки и работы по 
созданию ролика были произведены в 
России), мощная, запоминающаяся му­
зыка и великолепный подбор актеров 
вряд ли оставят кого-либо равнодушны­
ми.
Подлежит обязательной сертификации.
Лиц. № 6238 Минсвязи РФ.
Публикуется на правах рекламы.



ST7) Г \/7 ] I I НАПОСЛЩОК //

Поздравляем нашего родно­
го человека Николая Дмитрие­
вича Токмачева с 70-летием!
От всей души, с большим вол­
нением, с которым, слов не на­
ходя, мы поздравляем с днем 
рождения, с 70-летием тебя!
Наш родной юбиляр, не болей, 
не скучай и еще много лет дни 
рождения встречай. Желаем 
доброго здоровья, счастья, всех благ земных.

С любовью жена Лена, 
дочери Галина, Оля, 
зять Володя, внучки Таня,
Света и сестра Лариса.

Поздравляем дорогого, лю­
бимого мужа, дедулю Валерия 
Михайловича Шаповалова! 
Спасибо, родной, что есть ты 
у нас, что видим и слышим 
тебя каждый час, за добрую 
душу и чуткое слово, за то, что 
ты любишь нас снова и снова! 
Желаем тебе, дорогой человек, 
чтоб был бесконечным твой 
жизненный век.

С любовью жена, Фая, 
внучата Машенька,
Ванечка.

Поздравляем Наташу с днем 
рождения! В этот день чудес­
ный с самого утра от души же­
лаем счастья и добра, 
солнечного неба синего синей 
и таких, как этот, много-много 
дней, океан улыбок и друзей 
не счесть и всего земного, что 
на счете есть! С 17-летием, до­
рогая!

Любящие тебя родные 
и друзья.

Дорогая, любимая мамочка! 
Поздравляем с днем рожде­
ния! Живи, родная, до 100 лет 
и знай, что лучше тебя нет. 
Чтоб рядом с нами ты была се­
годня, завтра и всегда. Желаем 
жить без старости, работать 
без усталости, здоровья без ле­
чения, счастья без огорчения. 
Желаем благ тебе земных, мы 
знаем, ты достойна их!

С любовью твои дети, 
муж, родные и близкие.

Дорогая и самая любимая подруга Галина Мель­
ник! Поздравляю тебя с юбилеем! Аромат всех цве­
тов и румянец зари я готова тебе в этот день 
подарить. Нежность роз поутру, свет, тепло, добро­
ту, много ласковых слов и земную любовь. Все, что 
светлое есть и святое в судьбе, я желаю, родная, 
сегодня тебе.

С любовью Галина Пяткова 
и ее дочь Светлана.
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Галина Федоровна, поздрав­
ляем с юбилеем! Пусть с виду 
чуть сурова осталась ты со­
всем одна, но скольким людям 
помогла, зато себя не сберегла.
Пусть печали пройдут сторо­
ной, пусть в глазах светятся 
слезы только радости, пусть в 
этот юбилейный вечер собе­
рутся верные друзья, подни­
мут бокалы за дружбу, которая не разлучала нас 
все эти годы. Крепкого здоровья.

С уважением Логиновы, Пасики, Семиволос, 
Тарасовы, Рыбаковы, Манеркины,
Бабашева, Люба, Лариса, Миша, Дима, Наташа.

Поздравляем нашего внука 
Костю Франка с 16-летием!
Дни рождения не знают пого­
ды, дни рождения всегда хоро­
ши. На жизнь не стоит 
обижаться, не стоит в жизни 
унывать. Пусть будет гроза, 
метель, пусть будет радость и 
покой. А если будет очень 
трудно, знай, что мы всегда с 
тобой.

С любовью дед, баба и все родные Анурьевы.

Дорогая Сашенька! Тебе се­
годня 16, весь мир лежит у ног.
Ты лучшую дорогу найди 
средь всех дорог. Уверенно и 
смело смотри в глаза судьбе и 
выбери то дело, что счастье 
даст тебе. Друзей найди надеж­
ных, любовь свою найди, 
путей не бойся сложных и 
знай, что счастье впереди. Же­
лаем счастья, здоровья, успе­
хов в учебе.

Подскребкины: мама, папа, Юля.

Дорогой дедуля мой, очень 
весело с тобой! Ты мой самый 
лучший друг, всех надежнее 
вокруг! Не сердись, что я 
шалю, очень я тебя люблю.

Внучек Андрюша.

Дорогой наш юбиляр Лео­
нид Станиславович Рожков- 
ский! Твой юбилей - совсем не 
много, но годы прожиты не зря, большая пройдена 
дорога, большие сделаны дела. Ведь 60 - совсем не 
дата, когда в запасе столько сил. Желаем, чтобы год 
грядущий успехи, радость приносил. Тебе желаем 
мы здоровья и удачи. Пусть рядом будут дети и 
жена. И пусть из всех мужских моральных качеств 
в тебе сильнейшим остается доброта.

С уважением и любовью жена, 
сыновья, невестки 
и все твои
родственники и друзья.

С днем рождения, Светлана 
Николаевна! Пуст волшебница 
жизнь на хрустальный поднос 
позолоченный кубок поставит, 
пусть здоровья нальет, и удачи 
плеснет, и для счастья местеч­
ко оставит. Пусть будет так, 
как ты желаешь, пусть будет 
гак, как хочешь ты, пусть сбу­
дутся твои желания, твои на­
дежды и мечты.

С сердечными поздравлениями 
все твои родные.

« : Д  j|C
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Дорогая мама! От всей 
души поздравляем тебя с днем 
рождения! Желаем крепкого 
здоровья, благополучия, успе­
хов во всем. Мы очень тебя 
любим, мамуля! Будь счастли­
ва!

Денис и Лариса.

Милая, добрая, нежная, 
славная Лариса Васильевна! 
Сколько исполнилось - это не 
главное. В жизни желаем быть 
самой счастливой, всеми лю­
бимой, веселой, красивой.

Дети, внуки, муж.

Любимого сына, брата, 
дядю Виктора Названцева по­
здравляем с днем рождения.
Желаем здоровья, счастья в 
этот день, тепла от всех, кто 
будет рядом, улыбок теплых 
на лице и солнечных лучей в 
награду. Удачи тебе во всем и 
везде. Мы тебя очень любим.

Родители, сестра, 
племянники, соседи и друзья.

Поздравляем с днем рожде­
ния любимую жену и дорогую 
мамочку! У тебя сегодня день 
рождения, сегодня ты особен­
но мила, и мы спешим отпра­
вить поздравление, которого 
ты, может, не ждала. Мы по­
желать хотим тебе успехов 
море, улыбок звезд и тишийу 
ночей, пусть обойдут тебя 
беда и горе, печаль и сумрак прошлых дней.

Любящие тебя муж Алексей, 
сын Алексей.

Сердечно поздравляю дорогую невестку Лидоч­
ку Семенову с днем рождения! Будь все время кра­
сивой - и душой, и собой. Будь все время любимой 
- и зимой, и весной. Не склоняйся рябиной, если 
будет беда, будь все время счастливой - в этот день 
и всегда.

С любовью свекровь.

Е полисом ’’Эоергогараита 
оожар ое cipaoieo
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"\|У*ители Мурманской области 
^ '-п р и в ы к л и  к информацион­

ным сообщениям Государственной 
противопожарной службы о пожа­
рах и понесенном ущербе. Так, за 
2001 год по области, по данным 
ГПС, произошло 2095 пожаров, 
ущерб от которых составил 7 мил­
лионов 600 тысяч рублей. Из них на 
Мурманск приходится почти поло­
вина случаев (926) на сумму 2 мил­
лиона 750 тысяч рублей. Но мало 
кто задумывается о том, что матери­
альный ущерб мог быть намного 
меньше, если бы своевременно был 
оформлен полис страхования иму­
щества от огня и других опаснос­
тей.

'“Ракой полис стоит недорого.
Тариф в нашем филиале со­

ставляет от 0,2 процента до 1,5 про­
цента от страховой суммы для 
юридических лиц и 1,5 - 2,5 процен­

та для страхования имущества 
граждан. Зато в случае поврежде­
ния имущества огнем страхователь 
получит страховое возмещение, по­
зволяющее если не полностью по­
крыть расходы на восстановление 
испорченного, то значительно сни­
зить их.

Ярким примером послужил 
пожар в квартире госпожи К. из 
Мурмашей в декабре 2001 года, 
которая своевременно застрахова­
ла домашнее имущество от огня и 
других опасностей на сумму 97000 
рублей, заплатив при этом 1472 
рубля. Страховая выплата, произ­
веденная ' нашим филиалом после 
оценки ущерба, составила 32 тыся­
чи 101 рубль.

ТУ*роме того, стоит сказать о
АЧ о м , что в этой сфере нашей 

страховой компанией накоплен 
большой практический опыт, кото­

рый гарантирует клиентам качест­
венную страховую защиту при ми­
нимальных финансовых затратах. 
Также одно из главных достоинств 
"Энергогаранта" - огромный опыт в 
управлении рисками. Комплекс ме­
роприятий, направленных на 
предупреждение страховых случа­
ев, разрабатываемый специалиста­
ми компании индивидуально для 
каждого клиента, позволяет свести 
до минимума расходы на страхова­
ние, которые согласно законода­
тельству включаются в состав 
прочих расходов в размере факти­
ческих затрат. А оптимизация риска 
позволяет большинству предпри­
ятий приобретать полноценную 
страховую защиту.

ТУ* тому же в мае 2001 года в 
Думу был представлен за­

конопроект "Об обязательном 
противопожарном страховании

имущества граждан и гражданской 
ответственности юридических 
лиц", который направлен на согла­
сование в правительство. Согласно 
данному проекту все предприятия, 
работающие в России, обязаны 
страховать свое имущество и свою 
гражданскую ответственность пред 
третьими лицами на случай пожара. 
Организация, не купившая такой 
полис, не имеет права эксплуатиро­
вать свой инвентарь, оборудование 
и вести деятельность в незастрахо­
ванном здании.

D c e x , кто сегодня задумывает-
-*-^ся о будущем, наши специа­

листы ждут по адресу: ул. Карла 
Маркса, дом 8/2, ежедневно с 9.00 
до 18.00 в рабочие дни.

А предварительную консульта­
цию можно получить по телефо­
нам 42-87-89 и 42-25-90.

Надежда ЗУДОВА, 
специалист отдела 

страхования 
юридических лиц.

Лицензия № 2495 Д от 29.12.1999 г., 
выд. МФ РФ.

Публикуется на правах рекламы.
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Мнение авторов отдельных 
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Ц р  л е к т р о М и р
Большой

® Л | )

техники,
т М М

-“Полюс”, просп. Кирова, 32; -“Северное лето”, ул. Баумана, 18;
-“Мебель’1, просп. Гер.-североморцев, 43; -универсам “Северное Нагорное” ,
-“Виадук” , ул, Крупской, 34; Кольский просп., 158.

Тел.:
566-366, 45-01-30,

к о г л п ь ю т е р ы

Оптима

М П Г  “Ф Е Р Р А К О М ”
192102, г. С .-Петербург ул. Бухарестская, 1, оф ис 716.

Тел.: (812) 449-0163,449-0164,166-9108,166-9294. 
Тел ./факс: (812) 166-9200,166-9282,166-9237.

КАЧЕСТВЕННЫЙ м еталло про кат 
со склада в Санкт-Петербурге. 

ОПТОВЫЕ ПОСТАВКИ 
по договорным ценам, скидки, резка. 
КОМПЛЕКТУЕМ СБОРНЫЕ ВАГОНЫ 

(число позиций до 50).

Лист г/к 2-100 мм (ст. 3 ,09Г2С, 10ХСНД 
и др.), х/к 0,6-3,0, рифленый 2,5-6,0, 

уголок 25-140, швеллер 6,5-3,0, 
арматура.

Подлежит обязательной сертификации.

Ц ? М Ш Ы Ш Ь
г. Мурманск, ул. Декабристов, 11. 

Тел. 58-95-10, тел./факс: 56-49-87,064.
ЛАМПЫ:

- накаливания,
- люминесцентные ЛБ,

- ртутные ДРЛ. 
КАБЕЛЬ, ПРОВОД

различных марок и сечений. 
СВЕТИЛЬНИКИ:
- промышленные, 

люминесцентные ЛПО 2X40, 
 - уличные РКУ.

ЭМАЛИ,
КРАСКИ:
ПФ-115 белая, цветная, 
ПФ-266 для пола, 
воднодисперсионная, 
масляная МА-15.

САНТЕХНИКА:
- компакты, смесители,
- раковины, мойки,
- арматура 
сантехническая.

ш
электроустановка, электротовары,

. изолента, хозтовары, линолеум,
« растворители, лаки, шпатлевки, клей, 

кисти, ваЛики. краскопульты,
8 электроды АНО, оргстекло.

ИНВЕСТИЦИОННАЯ КОМПАНИЯ
э н е р го

Гарант 
И Н В Е С Т

Лиц. ФКЦБ (г. Москва) № 00001283-211400 от 6.04.98 г
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•  ОАО “КОЛЭНЕРГО” (дорого)
•  РАО “НОРИЛЬСКИЙ НИКЕЛЬ”
•  ОАО ГМК “НОРИЛЬСКИЙ НИКЕЛЬ”
•  СБЕРЕГАТЕЛЬНОГО БАНКА РФ
•  ОАО "МУРМАНЭЛЕКТРОСВЯЗЬ"
•  ОАО "МУРМАНСКИЙ ТРАЛОВЫЙ ФЛОТ"
•  ОАО "СЕВРЫБХОЛОДФЛОГ
•  ОАО "АВТОКОЛОННА № 1118"
•  ОАО "КОВДОРСКИЙ ГОК"
•  РАО “ЕЭС”

НАШИ АДРЕСА:
18 3038 , г. Мурманск, ул. К. Маркса, 8 /2 .
Тел.: 42 -25 -9 0 , 42 -24 -8 7 ;
т_Октяб]Эьская^12 а^_Гел_45 9̂2 7̂7_ ^ ^ _ 1̂ _

- обслуживание 
ТВ-антенн;

- установка всех 
типов антенн;

- установка НТВ+; |

(-экономичный Интернет]
| через спутник;
; - прокладка кабеля 

в офисах и квартирах.
Время работы: с9.00до 18.00," 
выходной - воскресенье.

Л1ел.: 42 -87-82 , 42- 33- 24 .

(из натурального дерева
|  СКИДКИ. ГАРАНТИЯ. МИНИМАЛЬНЫЕ" 

СРОКИ. ВЫЕЗД К ЗАКАЗЧИКУ. 
Адрес:

[гост. “Арктика , оф. 936,9-й эт.*-
Тел.: (8815) 925-43-31/ °  г 

. 45-79-74 (с 9.00 до 17.00)

В Подлежит 
у  обязательной 
В  сертиф икации

»  1 1  И ■  1 «  « 1 »  н и  ■  и ш и ш и ц ь

f f  Мурманская ассоциация ^  
дерматовенерологов и косметологов
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СОВРЕМЕННАЯ ДИАГНОСТИЧЕСКАЯ 
И ЛЕЧЕБНАЯ БАЗА

Новейшие методы диагностики 
(в т. ч. компьютерный) и лечения 
половых инфекций.

•  Профилактика венерических 
заболеваний после случайного 
сексуального контакта. 

Конфиденциально. 
Высококвалифицированные врачи. 
Многолетний опыт успешной работы.

Тел.: 24-05-19,
- 45-78-44, 45-02-95.

Лиц. А 581852 КЛМФД АМО,

К У П И М
п р и ц е п  к а/м М А З .
С  Д  А  Е  I V!

? 2 комнаты под офис (площадь 30 кв. м); 
;< неотапливаемый склад в подвале 

(площадь 200 кв. м, отдельный вход).

56-50-97.56-1743.

ЧАС 15 1 - Ш 1 А к 1 К Ы 1 5  
Я15ПВ411Гг

БЛАГОДАРНОСТЬ
Выражаем сердечную благодарность сотрудникам Мур­

манской горэлектросети за помощь в организации похорон 
Смирнова Вячеслава Михайловича.

Жена, дети.
Выражаем искреннюю благодарность коллективу магази­

на № 6 “Подписные издания”: Чукчиной Л. А. и Никоновой 
Н. Е.; директору ОАО “Мурманкнига” Рябцеву Н. И.; семье 
Марченко В. Л. и В. М. и всем оказавшим поддержку и по­
мощь в организации похорон Курочкиной А. Л. Спасибо вам, 
добрые люди!

Муж, дети, внучки.

КУПЛЮ
11. Квартиру, комнату, недорого.
Тел. 24-56-57 (с 16.00 до 21.00).
68. На з/части телевизоры, СВЧ-печи, р/телеф., видео. 
Тел. 59-56-96.

ОБСЛУЖАТ
17. Мет. двери, перегородки, оруж. сейфы. Быстро, качест­

венно.
Тел.: 50-81-96, 49-31-88.
26. Окна, лоджии, обшивка, двери, ДВП, плинтус, налич­

ник.
Тел. 43-56-47 (кроме воскресенья).
39. Изг. металл, двери, перегородки.
Тел. 42-21-72.
52. Комплексный ремонт и отделка помещений.
Тел. 20-12-67.
2175. ПАМЯТНИКИ из гранита. Обращаться: ул. Ч.-Лучин- 

ского, 13 (с 9.00 до 18.00).
Тел. 31-69-20.
2646. Кафель, линолеум со сваркой.
Тел. 44-84-00 (и автоответчик).
2660. Мет. двери, перегородки.
Тел.: 59-97-52, 26-53-99.

РЕМОНТ БЫТОВОЙ ТЕХНИКИ
Подлежит обязательной сертификации.

30. Ремонт стир. маш. Гарантия.
Тел. 54-91-8!

РЕМОНТ
ТЕЛЕВИЗОРОВ 
И АППАРАТУРЫ

3. Ремонт ТВ. Пенсионерам — скидка. Гарантия. Есть все 
детали, кинескопы. Купим ТВ, з/части.

Тел. 27-93-68 (с 11.00 до 13.00 и с 19.00 до 22.00).
6. Ремонт ТВ + видео + пульт.
Тел. 49-29-99.
7. Ремонт любых ТВ. Качество. Гарантия. Малоимущим — 

скидки.
Тел. 50-03-94 (ежедневно).
8. Ремонт отеч., имп. цв. ТВ. Гарантия. Пенсионерам — 

скидка.
Тел. 31-52-74 (с 9.00 до 20.00).
9. Ремонт имп., отеч. цв. телевизоров. Гарантия. Скидки.
Тел.: 31-71-94, 22-15-74.
67. Ремонт любых телевизоров, СВЧ-печей. Гарантия.
Тел. 59-56-96.

Т Р Е Б У Ю Т С Я
СЛЕСАРИ-САНТЕХНИКИ

д л я  м о н та ж а  и о б с л у ж и в а н и я  
в н у тр е н н и х
с е те й  в о д о п р о в о д а  ,-пкТА  
и ка н а л и за ц и и . 31™ *  ,
Опыт работы, 
без вредных привычек.

Тел.: 50-66-91,50-68-14, с 8.00 до 17.00.

САХАР, %Ш В/С,
О К О Р О Ч К А ,  М С . Ш Ч А ^

В о з м о ж н о с т ь  о р г а н и з а ц и и  
д о с т а в к и  н а  д о м .

Тел.: 26-48-01, 47-36-49.
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ПЕЧАТИ И штампы 
визитки и ЗНАЧКИ
НАРУЖНАЯ РЕКЛАМА

полиграфия
КСЕРОКОПИРОВАНИЕ
ШИНИРОВАНИЕ

РЕАЛИЗУЕТ:
ДОСКУ сухую, БРУС различного 
сечения, ПЛИНТУС, НАЛИЧНИК, 

ДВЕРИ ДВП, 
ОКОННЫЕ БЛОКИ, 

и другие 
столярные 

изделия.
Тел. 43-56-47.

МЕДОСМОТР ВОДИТЕЛЕЙ
КУРСЫ ~ на получение

Iобучения массажу В0ДЦТеГ ^ “г° .
5 С выдачей удостоверения,
i  свидетельства -  на прохождение
§(для населения, студентов техосмотра. g 
*  и старшеклассников). Т в Л в ф О Н Ь К

Т Р А К Т
МУРМАНСК

Более 1509 наименований 
одежды, иВри, 
защиты, 

«инвентаря, инструментов 
сн склада н под 
ДОСТАВКА не городу

ВЫСЫЛАЕМ КАТАЛОГИ

склад/офис: г. Мурманск,

J /л. Кооперативная, 4 
факс:. 23-28-36, 56-95-78 

E-m ail: trakt@polarcom.ru

1 ( ^ > ^ С Е Р В И С |
там а ж  е н н ы й  б р о к е р

П О Л Н Ы Й  КОМПЛЕНС топит по  
ТАМОЖЕННОМУ ОФОРМЛЕНИЮ

НАШ НОВЫЙ АДРЕС
г. Мурманск, ул. Радищева 18, оф.8
(конечная остановка трал. №3 - больничный городок)

\« (8 1 5 2 ) 23-95-00, 27-04-14, 23-89-82 
e-mail: office@kmt.murmansk.ru 

w w w .km t.m u rm a nsk .ru
ВСЕГДА В НАЛИЧИИ СПЕЦИАЛИЗИРОВАННЫ Е БЛАНКИ  

ь Д Л Я  ТАМОЖЕННОГО ОФОРМЛЕНИЯ (ТД, КГС ,Д КД , CMR) 
.ПРО Ф ЕС С И О Н АЛЬНА Я ЛИТЕРАТУРА ПО ТАМОЖЕННОЙ 

ВНЕШ НЕТОРГОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
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