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Поздравляем!
За многолетний добросовестный труд, 

большой вклад в работу по бесперебой­
ному обеспечению электроэнергией го­
рода Мурманска, высокое профессио­
нальное мастерство и в связи с праздно­
ванием 70-летия образования Северных 
электрических сетей - филиала ОАО 
"Колэнерго" - Почетной грамотой адми­
нистрации города награжден директор 
СЭС "Колэнерго" Владимир Столяров. 
Соответствующее постановление подпи­
сал глава муниципального образования 
город Мурманск Михаил Савченко.

"Четверка” вернется?
Администрация города Мурманска вы­

шла с предложением к ОАО "Автоколон­
на 1118" о возобновлении движения по 
автобусному маршруту № 4. Инициатива 
мэрии нашла понимание у руководства 
автоколонны, и этот вопрос вынесен на 
заседание комиссии по развитию пасса­
жирского транспорта и организации ре­
гулярных маршрутных перевозок Мур­
манска, которое состоится 22 февраля. 
При принятии положительного решения 
ОАО "Автоколонна 1118" готова с 26 
февраля выпустить свои автобусы на 
маршрут № 4, предоставив пассажирам 
все положенные льготы. В том числе 
студентам и школьникам, которые при­
обретут проездные билеты.

Балашвва оправдали
В Октябрьском суде оправдали экс- 

кандидата на должность мэра Мурман­
ска Валентина Балашова. Напомним, 
его обвиняли в обмане пенсионеров и 
студентов, которых Балашов привлек 
для сбора подписей за свою кандидату­
ру во время предвыборной кампании. 
Труд агитаторов не оплатили, причинив 
людям ущерб размером в миллион две­
сти восемьдесят две тысячи рублей. По 
делу проходили 245 потерпевших. Судья 
Ирина Алексеева сочла состав дела ча­
стью гражданско-правовых отношений. 
Теперь агитаторы могут только обра­
титься с гражданским иском к Балашову 
о взыскании средств. По словам пред­
ставителя обвинения Анны Вершини­
ной, прокуратура Октябрьского округа 
будет обжаловать это решение в област­
ном суде.

К Дню защитника Отечества
Единовременную выплату в сумме 500 рублей получат к 23 февраля родственники 

погибших военнослужащих. Согласно постановлению правительства Мурманской об­
ласти выплата положена членам семей ветеранов боевых действий, погибших (умер­
ших) при исполнении обязанностей военной службы или после увольнения с военной 
службы. Подробный перечень тех, кому положены единовременные выплаты, можно 
узнать в окружных отделах Управления соцзащиты населения комитета по труду и 
соцразвитию Мурманской области (Ленинский окружной отдел: 43-38-17, 43-33-83, 
Октябрьский окружной отдел: 45-69-90, 45-00-62, Первомайский окружной отдел: 
53-94-28, 53-94-32). Тем, кто состоит на учете в органах соцзащиты и получает компен­
сационные выплаты, указанные суммы будут перечислены автоматически, без предо­
ставления каких-либо документов. Остальным нужно будет предоставить ряд подтвер­
ждающих документов.

Блинов наелись? Начался пост
В воскресенье, несмотря 

на весьма ощутимый мороз, 
мурманчане постарались ма­
ксимально весело отметить 
Масленицу. Народные гуля­
нья с песнями,танцами и за­
бавными конкурсами состоя­
лись в разных районах горо­
да. Обязательный атрибут 
празднеств - блины, коих за 
воскресенье было съедено 
великое множество. И не зря. 
Потому что вчера у право­
славных начался Великий 
пост. Продлится он 40 дней, 
до праздника Пасхи, которая 
в нынешнем году приходится 
на 8 апреля. Первый день 

Великого поста называется Чистым понедельником. Верующим положено сходить в 
баню и очистить свой дом от духа прошедшей Масленицы. В первый день поста хри­
стиане должны полностью воздерживаться от пищи. Можно пить только воду. Со 
вторника разрешаются сырые или запеченные овощи. В остальные постные недели 
меню у православных становится более разнообразным. Это грибы, каши, расти­
тельные блюда. Во время Великого поста разрешается не поститься пожилым лю­
дям, больным, детям, беременным женщинам, путешественникам и военным.

Обмен опытом всегда полезен
В Мурманске состоялся семинар "Формирование правовой культуры, воспитание 

правосознания у подростков", в котором приняли участие представители клубных уч­
реждений со всей области. Специалисты региональной общественной организации 
"Взгляд в будущее" из Санкт-Петербурга провели семинар-тренинг "Организация и 
проведение локальных информационных кампаний по профилактике рискованного 
поведения среди подростков и молодежи". А 21 февраля в областном Доме народ­
ного творчества пройдет "круглый стол” по обмену опытом работы с подростками и 
молодежью.

Ждем на прием

Погода

в
Д Н Е М  И Н О Ч Ь Ю

Сегодня ветер восточ­
ный, северо-восточный, 
4-8 м/сек., временами 
небольшой снег, из­
морозь. Температура 
воздуха -16° ..-18°. Го­
лоледица.

21 февраля темпера­
тура воздуха ночью 
- 2 0 ° . . . - 2 2 ° .

Наш "враг" - "Маяк"
Мурманские "разведчики" с поражения 

начали второй этап чемпионата России 
по хоккею с мячом среди команд выс­
шей лиги. В воскресенье наш клуб 
"АМНГР-Мурман" встречался в Екате­
ринбурге с местной командой "СКА- 
Свердловск" и был разгромлен хозяева­
ми льда со счетом 7:2. Очередной матч 
в рамках турнира за 13-22 места мур­
манчане проведут завтра. Он состоится 
в Краснотурьинске, где "разведчики" сы­
грают с "Маяком".

Грабитель 
озолотился

В Полярных Зорях ограбили ювелир­
ный магазин. Когда продавщица показы­
вала одному из покупателей выбранные 
им драгоценности, тот неожиданно схва­
тил с прилавка золотые серьги с жемчу­
гом и топазами стоимостью почти 35 ты­
сяч рублей. Затем преступник рукой раз­
бил стекло витрины с украшениями и по­
хитил оттуда еще и гарнитур из колье и 
сережек с топазами и бриллиантами. 
После чего грабитель скрылся. Индиви­
дуальному предпринимателю, владею­
щему магазином, причинен ущерб на 
сумму в 474 тысячи рублей.

Р Е КЛ АМ А

СЕИД
К О М П А Н И Я М  ■

В связи с расширением 
торговой сети 
в г. Мурманске 

на работу требуются

ЩрйЕЕЕЩИР

Мурманское городское отделение общественной приемной полномочного предста­
вителя президента в СЗФО продолжает прием посетителей. Их ждут в четверг, 22 
февраля, с 16 часов по адресу: проспект Ленина, 75, третий подъезд, кабинет № 10.
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Губернатор завел часы. 
Время пошл
Вступление в долж ность 

Юрия Евдокимова прошло 
очень скромно, по-деловому и 
даже отчасти "дежурно". Види­
мо, все это заставило остряков 
из числа приглашенных назвать 
символ губернаторской власти, 
напоминающий и колье, и цепь 
одновременно, губернаторским 
хомутом. Юрий Алексеевич с на­
званием категорически не согла­
сился: "Почему это хомут? Это 
символ губернаторской власти! 
Он мне особенно дорог и в моем 
служебном кабинете - на самом 
видном месте".

Все, как сговорились, дарили 
часы, намекали, дескать, вот они 
и начнут отсчитывать новый гу­
бернаторский срок. Д епутат 
Госдумы И горь Чернышенко, 
протягивая "ходики", предложил 
их завести сразу после выход­
ных, в понедельник. Юрий Алек­
сеевич понедельника ждать не 
стал - завел тут же.

Н апомню , для Ю рия Евдоки­
мова, занимающего пост губер­
натора М урманской области 
одиннадцатый год, церемония 
вступления в долж ность уже 
четвертая. Н о первая после из­
менения вы борного законода­
тельства, согласно которому гу­
бернаторов назначает сам пре­
зидент. Назначению предшест­
вовало голосование за предло­
женную президентом кандида­
туру областны м  депутатским 
корпусом.

Приветствие от Владимира 
Путина Ю рию Алексее­

вичу привез помощник полпре­
да президента на Северо-Западе 
М ихаил М оцак. В нем говорит­
ся, в частности: "Уважаемый 
Ю рий Алексеевич, поздравляю 
вас с официальным вступлением 
в должность губернатора М ур­
манской области! Представите­
ли законодательной власти ре­
гиона оказали вам высокое до­

верие, по достоинству оценив 
ваши усилия в решении насущ­
ных социально-экономических 
задач. Рассчитываю, что накоп­
ленные за прош едш ие годы 
компетентность, деловые каче­
ства и впредь будут помогать 
вам в ответственной и напря­
женной работе, реализации зна­

чительного потенциала М ур­
манской области на благо ее 
жителей и всей России. Ж елаю 
успехов, здоровья и всего само­
го доброго".

А вообще, и официальных, и 
кулуарных поздравлений было 
не счесть. Звучали слова в ос­
новном о том, что это событие

отнюдь не неожиданно, что у 
руля области "будет стоять 
предсказуемый, адекватный ру­
левой”, и что это не может 
не говорить о стабильности. 
"Мы уже не молоды, но если 
понадобится вас защ ищ ать, мы 
еще сможем подносить патро­
ны", - привнес в официоз трога­
тельную ноту глава ветеран­
ского областного Совета Лев 
Ж урин. А Ю рий Ю рлин, гла­
ва Снсжногорска, от лица мэ­
ров напомнил Ю рию Евдоки­
мову: "Только вместе мы - си­
ла!".

Губернатор, в свою  оче­
редь, обещал каждый день 

напряженно и эффективно "ра­
ботать, работать, работать". На 
благо северян и региона, разу­
меется. "У меня нет права на 
ошибку, любой промах - мой 
или моей команды - может стать 
непоправимы м". О бъяснял 
скромность нынешней церемо­
нии: "Это не победа на народ­
ных выборах, это оформление 
меня на работу как губернато­
ра". После чего почти сразу от­
правился по делам - несмотря на 
выходные, рабочий график был 
плотным.

Анжелика КОВАЛЕВА.
Фото Льва ФЕДОСЕЕВА.

Баренцево море 
опустело...

Невиданная ситуация: вот уже не­
сколько дней, как российские рыбо­
ловецкие суда покинули все зоны 
промысла в Баренцевом море. На пу­
стом пространстве редко-редко 
встретишь лишь суденышко-крабо­
лов. Почему?

- Сегодня рыбалка в Баренцевом море 
практически парализована, лов трески и 
пикши не ведет ни одно судно, - коммен­
тирует ситуацию заместитель руководите­
ля облдепартаменга рыбной промышлен­
ности Вадим Соколов. - Причина в том, 
что в этом году Росрыболовство распре­
делило весь прилов между пятью компа­
ниями, и только их суда имеют право под­
нимать в тралах на борт кроме трески и 
пикши отдельные виды прилова. Причем 
у каждого прилов свой - кто-то может 
вместе с треской поднять на борт камба­
лу, кто-то зубатку, кто-то окуня или пал­
тус. Но даже эти компании не могут сей­
час заняться промыслом, так как новые 
требования выполнить нереально. Любой 
рыбак знает: при подъеме трала в нем 
кроме трески и пикши обязательно обна­
руживается до десятка видов иных рыб. 
Выбрасывать прилов за борт запрещено. 
Вот и уходят судовладельцы с промысла, 
чтобы не попасть в нарушители.

Конечно, неграмотной рыбе приказы 
Росрыболовства - до лампочки. Однако 
контролирующие органы свои обязанно­
сти выполняют жестко: поймал запре­
щенное - отвечай. В январе зафиксирова­
но 7 подобных нарушений.

О том, как исправить положение дел, 
шел нелицеприятный разговор в конце 
прошлой недели сначала в ПИНРО на 
Северном научно-промысловом совете, 
а затем в правительстве области на сове­
щании с участием заместителя министра 
сельского хозяйства РФ, курирующего 
рыбную отрасль, Владимира Измайлова. 
Были подняты многие тормозящие ры­
балку проблемы. Рыбакам нужны чет­
кие и прозрачные правила игры, ведь до 
сих пор их работа на промысле регули­
руется тесными рамками нормативных 
документов, принятых еще 30-40 лет на­
зад. Проект новых Правил рыболовства 
разрабатывался во Всероссийском НИИ 
рыбного хозяйства и океанографии с 
участием специалистов ПИНРО, и, как 
водится, у наших и столичных ученых 
возникли некоторые противоречия, ко­

торые и надо было согласовать в ходе 
научно-промыслового совета. Правда, у 
Владимира И змайлова взгляд на эту 
проблему был довольно оптимистич­
ный. По его мнению, если удастся все со­
гласовать во время его пребывания в 
Мурманске, то уже к середине марта, по­
сле регистрации в Минюсте, рыбаки Се­
верного бассейна должны получить но­
вые правила.

И сшс один чрезвычайно больной воп­
рос. Он касался несвоевременной выдачи 
разрешений Россельхознадзора на экс­
портно-импортные операции с рыбопро­
дукцией. К примеру, сейчас немало ры­
бы, выловленной российскими рыбака­
ми, лежит в холодильниках Норвегии. 
Однако вывезти ее оттуда, даже для нужд 
российских рыбопереработчиков, судов­
ладельцы без разрешения Россельхознад­
зора не могут. А заветную бумаженцию 
надо ждать месяцами. То же самое проис­
ходит и с рыбопереработкой в Мурман­
ске. "Еще в ноябре мы подали заявку на 
разрешение отправки нашей продукции 
на экспорт главному ветеринарному вра­
чу России Геннадию Онищенко, - с воз­
мущением говорил генеральный дирек­
тор компании "Норд Вест Ф.К." Валерий 
Зимницкий. - Сейчас у нас в холодильни­
ке лежит продукция на 60 миллионов 
рублей, а разрешение все еще не получе­
но. Нечем платить зарплату, оплачивать 
сопутствующие материалы, сырье. В от­
вет на напоминания - одни обещания...".

Владимир Измайлов предложил рыбо­
промышленникам подготовить сводную 
справку об убытках, которые несут пред­
приятия от нерасторопности столичных 
чиновников. И пообещал, что уже 19 фев­
раля доложит главе Минсельхоза Алек­
сею Гордееву о проблемах мурманчан, 
представит эти сведения министру.

Отбыл замминистра из столицы Запо­
лярья озадаченный обилием нерешенных 
вопросов. И от того, что львиная доля из 
них была, что называется, "с бородой", 
легче не становится. Но и глаза на них за­
крывать нельзя - стоять иначе мурман­
ским судам на приколе. Да не временно, 
как сейчас, а постоянно.

Нина АНТОНЯН.

П О Л И Т И К А

Собрались 
сторонники на форум
В минувшую субботу в Мурманском 

педагогическом университете прошел 
форум сторонников партии "Единая 
Россия”. Всего в регионе насчитыва­
ется более двух с половиной тысяч 
сторонников партии. В большинстве 
своем это люди, которые либо гото­
вятся вступить в партию, либо хотят, 
но по каким-то причинам не могут это­
го сделать. Ко вторым относятся во­
еннослужащие: им запрещено быть 
членами политических партий.

Н а форуме собралась вся политическая 
элита области, включая губернатора, мэра 
Мурманска и депутатов Государственной 
и областной Думы. Мероприятие прохо­
дило сразу после вступления в должность 
губернатора области, поэтому в самом на­
чале форума Юрий Евдокимов принимал 
поздравления. Секретарь регионального 
политсовета Валерий Горин поздравил гу­
бернатора от имени восьми с половиной 
тысяч "единороссов" и пожелал ему плодо­
творной работы.

- Я рад, что сегодня собралось так мно­
го сторонников, - сказал губернатор. - Ви­
жу, что здесь люди разных возрастов, про­
фессий и национальностей. Может, среди 
вас есть и сомневающиеся. Поэтому мы 
пришли к вам, чтобы обратить вас в нашу 
веру.

О деятельности совета сторонников

"Единой России" отчитался его председа­
тель Рувин Трипольский. А затем отчет о 
проделанной в Мурманске работе дал мэр 
города Михаил Савченко.

- Впервые за много лет мы учли в город­
ском бюджете 200 миллионов рублей, ко­
торые пойдут на развитие города, - расска­
зал Михаил Юрьевич. - Мы решили проб­
лему с комплектованием троллейбусного 
парка, планируем в этом году открыть но­
вый роддом и начать строительство обла­
стной детской больницы.

Специально на мурманский форум прие­
хала из Москвы депутат Государственной 
Думы Лиана Пепеляева - координатор 
партии "Единая Россия" по нацпроектам. 
Она рассказала сторонникам партии о 
том, как продвигается в стране и в регионе 
реализация национальных проектов.

- Есть уже и пятый нацпроект, - заявила 
Лиана Пепеляева. - Это проект в области 
демографии. Четыре существующих про­
екта, по сути, направлены на одно - на 
улучшение демографической ситуации в 
стране. Задачи демографического проекта 
следующие. Во-первых, это стимулирова­
ние рождаемости, во-вторых - снижение 
смертности, в-третьих - разумная мигра­
ционная политика. И сейчас большинство 
этих задач достаточно успешно решается.

Елена НАГАЕВА.

Завтра, 21 февраля,
с 16 до 17 часов

в редакции газеты «Вечерний Мурманск» 
пройдет «Прямая линия» с заместителем 

управляющего Мурманским региональным 
отделением Фонда социального страхования

Галиной ШМ0ЙЛ0В0Й.
Как изменился порядок начисления пособий по 
временной нетрудоспособности, беременности и родам? 
Кто имеет право на путевку по программе «Долечивание» 
в Мурманской области? Какие пособия гражданам, 
имеющим детей, выплачивает Фонд соцстраха? Как 
получить путевку на санаторно-курортное лечение в 2007 
году? Эти и другие вопросы можно задать Галине 
Ивановне, позвонив по телефону 23-20-44 в указанное 
время.



“ВМ” 20 февраля 2007 г. ПОДРОБНОСТИ

Железная леди 
в домашних тапочках

В советские времена в составе всех властных органов четко выдерживалась про­
порция: столько-то процентов молодежи, столько-то - женщин, столько-то - пред­
ставителей той или иной национальности. Женщины в те времена зачастую высту­
пали в качестве декоративных фигур, заседая в разных президиумах и на съездах.

Так уж сложилось, что реаль­
ная власть в нашей стране дол­
гое время была сосредоточена в 
"чутких" мужских руках. Но не 
зря говорят, что мужчина - это 
голова, а женщина - шея, на ко­
торой эта голова держится. Не 
потому ли всем известные жен­
щины-политики - Элла Памфи­
лова, Екатерина Лахова, Ири­
на Хакамада, Любовь Слиска, 
пройдя один раз жесткое и да­
же жестокое горнило выбор­
ных кампаний, остались в по­
литике надолго. Секрет их по­
литического долголетия прост: 
женщины практически всегда 
выполняют свои обещания, тем 
самым в полной мере оправды­
вая доверие избирателей.

"Вечерка" решила поинтере­
соваться у своих читателей, чем 
же ценны женщины в полити­
ке? Оказалось, что одни из са­
мых главных достоинств на­
ших женщин-политиков - жела­
ние решать наиболее острые 
социальные проблемы и уме­
ние нести ответственность за 
принимаемые законы.

Например, пенсионерка Ана­
стасия Павловна Трегубова от­
метила, что у женщин взгляд на 
любую проблему более конкре­
тен, более предметен.

- Вспомните, как в свое время 
женщины-руководители соци­

ального сектора в правительст­
ве решали вопрос организации 
летнего отдыха детей, - задал 
встречный вопрос журналисту 
"Вечерки" ветеран груда Иван 
Андреевич Миколюк. - Все 
очень конкретно: что будем де­
лать? на какие деньги? сколько 
путевок? Такой же подход не­
обходим и к областному бюд­
жету, и к нашему любимому го­
роду. В доме ведь мужчине ред­
ко доверяют наводить порядок. 
А город - это тоже дом, только 
большой. Женщины-политики 
- реалистки. Проще говоря, они 
просчитывают ситуацию с "хо­
зяйственной" точки зрения: что 
сегодня надо купить, чтобы

завтра уже не было проблем?
- Очевидно, что в настоящее 

время функция женщины - 
хранительницы очага может и 
должна быть востребована и на 
управленческом уровне, 
считает медсестра Марина 
Афанасьева.

Наши читатели отметили и 
другие качества, свойственные 
политику в юбке: и желание за­
ботиться о детях, понимать тя­
готы простых граждан, умение 
вести диалог и нежелание идти 
на компромисс.

И все же пока политика по- 
прежнему остается мужским за­
нятием, поскольку у женщин го­
раздо меньше возможностей

проявить себя в любой сфере 
профессиональной деятельно­
сти, в том числе и во власти. Быт 
у нас такой, что забирает у жен­
щины очень много времени и 
сил. Естественно, от женщин 
требуется, что называется, двой­
ное усилие. Помните героиню 
хрестоматийного фильма "Мос­
ква слезам не верит"? Похожую 
судьбу повторяют очень многие 
женщины, которые сейчас при­
шли во власть. Зачастую вся их 
жизнь построена по одному сце­
нарию: это бешеный темп жизни 
и бессонные ночи. Это труд и 
целеустремленность.

И еще один немаловажный 
факт. Женщина-политик изна­
чально настроена не на охоту, 
не на формирование образа вра­
га, что заложено в мужской пси­
хологии. Она от Бога - созида­
тель: рожает, обустраивает дом. 
Для нее очень важен результат - 
дом. Мужчины же очень часто 
настроены на внешний героизм. 
А женщине не так важно лететь 
на коне с шашкой наперевес. 
Куда важнее для нее забота. В 
широком смысле этого слова: 
забота о людях, которые ее ок­
ружают, забота о стариках и де­
тях, о тех, кто слабее и нуждает­
ся в помощи. По большому сче­
ту, женщину в политике мы це­
ним за то, что, будучи железной 
леди, она умеет вовремя надеть 
домашние тапочки.

Марина ВОЛКОВА.
Коллаж Ирины ЛИНОВОЙ.
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Впервые лучшие рэпперы Мурман­
ска собрались вместе. В клубе "Ледо­
кол" - на фестивале "Young RAP bat­
tle-2007". До финала команды прошли 
несколько отборочных этапов, в ре­
зультате из 23 начинавших борьбу 
коллективов за главный приз сорев­
новались только 11.

- Этот фестиваль был ориентирован на 
начинающие коллективы, - говорит веду­
щий специалист городского комитета по 
делам молодежи Наталья Зайцева. - Он 
должен дать толчок молодым музыкантам 
к дальнейшему творчеству. Инициаторами 
фестиваля стали ребята из команды 
"BallanS". Они пришли со своей идеей в 
конце прошлого года к нам в комитет.

Поддержали фестиваль и мурманские ве­
дущие радио- и телекомпании. Так, для 
многих стало откровением, что Денис За­
горье из "ТВ-21" - один из начинателей 
рэп-движения в Мурманске. Он стал пред­
седателем жюри.

Требования к конкурсантам были до­
вольно серьезные. Жюри обращало особое

Лучшему чтецу - 
запись на радио

Лицензия А N8 124849 КО МО от 15.12.2006 года.

.—ТЕ МУРМАНСКИЙ 
/ д К З Ч  РЕГИОНАЛЫ[ЫН УЧЕБНЫЙ 
м Л л  ЦЕНТР ПРОФСОЮЗОВ

ОБЪЯВЛЯЕТ НАБОР 
НА КУРСЫ

"Правовое и организационное обеспечение 
работников кадровых служб" -
72 учебных часа, «яавмтаниаШ
удостоверение установленного 
образца от Академии труда 
и социальных отношений (г. Москва).

В  стоимость обучения включена  
мет одическая литература по  темам занят ии.

Тел./ф акс 4 4 -8 9 -0 8 .

ФОРМИРУЕТ
группы для обучения ПО ОХРАНЕ ТРУДА 

руководителей и специалистов предприятий 
(40 часов, пять дней), обеспечивает нормативно­

правовыми актами, выдает удостоверение 
установленного образца. После обучения 

оказывает бесплатные консультационные услуги.

Тел.: 4 4 -8 9 -0 8 , 4 4 -0 7 -7 2 .
Адрес: г. Мурманск, просп. Ленина, 12, Дом профсоюзов, каб. 103.

внимание на технику читки, музыку, пода­
чу материала, оригинальность и раскрытие 
темы. Само собой, в текстах не должно бы­
ло быть нецензурных слов, а выступаю­
щим запрещалось употреблять крепкие 
спиртные напитки.

Первыми на сцену вышли ребята из "Ки 
jah". О ни вместе учились в одной гимназии 
и решили объединиться в команду.

- Мы читаем рэп уже около двух с 
половиной лет, - рассказываю т Дима 
Ш ейниман, Витя Красноперое и Паша 
Осипов. - Практически не волновались 
перед выходом на сцену, все пережи­
вания закончились на отборочных эта­
пах. Наши соперники очень достойные, 
но для нас главное - выступить, на по­
беду мы не претендуем. Стиль, который 
нам нравится, отличается от других: наш

_ _ _ _ _ _ ----------------------------
21 ф евраля 2 0 0 7  г. в 18 .30 5

в помещ ении м узы кального  
училищ а (ул . Воровского, 14) 

СОСТОИТСЯ ВСТРЕЧА  
с председателем  ЦК КПРФ, 

руководителем  фракции КПРФ  
в Госдуме

Г, А. Зюгановым.
П р и гла ш а ю т ся  все  ж елаю щ ие.

рэп более мелодичный, романтичный...
Ожидания ребят оправдались: победа 

досталась не им. Лучшим жюри назвало 
МС АБУ - Сергея Бочарова. Он и получил 
главный приз - возможность записать свои 
песни в студии радиостанции "POWER 
Хит Радио". Команды "R-side" из Мурман­
ска и СОМ из Апатитов удостоились дене­
жных сертификатов.

Следующее испытание для рэпперов на­
мечено на День молодежи. В рамках еже­
годного фестиваля хип-хоп-культуры "Дви­
гатель" пройдет конкурс исполнителей это­
го музыкального направления. А осенью за­
планирован еще один фестиваль, в котором 
будут участвовать не только начинающие 
исполнители, но и опытные команды.

Екатерина АНДРЕЕВА.

ЗАПЧАСТИ для ИНОМАРОК
сс нП1Ж0” И “РЕНО
в  н а л и ч и и  и  н а  з а к а з .

Маг. “ТРАНЗИТ
■ м v  Ул. Полярные Зори. 43.

Тел. 44*14-52
(с 10.00 до 19.00).

Подлежит обязательной сертиф икации.  ....

ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ
УСЛУГИ:

- ЭМИССИЯ ЦЕННЫХ БУМАГ
подготовка необходимых решений, 
проспектов, отчетов для государственной 
регистрации ценных бумаг.

- РЕГИСТРАЦИЯ ПРЕДПРИЯТИЙ.
- РЕОРГАНИЗАЦИЯ ПРЕДПРИЯТИЙ.
- ПРОВЕДЕНИЕ СОБРАНИЙ 
АКЦИОНЕРОВ. £

- ОПЕРАЦИИ с ЦБ.

@(8152) 45-76-31,45-74-47.
Открытое акционерное общество “Триада Плюс”.
Лиц. ФК ЦБ РФ № 051-06103-010000 от 19.08.2003 г

г. Мурманск, ул. С. Перовской, 17а.

В конце января "Вечерний Мур­
манск" напомнил нам про Анато­
лия Кашпировского, про то, что 
известный экстрасенс все еще 
продолжает свои гипнотизирую­
щие встречи с народными масса­
ми. Конечно, по сравнению с 1989 
годом, когда такие сеансы демон­
стрировались по всесоюзному те­
левидению, аудитория Кашпиров­
ского существенно сузилась, но 
все равно в отличие от декабри­
стов, которые были "страшно да­
леки от народа", Кашпировский 
все еще "страшно близок" к нам.

Вообще-то я склонен к тому, 
чтобы каждый лечился как хочет, 
как верит. Тем более что вера - 
действительно великая сила. Ес­
ли Кашпировский кому-то и 
вправду "рассосал швы", то, по­
жалуйста, кто бы возражал... Я 
свидетельствую только о личных 
впечатлениях.

Дело в том, что двое моих до­
вольно близких знакомых, безог­
лядно поверив в Кашпировского, 
отдавшись, подчинившись его 
гипнозу, скоропостижно умерли. 
Один из них, талантливый худож­
ник, очень уж хотел выглядеть 
помоложе, поскольку женился на 
молодой. Он не пропускал ни од­
ного телевизионного сеанса гип­
нотической знаменитости, а по­
том прибегал ко мне с горящим 
взором и показывал на свои се­
дые волосы: "Смотри! Они начи­
нают темнеть!". Кажется, они и 
впрямь становились какими-то 
пепельными. Но буквально че­
рез полгода после этого счастья 
у художника случилось что-то с 
сердцем, и его не стало.

Вторым был московский поэт, 
который когда-то начинал лите­
ратурную деятельность у нас, на 
Севере. В 1989 году он уже давно 
был известным песенником, и мы 
могли запросто лицезреть его на 
телевизионном экране, однако не 
на собственном творческом вече­
ре, а на сеансах того же самого 
гипнотизера. Поэт сидел с востор­
женным видом в первом ряду и 
даже прочитал однажды свое сти­
хотворение, посвященное Кашпи­
ровскому. Через полгода после 
описываемых событий не стало 
и песенника - великого жизнелю­
ба и чрезвычайно активного, 
энергичного человека.

Конечно, обе названные кончи­
ны вполне можно объяснить про­
стыми совпадениями, учитывая, 
что оба моих знакомых были не 
так уж молоды. Но во мне эти не­
ожиданно оборванные судьбы 
оказались неразрывно связанны­
ми с действиями Кашпировского 
и остаются болезненными рубца­
ми, которые теперь уже не рассо­
сутся.

Я вовсе не собираюсь охаивать 
способности Кашпировского и да­
же их целительную силу. Но дав­
но и не нами сказано: что одного 
лечит, то другого калечит, Даже 
скотину лечат индивидуально. 
Наверное, и человек достоин ин­
дивидуального подхода.

Тцёцы, n
не fiaccacbiflcuoiticsi
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Оплачено из избирательного фонда кандидата в  депутаты Мурманской областной Думы В. В. Калайды.

Н А Р О Д Н Ы Й  д е п у т а т
Василий Калайда заслужил свое звание

Спросите любого человека на улице: "С чем ассоциируется слово 
"депутат"?". "Дорогие иномарки, огромные зарплаты, доступность 
всех жизненных благ", - скажут люди. А все потому, что большинству 
так называемых народных избранников депутатский мандат нужен 
для решения сугубо личных интересов. Такие слуги народа рвутся в 
законодатели вовсе не для того, чтобы облегчить жизнь простых лю­
дей. У них куда более прозаичные цели. К примеру, лоббировать за ­
коны, включающие зеленый свет их бизнесу.

На фоне этого настоящим парком юрского периода выглядит депу­
татский корпус, работающий непосредственно на людей - решающий 
народные проблемы, откликающийся на народные беды, защ ищ аю ­
щий народные законы. Василий Владимирович Калайда именно из 
этого депутатского корпуса. Свое звание народного депутата ему не 
надо никому доказывать. Это звание ему присвоили сами люди, его 
избиратели.

Очередной передел
Депутат Василий Калайда не раз резко 

высказывался о разбазаривании государст­
венного имущества, к которому привела 
пресловутая "прихватизация" самых лако­
мых объектов, некогда являвшихся всена­
родным достоянием. Очередной попыткой 
наглого передела собственности, напрямую 
бьющего по интересам мурманчан, назвал 
народный депутат и ситуацию в Мурман­
ском морском рыбном порту. Крайне тяже­
лая обстановка, которая сегодня сложилась 
на этом стратегическом предприятии, близ­
ка к кризису. Новые хозяева акционирован­
ного порта избавляются от самых прибыль­
ных объектов предприятия. Схема до боли 
знакомая: порт пытаются искусственно 
обанкротить. А ведь это стратегический объ­
ект, прибрежная полоса которого более че­
тырех километров. Это самая дорогая зем­
ля, и доходы от ее грамотной эксплуатации 
должны принадлежать всем северянам, а 
не частникам! Народный депутат вступился 
за народное добро сразу после того, как над 
рыбным портом навис дамоклов меч "при- 
хватизации". Сейчас разграбление порта 
удалось приостановить, поставлен вопрос о 
замене руководства. "Однако опасность

еще не миновала, поэтому я намерен отсле­
живать эту ситуацию до конца", - заявил Ва­
силий Калайда. Возможно, заступничество 
народного трибуна и правдолюбца Василия 
Калайды позволит Мурманскому рыбному 
порту избежать печальной участи "Севрыб- 
холодфлота", "Севрыбпромразведки”, "Мур- 
манрыбпрома”, Мурманского рыбопере­
рабатывающего комбината.

Человек на своем месте
Василий Калайда готов биться за на­

родные интересы, будь то проблемы 
крупного предприятия или боль отдельно 
взятой семьи. К Василию Калайде обра­
щаются сотни людей. Таким количеством на­
родных обращений и писем не может похва­
статься ни один депутат Мурманской област­
ной Думы. А все потому, что народный депу­
тат Калайда пропускает горе, с которым идут 
к нему люди, через себя.

Маленькая мурманчанка Саша Орехов­
ская пока еще не знает, что совсем недавно 
ее жизни угрожала серьезная опасность. За­
то ее мама Наталья Александровна хорошо 
понимает: дочь выжила только потому, что 
на ее беду откликнулся депутат Калайда. 
"Наша девочка тяжело больна, - рассказыва­

После обращения Калайды к гу­
бернатору из областного бюджета 
стали выделять деньги на медика­
менты, которые не входят в список 
льготных лекарств, но назначают­
ся по жизненным показаниям.

ет Наталья Ореховская, - по жизненным по­
казаниям ей постоянно, до конца жизни не­
обходимо принимать лекарство "Топомакс". 
Это очень дорогой препарат, одна упаковка 
которого стоит полторы тысячи рублей. Что­
бы не погибнуть, Саше в месяц необходимо 
пять упаковок. Два года назад этот препарат 
исчез из списка льготных лекарств, для на­
шей девочки это означало смерть. Я стуча­
лась во многие чиновничьи кабинеты, писа­
ла всем депутатам. Однако услышал меня 
только Василий Калайда. На ближайшем за­
седании Думы он вынес на обсуждение воп­

рос об обеспечении лекарствами таких де­
тей, как моя Саша. Василий Владимирович 
очень резко обозначил свою позицию. После 
обращения Калайды к губернатору из обла­
стного бюджета стали выделять деньги на 
медикаменты, которые не входят в список 
льготных лекарств, но назначаются по жиз­
ненным показаниям”.

Есть сотни людей, знающих, что народный 
депутат Василий Калайда умеет решать на­
родные проблемы не на словах, а на деле. 
Среди них мать шестерых детей из Олене­
горска Любовь Прокопчук, семья которой 
оказалась на грани нищеты. Четырехлетняя 
Даша Деревягина из Ревды, которая благо­
даря усилиям народного депутата была на­
правлена на лечение в научный центр серде­
чно-сосудистой хирургии имени Бакулева и 
была спасена от верной смерти. Мурманская 
пенсионерка и инвалид Алевтина Агуева и ее 
больная туберкулезом дочь, которым при­
шла помощь благодаря упорству и настойчи­
вости Василия Калайды. Молодой мурманча­
нин Александр Полевой, в результате обмо­

рожения лишившийся обеих ног и опреде­
ленный по воле чиновников на жизнь в хо­
списе среди умирающих от рака людей...

Список тех, кто получил реальную 
помощь, чьи боль и горе прошли не толь­
ко через кабинет народного депутата, но 
и через его сердце, можно продолжать 
бесконечно. О таких, как Калайда, гово­
рят - человек на своем месте. Видимо, по­

тому, что он считает своим главным долгом 
решение проблем своих избирателей. Васи­
лий Калайда уже 12 лет в Думе и за время 
своего депутатства инициировал только со­
циально значимые народные законы, при­
званные облегчить жизнь простым людям.

На многочисленных встречах со своими из­
бирателями он часто повторяет: "Вы можете 
не голосовать за Калайду, но вы должны 
прийти на избирательные участки и сделать 
осознанный выбор, потому что от этого зави­
сит ваша дальнейшая жизнь".

Олеся КЛИМОВА.

Владимир ШИГДНОВ:
Требуется жилье

для Юрия Евдокимова
Пять вопросов депутату от Первомайского округ
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как обман. Следует увеличить фи­
нансирование этого проекта не 
менее чем в десять раз.

- Вы посоветовали губерна­
тору и Илье Клебанову на себе 
испытать остроту жилищной 
проблемы в Мурманской обла­
сти. И, в частности, в Мурман­
ске. Каким образом?

- Ну да! Оказать конкретную 
помощь конкретному человеку в 
приобретении отдельного жилья. 
Воспитаннику одного из мурман­
ских детских домов. Зовут его 
Юрий Евдокимов. К слову, он ни­
какой не родственник нашему 
губернатору. Ему 21 год. Уже, как 
говорят в детском доме, "боль­
шой". Поэтому после окончания 
в этом году технического лицея 
должен покинуть детский дом. 
А куда он пойдет? Жилья у не­
го нет. К тому же Юра - инвалид 
по зрению. В общежитии он 
пропадет. В детском доме за это­
го замечательного парня очень 
переживают. Вот я и указал ад­
рес Юрия: город Мурманск, Мо­
лодежный проезд, 13, детский 
дом № 5.

Дело в том, что тех денег, кото­
рые выделяются из областного 
бюджета муниципальному образо­
ванию на приобретение жилья 
воспитанникам детских домов, при 
нынешних ценах на жилье ни на 
что не хватит. Если однокомнатная 
квартира стоит в областном цент­
ре 35-40 тысяч долларов.

Надеюсь, что Илья Клебанов

уяснил для себя: Мурманской об­
ласти крайне необходима собст­
венная мощная строительная ба­
за. В самое ближайшее время. 
Деньги у Москвы имеются.

- На заседании Думы вы от­
метили, что государство не вы­
полнило свой долг по капиталь­
ному ремонту жилых домов...

- Не только жилых домов, но и 
школьных зданий. Все сброшено 
на плечи муниципальных образо­
ваний. Прежде чем передать жи­
лые дома и здания учебных заве­
дений городам и районам, госу­
дарство должно было привести 
их в полный порядок. Например, в 
нашей области здание каждой пя­
той школы нужно сносить. И стро­
ить новое. Муниципальным обра­
зованиям эту проблему без Моск­
вы не решить. Нам следует раз­
работать и принять региональную 
целевую программу по капиталь­
ному ремонту школьных зданий и 
подобную же программу - по ка­
питальному ремонту жилых до­
мов, а не вытягивать деньги из 
карманов людей.

- Вы подвергли критике по­
литику проволочек в вопросе 
о денежной оплате за проезд 
пенсионеров к месту отдыха и 
обратно. Что вас возмутило?

- В прошлом году более 12500 
пенсионеров воспользовались 
своей льготой на бесплатный про­
езд к месту отдыха и обратно. Но 
половина из них смогла получить 
деньги только после обращения в 
суд. Потому что пожилым людям 
по разным причинам в такой оп­
лате отказывают. До каких же пор 
мурманские старики будут ходить 
по судам? За что наказывают пен­
сионеров? Ведь им и так неслад­
ко живется.

После недавнего утверждения 
губернатора на заседании област­
ной Думы по предложению прези­
дента он становится своего рода 
его "ушами и глазами”. Вот пусть 
расскажет Владимиру Путину, как 
московские чиновники измывают­
ся над мурманскими стариками.

- Владимир Владими­
рович, Мурманская об­
ластная Дума утверди­
ла Юрия Евдокимова на 
очередной срок в каче­
стве губернатора. При 
обсуждении его канди­
датуры вы выступили 
первым. Средства мас­
совой информации от­
метили критический тон 
вашего выступления. С 
чем это связано?

- Моя критика была иск­
лючительно конструктив­
ной. Думаю, и самому гу­
бернатору не хотелось, 
чтобы заседание Думы 
превратилось в конкурс 
"Кто больше похвалит гу­
бернатора?". Я воспользовался 
присутствием полномочного пред­
ставителя Президента Российской 
Федерации по Северо-Западу 
Ильи Клебанова. О чем шла речь?

Во-первых, о необходимости 
возрождения строительной базы 
в Мурманской области. На мой 
взгляд, уже в этом году следует 
построить на территории нашей 
области один-два кирпичных за­
вода по производству красного 
кирпича и цементный завод. Си­
ликатный кирпич можно выпус­
кать большими объемами в Оле­
негорске. Вся строительная база 
у нас развалена до основания. Но 
остались еще достаточно крепкие 
здания, в которых можно размес­
тить технологические линии.

Только таким образом можно 
решить проблему и доступного, и 
качественного жилья. Причем с 
привлечением денежных средств 
из всех бюджетов: и федерально­
го, и регионального, и муници­
пального. Плюс к этому - деньги 
частных инвесторов. Строитель­
ство жилья поставить под жест­
кий контроль государства.

В противном случае молодые 
семьи никогда не смогут получить 
отдельное благоустроенное жилье. 
Никакая ипотека не поможет. Лю­
ди, проживающие в ветхих домах, 
никогда оттуда не выберутся. 
Лишь в Мурманске остро нуждают­
ся в жилье - стоят в очереди - по­
рядка восьми тысяч семей. А 
сколько вообще не состоят на уче­

те?! Учителя, воспитатели 
детских садов, медицинские 
сестры и няни, работники 
культуры и спорта, учрежде­
ний дополнительного обра­
зования, жилищно-комму­
нальных служб должны по­
лучать бесплатное муници­
пальное жилье. Поэтому ну­
жно развернуть массовое 
строительство жилых до­
мов, используя современ­
ные технологии.

- Есть мнение о том, что 
в Мурманске ничего стро­
ить не надо. А следует по­
жилых людей переселять 
с Севера в более южные 
регионы. Что вы думаете 
по этому поводу?

- Как это в Мурманске не надо 
строить?! Надо! Отсутствие 
строительства - следствие вред­
ной идеи об освоении Крайнего 
Севера вахтовым методом. Гай­
даровская была идея. Разруши­
тельные действия этого господи­
на хорошо известны.

По поводу переселения пенсио­
неров и инвалидов. Я хотел бы в 
это верить. Однако сомневаюсь, 
что правительство способно ре­
шить эту задачу. Назову одну циф­
ру. Чтобы нынешними темпами пе­
реселить с Севера желающих и 
стоящих в очереди на новое место 
жительства, им надо потерпеть ни 
много ни мало 50-60 лет. Почему? 
Потому что деньги выделяют на 
эти цели мизерные. Это выглядит

Оплачено из избирательного фонда кандидата в депутаты по Мурманскому двухмандатному избирательному округу № 3 В. В. Шиганова.
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Приготовьтесь 
к встрече с гриппом

Федеральная служба Роспотребнадзора сообщи­
ла, что в страну пожаловал грипп. Во многих горо­
дах уже превышен эпидемический порог заболевае­
мости гриппом и ОРВИ. В основном, по данным 
статистики, болеют дети. В Мурманске пока все 
спокойно: заболеваемость ниже эпидемического по­
рога. Тем не менее специалисты советуют северя­
нам приготовиться к традиционной встрече с "шу­
строй" инфекцией.

.■ф “ПШЮ Т!” желает всемВГИГПп здоровья! 
Приглашаем к сотрудничеству 

медицинские учреждения.
Тематические страницы 

“Медгородок”  и “панацея’’зцея
уобсвыходят по вторникам и суооотам

25-82-19, 25-47-11.

Ежегодно 30-50 миллионов 
россиян заражаются различ­
ными инфекциями, причем в 
70 процентах случаев - грип­
пом и ОРВИ. Известно, что 
грипп - коварное заболева­
ние, которое может негатив­
но сказаться на состоянии 
здоровья человека, особенно 
ребенка. Повторные зараже­
ния инфекцией нередко ста­
новятся причиной различных 
заболеваний, в том числе хро­
нического бронхита, пневмо­

нии, тонзиллита, гайморита, 
отита, заболеваний почек, 
возникновения проблем с сер­
дечно-сосудистой системой.

Вирус гриппа распростра­
няется очень быстро. В боль­
шой степени этому способст­
вуют люди, у которых грипп 
протекает в легкой форме. 
Они, перенося болезнь на но­
гах, продолжают работать, 
тем самым заражают боль­
шое количество людей. Вок­
руг больного за короткий

промежуток времени возни­
кает так называемое аэро­
зольное облако - зона с боль­
шой концентрацией "плохих" 
вирусов, которые с потоками 
воздуха распространяются в 
помещении. Более крупные 
частицы "обживаются" на 
различных поверхностях не­
далеко от заразившегося, по­
этому инфекцию можно запо­
лучить через предметы оби­
хода, соски, игрушки, посуду.

По словам врача-методиста 
М урманского областного 
центра медицинской профи­
лактики Татьяны М артыно­
вой, с момента заражения до 
проявления заболевания мо­
жет пройти от нескольких ча­
сов до 2-3 суток. Заболевание 
начинается, как правило, вне­
запно. До 39-40 градусов рез­
ко поднимается температура,

Пособия для детей, 
выплаты для взрослых
Различных пособий россиянам, имеющим детей, 
сейчас выплачивают немало. И это понятно.
Ведь одно дело - призывать женщин рожать детей, 
и совсем другое - оказывать семьям 
конкретную помощь, в том числе и материальную.

С I января этого года вступили в 
силу новые положения Федераль­
ного закона "О государственных 
пособиях гражданам, имеющим де­
тей", которые существенно измени­
ли порядок начисления и выплат 
указанных пособий. Это пособие 
по беременности и родам, едино­
временное пособие женщинам, 
вставшим на учет в медицинские 
учреждения в ранние сроки бере­
менности, единовременное пособие 
при рождении ребенка.

В связи с этим в Мурманском ре­
гиональном отделении Фонда соци­
ального страхования уже месяц ра­
ботают телефоны "горячей линии", 
по которым с различными вопроса­
ми к специалистам обращаются де­
сятки людей. И если мам и пап в 
большей степени интересует размер 
пособий, где и когда их можно получить, 
то работодателей, применяющих специ­
альные налоговые режимы (единый налог 
на вмененный доход, упрощенную систему 
налогообложения, единый сельскохозяйст­
венный налог) - несколько другие пробле­
мы: как и за счет каких средств выплачи­
вать данные пособия.

- Изменения коснулись не только поряд­
ка назначения и выплат различных посо­
бий, но и, что важно, размера ежемесячных 
пособий по уходу за ребенком до полутора 
лет, - рассказывает начальник отдела пра­
вового обеспечения Мурманского регио­
нального отделения Фонда социального 
страхования Надежда Горячева. - С 1 янва­
ря этого года размер данного пособия для 
работающих составляет 40 процентов сре­
днего заработка по месту работы (службы) 
за последние 12 календарных месяцев,

предшествовавших месяцу наступления от­
пуска по уходу за ребенком. При этом ми­
нимальный размер "отпускных" за первого 
ребенка составляет 1500 рублей в месяц, за 
второго и последующих детей - 3000 руб­
лей. Максимальный размер пособия по 
уходу за ребенком не может превышать 
6000 рублей в месяц. Причем при начисле­
нии пособий учитывается и районный ко­
эффициент. Получать данное пособие мо­
гут работающие мать, отец или другие 
родственники, опекуны ребенка, фактичес­
ки осуществляющие уход за малышом. 
Вместе с заявлением на отпуск родствен­
ник должен предоставить справку с места 
работы матери о том, что она вышла на 
работу на полный рабочий день и не полу­
чает пособия по уходу за ребенком. Отме­
чу: право получать данное пособие имеет 
находящийся в отпуске по уходу за ребен­

ком человек, если он работает неполный 
рабочий день или на дому, а также учится.

По словам Надежды Николаевны, бы­
вает так, что во время такого отпуска 
женщина вновь собирается рожать. В 
этом случае ей предоставят право вы­
брать, какое пособие она будет получать 

в периоды соответствующих отпу­
сков: по уходу за ребенком в воз­
расте до полутора лет или по бере­
менности и родам.

Если мать или другой человек 
находится в отпуске по уходу за 
двумя и более детьми в возрасте до 
полутора лет, им начисляют посо­
бия на каждого ребенка. Однако 
эти выплаты не могут быть выше 
среднего заработка и, что важно, 
меньше суммированного мини­
мального размера пособия.

Если уход осуществляется за дву­
мя и более детьми, размер ежемеся­
чного пособия определяется с уче­
том всех детей, рожденных (усыно­
вленных) матерью ранее. Если же 
малыш появился на свет у матери, 
ранее лишенной родительских прав 
в отношении старших детей, ей бу­

дет выплачиваться ежемесячное пособие 
по уходу за ребенком, как на первого 
ребенка.

Неработающим северянам, в том числе и 
тем, кто уволен в связи с ликвидацией ор­
ганизаций, прекращением деятельности 
индивидуального предпринимателя, нота­
риуса и адвоката, указанное пособие вы­
плачивают органы социальной защиты на­
селения по месту жительства. Пособия по 
уходу за ребенком органами соцзащиты 
назначаются со следующего дня после 
увольнения.

По всем вопросам, касающимся начис­
ления пособий, мурманчане могут обра­
щаться к специалистам Мурманского ре­
гионального отделения Фонда социаль­
ного страхования в рабочее время по те­
лефону 551-008.

человека знобит, у него кру­
жится голова, болят мышцы 
и суставы. Как правило, у 
больного ухудшается сон, мо­
жет открыться носовое кро­
вотечение, а в тяжелых случа­
ях появляются судороги, мо­
жет возникать кратковремен­
ная потеря сознания.

При температуре выше 38,5 
градуса надо принимать жа­
ропонижающее.

Если першит горло, его не­
обходимо полоскать раство­
ром фурацилина, отварами 
трав каждые 3-4 часа. Укре­
пить иммунитет помогут и 
препараты интерферона.

Медики советуют обяза­
тельно употреблять поливи­
таминные препараты и пить 
много жидкости (2-2,5 литра). 
Лучше всего зеленый чай с 
медом, морсы. Если не хочет­
ся есть, не заставляйте себя. 
Плохой аппетит в данной си­
туации - нормальное явление, 
так как ослабленному орга­
низму еле-еле хватает энергии 
бороться с инфекцией. Но и 
совсем голодать нельзя.

Можно себя поддержать 
"легкими" продуктами. Для 
этого подойдут куриный 
бульончик, кисели, кефир, 
фрукты, желательно протер­
тые. А вот жирное, соленое, 
острое и маринады следует 
исключить. Есть лучше не­
большими порциями, 6-7 раз 
в день.

- Если кто-то из домашних 
заболел гриппом, первое, что 
необходимо сделать, - вы­
звать врача, - советует Татья­
на Мартынова. - Именно он 
даст конкретные рекоменда­
ции по лечению. Конечно же, 
надо изолировать больного 
от остальных членов семьи. 
У него должны быть индиви­
дуальная посуда, полотенце, 
носовые платки, которые не­
обходимо мыть и стирать от­
дельно.

Помещение надо проветри­
вать 3-4 раза в день и еже­
дневно делать влажную убор­
ку с моющим раствором. Мо­
жно также опрыскивать ком­
нату водой с добавлением 
ароматических масел: эвкали­
птового, пихтового, можже­
велового. Они хорошо обез­
зараживают воздух. Ухажи­
вая за больным, не забывайте 
и о своем здоровье. Наденьте 
четырехслойную маску, за­
крывающую нос и рот. Ее ну­
жно ежедневно стирать и про­
глаживать горячим утюгом.

В квартире важно поддер­
живать нормальную влаж­
ность воздуха, так как слиш­
ком сухой воздух сушит сли­
зистую верхних дыхательных 
путей, что ухудшает самочув­
ствие больного. Если дома 
нет увлажнителя воздуха, мо­
жно накрыть влажной тка­
нью батареи центрального 
отопления или поставить 
около них емкости с водой, 
добавив эфирные масла.

Страницу подготовила Надежда ШУХАТ. Коллаж Ирины ЛИНОВОЙ.
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Страхование не должно
2007 год во многом обещает 

быть показательным для отече­
ственного страхового рынка, 
который вступает в него под 
знаком принятого в прошлом 
году решения о вступлении Рос­
сии в ВТО и открытии россий­
ского рынка страхования для 
иностранных компаний. Отны­
не многие действия российских 
страховщиков будут восприни­
маться через призму возмож­
ной конкуренции с иностранца­
ми. Конечно, внимание здесь 
прежде всего будет уделяться 
компаниям, способным предло­
жить клиентам конкурентоспо­
собные продукты. То есть ком- 
паниям-лидерам. Одна из них - 
Страховой Дом ВС К - отмечает в 
феврале этого года пятнадцати­
летие своей работы на рынке. О 
том, как прожила компания этот 
период, о том, как развивался и 
решал свои проблемы эти 15 
лет российский страховой рынок 
директор Страхового Дома ВСК Сергей ЦИКАЛЮК.

- Сергей Алексеевич, прежде 
всего поздравляю вас и всех ва­
ших коллег с 15-летием работы 
Страхового Дома ВСК на отече­
ственном страховом рынке. По­
зади пятнадцать лет непрерыв­
ной и трудоемкой работы. Что вы 
можете вспомнить, оглянувшись 
назад?

- Большое спасибо за поздрав­
ление. Действительно, пятнад­
цать лет для любой отечествен­
ной компании - очень серьезный 
срок. Тем более если вспомнить, 
что сам страховой рынок начал 
формироваться именно пятнад­
цать лет назад. В самом начале 
1992 года была создана ВСК, ко­
торая прош ла с рынком весь 
путь до сегодняшнего дня, нико­
гда не оставаясь в стороне от

глобальных процессов его раз­
вития и становления.

- При этом компания создава­
лась для решения достаточно уз­
кой задачи...

- Да, мы начали свою деятель­
ность с решения исключительно 
конкретной задачи по оказанию 
помощи силовым министерст­
вам и ведомствам в осуществле­
нии обязательного государст­
венного страхования военнослу­
жащих и госслужащих. После 
распада СССР и возникновения 
на его территории большого ко­
личества "горячих точек” задача 
обеспечения социальной защиты 
военнослужащих России и чле­
нов их семей стала одной из са­
мых актуальных.

От этой функции мы не отка-

Генеральны й директ ор ООО "Мурманфиш продакт с"  
Я. Д . ГАЛУШ КО:

-  Наше сотрудничество с ОАО "Военно-страховая компания" продолжа­
ется с 2000 года. За весь период совместной работы заключено 48 догово­
ров страхования, предметом которых было страхование имущества, КАС­
КО судов, грузы, оборудование, ОСАГО.

Размеры страхового покрытия, условия страхования, выгодные тариф­
ные условия, финансово-экономические показатели - вот что выгодно от­
личает ВСК от других компаний.

Компания постоянно расширяет круг своих клиентов и всегда рада серь­
езным предложениям о сотрудничестве.

Мы по праву считаем, ВСК заслуживает высокой оценки в своей страхо­
вой деятельности.

Рекомендуем ОАО "Военно-страховая компания" как надежного, серьез­
ного партнера, способного оперативно и квалифицированно решать все 
возникающие вопросы.

зались, и сегодня среди стра­
хователей ВСК 10 федераль­
ных министерств и ведомств. 
Уже в январе 2007 года мы 
выиграли целый ряд тенде­
ров по страхованию сотруд­
ников, имущества, автотран­
спорта Верховного суда и 
Г енеральной прокуратуры 
РФ. Так что работа продол­
жается, и мы этим особенно 
гордимся, так как доверие со 
стороны государства - при­
знание заслуг компании и 
правильности выбранного 
ею пути.

В начале работы мы зани­
мались только обязательным 
страхованием, но почти од­
новременно стали наращи­
вать темпы и в сфере добро­
вольного страхования - уже в 
1992 году был открыт первый 
филиал и заключен первый 
договор в сфере доброволь­
ного корпоративного страхо­

вания. Этого акцента в своей ра­
боте компания придерживается и 
сегодня. Сравните, в самом нача­
ле своей деятельности ОГЛ С за­
нимало в портфеле компании 96 
процентов. Постепенно эта циф­
ра уменьшалась, и сегодня она 
составляет около 20 процентов.

- Страховой Дом ВСК известен 
как компания со сплоченной ко­
мандой топ-менеджеров, работа­
ющих в ней в течение длительно­
го времени. Насколько это удоб­
но и правильно с точки зрения 
управляемости и эффективности?

- Все верно. Вес мои заместите­
ли, большая часть топ-менедже­
ров работают в компании уже 
более десяти лет. Это положи­
тельный момент, показывающий 
уровень привлекательности ра­
боты в компании. Я вижу, что 
подавляющая часть людей, ра­
ботающих со мной, достигла за 
прошедшие годы серьезных ус­
пехов. Конечно, в моей практике 
были случаи, когда человек пе­
реставал расти или попросту за­
мыкался в узком сегменте. В та­
кой ситуации приходится либо 
показывать людям, что можно и 
нужно работать комплексно, ли­
бо расставаться с ними. Это биз­
нес, а поэтому ситуации бывают 
разные.

- Бывает так, чго человек по­
просту устает работать на одном 
месте, но уходить из уже сложив­
шегося коллектива не хочет, и 
прежнего энтузиазма у него нет...

- Бывает. Но Страховой Дом 
ВСК - компания развивающаяся.

и я глубоко убежден, что чело­
век, который хочет работать в 
компании и способен принести 
ей пользу, свое место в ней най­
дет. Мы создали компанию по 
страхованию жизни, компанию, 
которая занимается медицин­
ским страхованием. В конце кон­
цов, возможно изменение про­
филя работы и внутри компа­
нии. Моя задача как руководите­
ля - вовремя увидеть сложив­
шуюся ситуацию и постараться 
помочь человеку найти место, 
где он и дальше сможет исполь­
зовать свой опыт и знания, не 
снижая темпа роста.

- В то же время в прошлом году 
Страховой Дом ВСК был одним 
из лидеров по количеству вакан­
сий, объявленных на страховом 
рынке.

- Я говорил про топ-менедже­
ров, хотя подобная практика 
применима ко всем сотрудникам 
компании. Что же касается но-

лининграда до Петропавловска- 
Камчатского и от Мурманска до 
Махачкалы. Естественно, в раз­
витии региональной сети роль 
головной компании должна воз­
растать - как в непосредствен­
ной работе в плане постановки 
бизнеса, так и в плане практиче­
ской организации продаж в ре­
гионах. Естественно, что нам по­
требовались новые сотрудники, 
отвечающие за развитие страхо­
вания и продаж. На сегодняш­
ний день подбор на эти вакансии 
не закончен - мы и в наступив­
шем году будем продолжать на­
бор квалифицированных сотруд­
ников, способных реально уси­
лить компанию. Причем мы се­
годня ясно видим тенденцию, 
что люди стремятся работать в 
ВСК. Все больше хорошо обра­
зованных молодых, инициатив­
ных специалистов выходят на 
нашу кадровую службу. То есть 
имидж ВСК как работодателя

Управляющ ий Мурманским от делением Сбербанка  
России А. А. ГИНЬКО:

- Коллектив Мурманского от­
деления Сбербанка России ис­
кренне поздравляет коллектив и 
клиентов Военно-страховой 
компании с 15-летием деятель­
ности компании на страховом 
рынке России!

За этот период ВСК зареко­
мендовала себя на рынке стра­
ховых услуг как надежный и ис­
полнительный партнер. Под за­
щитой Военно-страховой компа­
нии находятся сотрудники всех 
силовых ведомств и правоохра­
нительных органов Российской 
Федерации. Неотъемлемой частью социальной миссии ВСК стали благо­
творительность, адресная помощь военнослужащим, пострадавшим в 
ходе боевых действий в "горячих точках", развитие детских программ.

Сбербанк России и Военно-страховая компания совместно участвуют 
во многих проектах на федеральном и на региональном уровнях. Все 
эти годы Мурманское отделение Сбербанка России и филиал ВСК в 
Мурманске связывают надежные деловые отношения.

Мурманское отделение Сбербанка России желает филиалу Военно­
страховой компании финансового благополучия, дальнейшего углубле­
ния и развития сотрудничества в интересах процветания нашего регио­
на и России!

вых вакансии, то здесь ситуация 
такова: открыв пятнадцать лет 
назад первый филиал в Ростове- 
на-Дону, мы сразу наметили 
приоритетную программу ак­
тивного содействия развитию 
страхового бизнеса в российских 
регионах. Эта ставка себя оправ­
дала - на сегодняшний день 
Страховой Дом ВСК имеет 
крупнейшую в стране филиаль­
ную сеть, работающую в рамках 
единого юридического лица, - 
390 филиалов и отделений от Ка-

постоянно растет.
- Если позволите, поговорим о 

работе в pei ионах. Насколько из­
вестно, директорский корпус - 
основа построения бизнеса ком­
пании в регионах. Насколько он 
стабилен в ВСК?

- Прежде всего отмечу, что 
наш директорский корпус наи­
более подготовлен, продвинут, 
готов работать как в корпора­
тивном секторе, так и с розни­
цей.

С другой стороны, для меня
На правах рекламы.

ИЗВЕЩЕНИЕ
о проведении открытого конкурса на право заключения муниципального контракта 

на поставку медицинского препарата "Куросурф"
20 февраля 2007 г. г. Мурманск

Муниципальный заказчик: МУЗ "Родиль­
ный дом № 3".

Адрес заказчика: 183014, г. Мурманск, ул. 
Бочкова, д. 6.

Контактное лицо заказчика: Перевалова 
Елена Васильевна, тел. 52-31-87.

Адрес электронной почты:
roddom_3@ front.ru

Уважаемые господа!
МУЗ "Родильный дом Nq 3" приглашает к 

участию в открытом конкурсе.
Предмет конкурса: поставка медицинского 

препарата "Куросурф" в количестве 15 уп.
Источник финансирования: средства, по­

лученные от родовых сертификатов.
Начальная цена контракта: 360 000 (три­

ста шестьдесят тысяч) рублей 00 копеек. Цена 
контракта должна быть указана с учетом НДС, 
с учетом затрат на доставку и стоимости "Куро- 
сурфа".

Срок поставки: в течение 7 рабочих дней с 
момента подписания муниципального контракта.

Место поставки: 183014, г. Мурманск, 
ул. Бочкова, д. 6.

Сроки и условия оплаты: 100 процентов 
после поставки, в течение 2 месяцев. Безнали­
чный расчет.

Место и срок подачи конкурсных заявок: 
заявки подаются с 20 февраля 2007 года (в 
будние дни) в отдел кадров по адресу заказчи­
ка в письменной форме почтой, курьером или 
в форме электронного документа в срок до 
11.00 26 марта 2007 г.

Критерии оценки заявок на участие в кон­
курсе:

- наличие в полном объеме сведений и доку­
ментов, предусмотренных конкурсной доку­
ментацией;

- минимальная цена муниципального конт­
ракта;

- минимальный срок поставки;
- максимальный остаточный срок годности.
Вскрытие конвертов с заявками:
Единая комиссия проведет процедуру вскры­

тия конвертов с заявками в 11.00 26 марта 2007

года по адресу заказчика в конференц-зале. Уча­
стники конкурса или их представители вправе 
присутствовать. Регистрация в 10.40.

Рассмотрение заявок состоится 28 марта 
2007 г. по адресу заказчика. Сопоставление и 
оценка заявок (подведение итогов) - 30 марта 
2007 г. по адресу заказчика.

Преимущества учреждениям уголовно­
исполнительной системы и (или) организа­
циям инвалидов: не предоставляются.

Размер обеспечения заявки на участие в 
конкурсе: не требуется.

Размер обеспечения исполнения муници­
пального контракта: не требуется.

Информация о конкурсе: конкурсная доку­
ментация размещена на официальном сайте 
Интернет-портала www.gz.murman.ru и предос­
тавляется бесплатно по адресу заказчика (в 
отделе кадров) на основании письменного зая­
вления с 20 февраля 2007 г.

Организатор конкурса не компенсирует кон­
курсантам затраты на участие в открытом кон­
курсе.

АВТОМАТИЗАЦИЯ
торговли

предприятий общественного питания
СИСТЕМЫ ШТРИХ-КОДИРОВАНИЯ

2 5 0 - 7 4 4  2 5 0 - 7 5 3  2 5 5 - 2 5 7
г. РЛурманск, Кольский, 110А

ООО “Инженерно-техническая фирма” (ИТФ)
Лиц. № 476 выдана ГКРФСМ............................................. 03-016.3

В Н И М А Н И
К О М П А Н И Я

Е В Р О -А Д Р Е С  
приглашает МЕНЕДЖЕРОВ

м ы  ж д е м  в а с , вотделПРОДДЖ 
п о зи т и в н ы х
и нацеленных на результат  
Мурманск, К. Маркса 25а, оф. 301 
Ждем резюме no e-mail: elena.kabanova@euroaddress.ni

Подробнее по тел.:
(8i52i42-61-97

http://www.gz.murman.ru
mailto:elena.kabanova@euroaddress.ni
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быть данью моде
Зам ест ит ель ком андую щ его СФ по воспит а­

т ельной работ е - начальник Управления воспит а­
т ельной работ ы  конт р-адм ирал А лександр Д Ь Я ­
КОНОВ:

-  Военно-страховая компания (Страховой Дом ВСК) зарекомендовала 
себя на российском и международном рынках как страховщик, надежно 
отвечающий по принятым обязательствам. Являясь универсальной стра­
ховой компанией, она оказывает более ста видов страховых услуг граж­
данам, предприятиям и организациям всех форм собственности. Рейтин­
говое агентство "Эксперт РА" присвоило Военно-страховой компании вы­
сший рейтинг - "Высокий уровень надежности с позитивными перспекти­
вами". Многие жители Кольского Заполярья выбирают именно эту компа­
нию, обращая внимание на ее опыт работы на рынке, оперативность в 
принятии решений и гибкую систему тарифных ставок. Клиентами ВСК в 
регионе являются многие предприятия и организации. За пятнадцать лет 
своего существования в Мурманской области ВСК стала надежным парт­
нером Северного флота. За это время было осуществлено 19362 выпла­
ты на сумму более чем 251 миллион. Только в минувшем году по разли­
чным видам страхования было выплачено 42,584 миллиона рублей.

Специалисты ВСК продолжают работать над созданием единого 
страхового пространства для предоставления качественных услуг и 
оперативного обслуживания клиентов своей компании на всей террито­
рии Российской Федерации. Не случайно 10 федеральных министерств 
и ведомств заключили с ней договоры страхования жизни и здоровья 
военнослужащих и других государственных служащих.

Командование Северного флота благодарит сотрудников Страхового 
Дома ВСК за надежное партнерство и надеется поддерживать взаимо­
выгодные отношения.

крайне важно, что наш директор­
ский корпус стабилен - фактичес­
ки за прошедший год компанию 
покинули только два директора 
филиалов. Учитывая, что мы ра­
ботаем во всех субъектах РФ, это 
ничтожно малый процент.

- Как в регионах относятся к 
федеральной компании, которая у 
многих ассоциируется с Москвой?

- Если говорить о Страховом 
Доме ВСК, то отношение к на­
шей компании достаточно хоро­
шее. Во-первых, в каждом регио­
не мы выплачиваем десятки, сот­
ни миллионов рублей. Выплаты 
производятся как корпоратив­
ным клиентам, гражданам, так и 
по программам государственно­
го страхования. Во-вторых, мы 
активно развиваем реальные ви­
ды страхования, страхование 
имущества предприятий, страхо­
вание различных видов ответст­
венности. И здесь самой лучшей 
оценкой деятельности Страхово­
го Дома ВСК является постоянно 
растущее число клиентов из чис­
ла крупных промышленных 
предприятий, банков, лизинго­
вых компаний. За последние два 
года компания привлекла доста­
точно много новых корпоратив­
ных клиентов. Неслучайно по 
оценке журнала "Секрет фирмы", 
Страховой Дом ВСК является од­
ной из самых быстро растущих 
компаний России за последние 5 
лет, занимая в этом рейтинге об­

щее 48-е место и 5-е среди компа­
ний финансового сектора.

- Что на практике может побу­
дить страхователя сменить сво­
его страховщика? Как вы при­
влекаете новых клиентов?

- Выросшие качество продук­
тов компании и уровень подго­
товки менеджеров позволяют 
нам сотрудничать с крупнейши­
ми корпорациями. Здесь важно 
также отметить тот факт, что се­
годня все больше клиентов начи­
нают заключать договоры стра­
хования, учитывая уровень сер­
виса, тарифную политику, уро­
вень перестраховочных про­
грамм, а не то, кто с кем на пред­
приятии знаком. Предприятия 
начинают уделять страхованию 
больше внимания, потому что 
страхование постепенно стано­
вится реальным бизнес-инстру­
ментом, а не просто данью моде 
или условием получения очеред­
ного кредита.

- Давайте от ВСК перейдем к 
страховому рынку. Насколько 
он, да и экономика в целом ста­
бильны? Не боитесь, что очеред­
ной "черный вторник" или кри­
зис наподобие дефолта 1998 года 
сведет на нет все ваши усилия?

- А что "черный вторник"? В 
октябре 1994 года именно стра­
ховой рынок наиболее безболез­
ненно пережил это событие. По­
просту он оказался более подго­
товленным к подобным потрясе­

ниям. Кризис 1998 года, конеч­
но, ударил больнее. Но и тогда 
рынок показал, что он один из 
наиболее устойчивых и предска­
зуемых. Но он останется таким, 
только если будет находиться в 
процессе постоянного качествен­
ного развития. И, надо сказать, 
после событий октября 1994-го 
акционеры страховых компаний 
стали больше внимания уделять 
вопросам экономики и страте­
гии, построения бизнеса. Тогда 
же появился и интерес к страхо­
вому рынку и со стороны ино­
странного капитала, хотя пер­
вые лет десять он лишь присмат­
ривался. Сегодня же ситуация 
меняется - вы знаете, даже сегод­
ня доля иностранного капитала 
у некоторых страховщиков дос­
таточна солидна, а после откры­
тия рынка для иностранных 
страховщиков ситуация начнет 
меняться еще быстрее - не скажу, 
что в лучшую сторону, но это ре­
альность, с которой мы столк­
немся уже в ближайшие годы.

- Если мы заговорили о рынке, 
может, назовете самые значи­
тельные, на ваш взгляд, события, 
которые произошли на нем за 
прошедший год?

- Я бы отметил две, как мне ка­
жется, очень важные тенденции. 
Первое. Востребованность стра­
ховой услуги у бизнеса, населе­
ния растет. Страховщики все 
больше и больше ощущают, что 
они нужны экономике страны.

Кроме того, нельзя не сказать 
об активизации Федеральной 
службы страхового надзора в 
борьбе с псевдострахованием, 
страховыми схемами и т. п. Ры­
нок становится более прозрач­
ным. Нам, страховщикам, коне­
чно, и раньше было ясно, кто за 
счет чего живет, а вот потребите­
лю было порой трудно разо­
браться, какой же компании мо­
жно доверять, а какой не стоит. 
Сегодня это стало проще.

- Рынок страхования опасных 
производственных объектов, 
кстати, оценивается как более 
чем перспективный. Планирует 
ли Страховой Дом ВСК занять 
лидирующие позиции на нем? 
Или же будете обслуживать 
лишь своих клиентов?

- Мы ставим перед собой цель 
быть одним из основных игро­
ков на этом рынке и будем выхо­
дить на те его сегменты, где есть 
такая возможность, ибо не сек­
рет, что на рынке существует и 
пресловутый административный

ресурс. Это пережиток, с кото­
рым нужно бороться, но на сего­
дняшний день, к сожалению, он 
сильнее любого, пусть и самого 
лучшего предложения.

- Хорошо, но есть еще рынок 
ОМС, на котором работает ком­
пания "ВСК-Милосердие". Зна­
чит, все-гаки планы захвата но­
вых рынков есть?

- Конечно, если бы мы не ста­
вили перед собой задачу быть 
компанией номер один на рос­
сийском рынке, мы бы не доби­
лись ровным счетом ничего.

Но что касается рынка ОМС, 
то вот как раз тут у Страхового 
Дома ВСК нет амбициозных 
планов быть безусловным лиде­
ром. Но в то же время мы счита­
ем, что присутствовать на рынке 
мы должны: мы обязаны оказы­
вать нашим клиентам подобную 
помощь в любом регионе стра­
ны. Фактически это сделано по 
желанию наших клиентов.

- И последний вопрос. Вернемся 
к тому, с чего мы начали: Страхо­
вому Дому ВСК пятнадцать лет. 
Что вы можете вкратце сказать 
об основных достижениях компа­
нии, о планах на будущее?

- Я уже говорил не раз и скажу

снова: наши основные достиже­
ния - это сотрудники компании и 
доверие наших клиентов. А дове­
ряют компании почти 100 тысяч 
предприятий и организаций, фе­
деральные и региональные орга­
ны власти, более десяти миллио­
нов граждан России. Почему до­
веряют? Во-первых, у нас дейст­
вительно качественные страхо­
вые продукты, надежная пере­
страховочная программа, совре­
менный страховой сервис. Все 
это нами постоянно совершенст­
вуется. Кроме того, о работе 
страховой компании наиболее 
ярко говорят производимые ею 
страховые выплаты. За прошлый 
год мы выплатили клиентам по 
всей стране почти 6 миллиардов 
рублей, в том числе в Мурман­
ской области - свыше 274,9 мил­
лиона рублей.

Вместе с тем останавливаться 
на достигнутом мы не собираем­
ся. Да, мы в числе лидеров прак­
тически во всех видах страхова­
ния, однако право на статус на­
ционального страховщика нужно 
подтверждать постоянно, еже­
дневной кропотливой работой на 
благо клиента. Страховой Дом 
ВСК - компания для тех предпри­
ятий, для тех наших сограждан, 
кто активно смотрит вперед, у 
кого большие планы на будущее, 
и мы этим планам должны соот­
ветствовать.

Беседовала 
Елена ЗНАМЕНСКАЯ.

Г енеральный директ ор ОАО "Севморнеф т егеоф изи■ 
ка" К. А. Д О Л  ГУНОВ:

-  ОАО "Севморнефтегеофи- 
зика” с 2000 года сотрудничает 
с ОАО "Военно-страховая ком­
пания". В основном страхова­
ние касается судов СМНГ (КАС­
КО), однако в последнее время 
этот перечень расширяется, до­
бавилось страхование жизни 
членов судовых экипажей.

Наш выбор определяется 
тем, что Страховой Дом ВСК ак­
тивно работает на российском 
страховом рынке уже 15 лет, яв­
ляется одним из его лидеров, 
входит в первую пятерку круп­
нейших страховых компаний. Устойчивое финансовое положение компании 
позволяет гарантировать выполнение всех принятых на себя обязательств, 
что доказывает наша совместная работа. Компания имеет рейтинг А++, то 
есть высокий уровень надежности с позитивными перспективами.

За многие годы сотрудничества мы убедились, что для ВСК заключение 
договоров страхования - не конечная цель, а лишь начало работы с клиен­
том, для компании гораздо важнее обеспечить и достойное сервисное со­
провождение каждого договора, и урегулирование страховых событий, где 
бы они ни происходили.

Необходимо отметить тот факт, что страховой портфель ВСК надежно за­
щищен перестраховочными договорами с международными перестрахово­
чными компаниями.

Считаем, что профессионализм специалистов, высокое качество предо­
ставляемых услуг, нацеленность на долгосрочные партнерские отношения, 
внимательное отношение к клиентам - все это обеспечивает эффективное 
и взаимовыгодное сотрудничество любой организации со Страховым До­
мом ВСК.

ОАО "Севморнефтегеофизика" рекомендует Страховой Дом ВСК как 
профессионального и надежного партнера.

энергокапнтал
инвестиционная компания

Тел. (8152) 75-44-41, 
(812)329-17-45

КУПИМ АКЦИИ
ОАО "Мурманоблгаз", "Оленегорский ГОК", 

"Мурманский траловый флот" и др.

Конф ид енц иал ьность  гарантируем ,
Быстрый выезд специалиста

ЗАО «ИК«Знергокапитал». Лицензия ФСФР РФ 178-02939-100000 от 27.11.2000 .

ОРГАНИЗАЦИИ ТРЕБУЮТСЯ

Оплата договорная. Соцпакет.

Обращаться по адресу: уд Фадеев Ручей, 27а (с 8.00 до 10.00). |

(£>52-99-53. \

Оказываем качественную юридическую 
помощь в подготовке исковых заявлений 

и осуществляем ведение дел в интересах 
клиента в арбитражных судах и судах 
общей юрисдикции по гражданским, 
хозяйственны м , налоговы м  спорам . 

Занимаемся подготовкой документов и организацией 
проведения собраний акционеров (участников в ООО) 
а так же подготовкой гражданско-правовых договоров 
(в т.ч. на недвижимое имущество), регистрацией прав 
собственности в ФРС, вопросами наследства.
Мы ждем Вас! Наш адрес:
г. Мурманск, ул. Полярной Правды, 6, оф. 6, ООО  
“Ю ДЬР”. Тел. (8152) 44-16-13, факс (8152) 44-04-18.

Общество 
с ограниченной \ 

ответственностью I

-  торговое, холодильное, 
технологическое оборудование 
пищеблоков;

-  холодильники.
Выдаем акты технического заключения. 
Ремонт и настройка 
телерадиоаппаратуры.

Ул. Героев Рыбачьего, 2, тел.: 52-82-83, 52-85-90, 
часы работы: вторник - суббота - 9.00 -18.00, 

обед-13.00-14.00.

Срочный ремонт 
мобильных телефонов.

; ВЕТЕРАНАМ СКИДКИ.

Просп. Героев-североморцев. 45, :
тел. 43-42-38,75-40-60. :

часы работы: понедельник- пятница -11.00-18.00. I
Услуги сертифицированы. 24-025 £

Изготовит кухонную, 
корпусную, торговую 
и офисную мебель
по индивидуальным 
заказам.
Ул. Лобова, 15. Тел. 24-32-86. 
Производит резку стекла и изго-: 
товление зеркал по размерам.
КУХОННАЯ МЕБЕЛЬ I 

ПО ОБРАЗЦАМ. I М
пг,ллп лп Т/чя ОС 04 ЛС Ш ЯКольский проси, 40. Тел. 25-31-06•в
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Уважаемая Хатиря Жа- 
маловна! От всей души по­
здравляем вас с днем рож­
дения! Это круглая в жиз­
ни дата - ваш торжествен­
ный юбилей. Значит, мно­
го от жизни взято, еще 
больше отдано ей. Сча­
стья вам земного, радости 
- чтоб не счесть, и здоро­
вья желаем много, не терялось бы то, что 
есть.
Коллектив МУП "МПВР".

Поздравляем с 80-лсти- 
ем Василия Никитовича 
Сайдарова! Пусть эта за­
мечательная дата в душе 
твоей оставит добрый 
след, желаем мы всего, чем 
жизнь богата: здоровья, 
счастья, мира, долгих лет.
Дочь, зять, родные, близкие.

Д орогую  И  любимую II 
Людмилу Степановну Ка- Й 
нищеву поздравляем с 
юбилеем! Желаем жизни 
долгой и счастливой, 
быть везде всегда краси­
вой, на работе - лишь ус­
пеха, дом а - радости и 
смеха. Чтобы ласка серд­
це грела и ничто бы не бо­
лело, все невзгоды забывались, а мечты 
всегда сбывались.
Муж, дети, внуки, семьи Хамковых,
Алекперовых и Анисимовых.

Дорогая подруга Евдо­
кия Васильевна Пажоги- 
на! Поздравляем тебя с 
юбилеем! Не каждый день 
такие даты, такой прекра­
сный юбилей, не говори, 
что постарела, что за пле­
чами много лет, еще звез­
да не догорела, с которой 
ты пришла на свет. Здоро­
вья крепкого в награду желаем мы, тебя 
любя, тепла от всех, кто будет рядом, и 
пусть Господь хранит тебя.
Семьи Шавкериных, Чугуновых, Света, Надя.

Дорогого нам человека 
Николая Дыба поздравля­
ем с днем рождения! Сер­
дечно поздравить тебя ра­
ды и от всей души поже­
лать: пусть счастье не по­
кидает тебя, удача пусть 
придет не раз, здоровья 
крепкого на годы, чтоб 
обходили тебя невзгоды. 
Не беспокойся ты напрасно 
жизнь прекрасна.

С любовью Галина, Надюша.

в любые годы

Поздравляем дорогого 
сына и внука Илью с 
10-летием! 10 лет тебе, сы­
нок, возраст очень важ­
ный! Светел будь всегда 
душой, смелым и отваж­
ным, с неудачами борись 
и не вешай носа, если сно­
ва тебе жизнь трудности 
подбросит. 10 лет - это, в 
общем, не мало, это маленький твой юби­
лей, это только, родной наш, начало новой 
жизни в судьбе твоей. Радостно живи, 
учись, расти,^веселей на жизнь свою смот­
ри, чтоб на счастье жизнь была щедра, мир 
люби и всем желай добра.
С любовью бабушки Катя, Аня, мама, папа 
и многочисленная родня.

А  В Т О  К Л  У Б

i ^ D E D n n
Ж Д Г Ж Ш Й СА И ПРОВЕДЕНИЕ ТЕХНИЧЕСКОГО 

IC MOJ.RА.АВТОМОБИЛЕЙ. ТРАССОЛОГИЧЕСКАЯ 
^ЭКСПЕРТИЗА УЗЛОВ И АГРЕГАТОВ. 

Т е л е ф о н  2 5 - 1 6 - 4 7 .
К О М П Ь Ю Т Е Р Н А Я  Д И А Г Н О С Т И К А  
И  Р Е М О Н Т  В С Е Х  М О Д Е Л Е Й  А В Т О М О Б И Л Е Й .

Телефон 25-16-55.
сайте* www* b-port.com

П о дл еж и т о б яза тел ь н ой  серти ф и к а ц и и .

От вет ами  
послужат  синонимы  

к приведенны м  
словам

ПО ГОРИЗОНТАЛИ: 5.
Заменитель. 6. Камарилья.
10. Произношение. 11. Ин­
фекция. 13. Толкотня. 15.
Потомок. 16. Бремя. 19.
Мускул. 21. Мастер. 22.
Пламя. 23. Смельчак. 24.
Пережиток. 28. Бурун. 30.
Периферия. 31. Писатель.
35. Экстаз. 36. Ужимка. 37.
Мука. 39. Печать. 40. Же­
нолюб. 41. Рекомендация.
42. Автогонки.

ПО ВЕРТИКА ЛИ : 1.
Тяжба. 2. Экипировка. 3.
Кофта. 4. Меховщик. 7.
Плут. 8. Нареченная. 9.
Инквизитор. 12. Рецен­
зия. 14. Портки. 17. К а­
пельница. 18. Судьба. 20.
Штурм. 22. Оскорбление.
25. Прядь. 26. Размах. 27.
Разведка. 29. Характер. 32. Вурдалак. 33. 
Трон. 34. Приращение. 37. Сверток. 38. От­
ступ.

Ответы на кроссворд, 
опубликованный 16 февраля.

По горизонтали: 1. Макао. 5. Флешь. 6. 
Ворот. 9. Абака. 11. Полька. 12. Корнет. 15. 
Апорт. 17. Заговор. 18. Полоз. 20. График.

21. Газель. 25. Вираж. 26. Карабин. 27. Со­
кол. 30. Секрет. 31. Гранат. 32. Туман. 34. 
Гудок. 35. Устав. 36. Бычок.

По вертикали: 1. Мушка. 2. Охота. 3. 
Улитка. 4. Покров. 7. Патрон. 8. Ходок. 10. 
Земля. 13. Радикал. 14. Нотация. 15. Актив. 
16. Тираж. 18. Полис. 19. Запал. 22. Орден. 
23. Панама. 24. Оклад. 28. Медиум. 29. Про­
кат. 32. Тромб. 33. Носок.

И Н В Е С Т И Ц И О Н Н А Я  К О М П А Н И Я
I T  Г Г 1  / -V  1  fl p u a o a  П л ю с

Лицензия № 051-06103-010000 выдана 19.08.2003 г. ФКЦБ России.

БУМАГ НА 2 0 .0 :
Номинал ] Покупка ЦБ

Э м и т е н т (руб.) I Цена (р уб .)

ОАО "ТЕРРИТОРИАЛЬНАЯ ГЕНЕРИРУЮЩАЯ КОМПАНИЯ .V? I (обыкновенные) 0 ,01 0 , 0 2

ОАО “ КОЛЭНЕРГО'’ (обыкновенные) 1 ,0 0 4 , 8 0

ОАО “ КОЛЭНЕРГО” (привилегированные) 1 ,00 4 . 5 0

ПОЛЮС ЗОЛОТО (обыкновенные) 1 ,00 1 1 3 0 ,0 0

МУРМАНСКИЙ МОРСКОЙ ТОРГОВЫЙ ПОРТ (обыкновенные) 1507,00 8 0 0 0 , 0 0

МУРМАНСКИЙ МОРСКОЙ ТОРГОВЫЙ ПОРТ (привилегированные) 1507,00 6 5 0 0 , 0 0. ;.. ..... ... ........... .. .
МУРМАНСКИЙ ТРАЛОВЫЙ ФЛОТ (обыкновенные) 0,25 3 5 0 , 0 0

ОАО “АПАТИТ" (обыкновенные) 0,25 1 4 0 0 , 0 0

ОАО “АПАТИТ” (привилегированные) 0,25 9 0 0 , 0 0

АЭРОПОРТ “ МУРМАНСК* (обыкновенные) 0.10 1 1 ,3 0

АЭРОПОРТ “ МУРМАНСК” (привилегированные) 0 ,10 9 , 5 0

"СЕВЕРО-ЗАПАДНЫЙ ТЕЛЕКОМ" (обыкновенные) 1 ,0 0 3 6 , 0 0

“СЕВЕРО-ЗАПАДНЫЙ ТЕЛЕКОМ" (привилегированные) 1 ,00 2 5 , 0 0

ГМК “ НОРИЛЬСКИЙ НИКЕЛЬ” (обыкновенные) 1,00 3 6 0 0 , 0 0

МУРМАНСКОЕ МОРСКОЕ ПАРОХОДСТВО (обыкновенные) 1 ,00 3 6 0 0 , 0 0

РОСНЕФТЬ-МУРМАНСКНЕФТЕПРОДУКТ (обыкновенные) 0.50 8 0 0 , 0 0

РОСНЕФТЬ-МУРМАНСКНЕФТЕПРОДУКТ (иоивнлегноованные) 0.50 7 0 0 . 0 0

ВРЕМЯ СОВЕРШЕНИЯ СДЕЛОК: С 10 .00  Д О  16.00, БЕЗ ПЕРЕРЫВА.

Мурманск, ул. Софьи Перовской, 17а, 5 этаж.

Тел.: 45-74-47, 45-76-31.
14_004

: 4 A C V K W I5  1 - Ш Ъ! сшттш
КУПИМ

800. Квартиру, комнату. Недорого.
Тел. 24-56-57.

ПРОДАДИМ

99. 1-комн. кв. (8/9-эт., 29,8/15,6/5,6). Це­
на договорная.

Тел. 52-57-37.
105. 2-комн. кв. серии 93М (7/9-эт., нов. 

сант., дв. двери, отл. сост.). Цена - 67000 
у. е.

Тел.: 44-12-18, 8-911-305-30-93.

Щ  РАЗНОЕ
92. Дам деньги в долг под проценты. 
Тел. 8-921-275-36-50.

ОБСЛУЖИМ

17. Мет. двери, решетки, оруж. сейфы, 
обшивка, быстро, качественно. Балконы,

лоджии. Остекление, утепление.
Тел.: 701-101, 52-83-25, 57-51-01.

33. ПАМЯТНИКИ.
Обращаться: ул. Ч.-Лучимского, 13. 
Тел. 31-69-20 (с 10.00 до 19.00).

36. ПАМЯТНИКИ (ул. К. Маркса, 16, 
возле горбольницы). Зимние скидки. 

Тел. 45-70-11 (с 10.00 до 19.00).

РЕМОНТИРУЕМ 
ТЕЛЕВИЗОРЫ  
И АППАРАТУРУ

1. "ТЕЛЕВИДЕОСЕРВИС".
Тел.: 64-70-64, 57-36-66 (ежедневно).
6. Ремонт ТВ + видео + DVD + пуль­

тов.
Тел. 70-14-90 (бывший 49-29-99).
22. Мастер первого класса отремонтиру­

ет ваш телевизор.
Тел. 22-42-46.

Подлежит обязательной сертификации.
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